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В связи с обострением социально-экономических противоречий современного общества особую 
актуальность приобретает вопрос о нравственной оценке хозяйственной деятельности людей. Цель 
исследования заключается в определении сути и критериев нравственности социально-экономических 
отношений. Для достижения данной цели поставлены следующие задачи: изучить вопрос о нрав-
ственной оценке экономики в рамках религиозного и нерелигиозного подходов; выявить компоненты 
нравственной экономики. Методология исследования: междисциплинарный, воспроизводственный, 
системный подходы к анализу экономических явлений. Результаты исследования: дано определение 
нравственности как экономической категории; предложены критерии, позволяющие оценить уровень 
нравственности социально-экономических отношений на стадии производства, распределения, обмена 
и потребления произведённого продукта.
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В I в. н. э. население Земли составляло всего 
лишь 180 млн чел., в 1900 г.— 1,5 млрд. Таким об-
разом, за 1900 лет оно выросло на 1,3 млрд, тог-
да как за последнее столетие численность землян 
возросла на 4,5 млрд чел. Биологи, рассматриваю-
щие Землю как живое существо, говорят, что это 
значительно ослабило иммунитет и способность 
Земли к самоизлечению [15. С. 57].

В том случае если увеличение населения про-
исходит на фоне духовной деградации эгоистиче-
ски мыслящего экономического субъекта — в его 
стремлении к максимизации прибыли (как произ-
водитель) и полезности (как потребитель) — рас-
ширяющего спектр удовлетворяемых разрушаю-
щих потребностей, деградирует и разрушается 
природа. Ибо потребительски настроенные но-
сители способности к труду не могут оказывать 
преображающего воздействия на мир. Их цель — 
потребление, а не созидание.

Профессор Тюбингенского и  Нью-Йорского 
университетов Витторио Хёсле задаётся вопро-
сом о построении приемлемого в нравственном 
отношении общественного устройства. Ответ 
на этот вопрос учёный связывает с необходимо-
стью, во‑первых, определения ценности самой 
по себе. Во-вторых, с определением мероприя-
тий, которые способствовали бы скорейшему об-
разованию такого общества [14].

Анализ определений нравственного начала 
в хозяйственной деятельности людей позволяет 
говорить о его различных трактовках. Различия 
касаются как определения сути нравственного 
начала, так и способов его достижения.

Для религиозного подхода характерно ото-
ждествление нравственных принципов веде-
ния хозяйства с  приверженностью установ-
ленным религиозным канонам. С. Н. Булгаков 
в «Философии хозяйства» прямо указывал на су-
ществование «высшего суда» над хозяйственной 
деятельностью людей, «каковым являлся религи-
озный и нравственный закон» [5. С. 391].

Для нерелигиозного подхода нет единой трак-
товки нравственных основ экономики. Здесь 
можно выделить следующие направления. 
Биосферное направление определяет степень 
нравственности трудовой деятельности человека, 
сопоставляя эту деятельность с законом космиче-
ского (прекрасного) порядка (Пифагор, Гераклит). 
Критерий нравственности экономики в рамках 
биосферного подхода — соответствие принципов 
организации хозяйственной деятельности людей 
биосферным законам.

Другое направление в рамках нерелигиозного 
подхода — утилитаризм. Нравственная деятель-
ность — это та, которая приносит человеку удо-
вольствие, пользу. В 1834 г. вышла книга англий-
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ского исследователя «Деонтология, или Наука 
о морали» Иеремии Бентама, которая положила 
начало отождествлению нравственности хозяй-
ственной деятельности с получаемой субъектив-
ной полезностью.

Третье направление — марксизм — рассмат
ривает нравственность с  точки зрения классо-
вых интересов. «В обществе, которое распадает-
ся на классы и в котором происходит эксплуата-
ция одного класса другим, не может быть обще-
человеческой, универсальной морали, потому что 
нет ещё по-настоящему человека, общечеловека, 
а есть лишь классовый человек. Марксизм отка-
зывается видеть человека за классом, он видит 
класс за человеком» [2. C. 3].

Особый интерес, на наш взгляд, представляет 
биосферное направление в трактовке нравствен-
ности хозяйствования. Данный подход получил 
развитие у С. А. Подолинского, работы которого, 
и прежде всего статья «Труд человека и его от-
ношение к распределению энергии», легли в ос-
нову теории труда, рассматриваемого с позицией 
не только чисто экономических, но и нравствен-
ных. При этом критерий нравственности трудо-
вой деятельности определялся на  основе есте-
ственнонаучных процессов [9. C. 3].

Оценивая значение труда человека, С. А. По
долинский отмечал, что только человек бла-
годаря своим трудовым усилиям в  состоянии, 
во‑первых, увеличить энергию, аккумулируемую 
на поверхности Земли; во‑вторых, сократить ко-
личество энергии, рассеиваемой в пространстве. 
«Культивируя растения на новых землях или рас-
ширяя использование старых земель, осушая бо-
лота, орошая засушливые местности, применяя 
улучшенную систему культурных растений, при-
меняя сельскохозяйственные машины, наконец, 
защищая растения от их естественных врагов, че-
ловек добивается первой цели. Изгоняя или ис-
требляя вредных животных и не допуская унич-
тожения ими растений, люди работают на дости-
жение второй цели» [10].

Подход, предложенный С. А. Подолинским, по-
зволяет посмотреть на хозяйственную деятель-
ность человека с точки зрения той пользы, кото-
рую она может принести Вселенной, объясняет 
причину, вследствие которой человеческая дея-
тельность поддерживается Вселенной.

Таким образом, совершая деятельность, хо-
зяйствующий субъект должен руководство-
ваться той пользой, которую таковая принесёт 
Вселенной с целью увеличения количества энер-

гии, т. е. способности системы совершать полез-
ную работу. Конкретизируя данное положение, 
стоит, на наш взгляд, трансформировать доста-
точно абстрактное для экономической теории по-
нятие Вселенной в более определённое — земля. 
Дальнейшая конкретизация тезиса о пользе хо-
зяйственной деятельности как источнике уве-
личения количества энергии требует обраще-
ния к другому фактору производства — труду. 
Отсюда вытекает два следствия.

1. Производственную деятельность можно 
признать нравственной, если в результате этой 
деятельности происходит преобразование зем-
ли как фактора производства. Причём это преоб-
разование должно исключать злоупотребление, 
истощение и разрушение земли, напротив, оно 
предполагает улучшение и обогащение данного 
фактора производства. «Цель труда по отноше-
нию к материальной природе,— отмечал фило-
соф В. Cоловьёв,— не есть пользование ею для 
добывания вещей и денег, а совершенствование 
её самой — оживление в ней мёртвого, одухотво-
рение вещественного. Без любви к природе для 
неё самой нельзя осуществить нравственную ор-
ганизацию материальной жизни» [12].

2. Производственную деятельность можно 
признать нравственной, если результатом её яв-
ляется воспроизводство рабочей силы челове-
ка, исключающее её разрушение и  истощение. 
Напротив, участвуя в производстве, распределе-
нии и потреблении общественного продукта, ин-
дивид удовлетворяет не только свои физиологи-
ческие потребности, потребности в безопасности, 
но получает возможность самореализации через 
служение другим людям на основе использова-
ния творческого начала, заложенного в каждом 
человеке,— в отличие от эгоистически мысляще-
го homo economicus, который, «действует, стре-
мясь к выгоде для себя, вызывает большую не-
приязнь» [7].

Учитывая высокую значимость человека как 
носителя уникальной способности к труду, а так-
же опираясь на  воспроизводственный подход 
к анализу социально-экономических отношений, 
можно дать следующее определение нравствен-
ности как экономической категории. Это система 
социально-экономических отношений, складыва-
ющихся между людьми по поводу производства, 
распределения, обмена и потребления полезного 
экономического продукта, направленного на вос-
производство рабочей силы человека, исключаю-
щее её истощение и разрушение.
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Воспроизводственный подход к анализу соци-
ально-экономических отношений позволяет вы-
делить четыре группы критериев нравственности 
экономических отношений. Так, на фазе произ-
водства следует учитывать требования большой 
логики социального развития (БЛСР): переход 
человечества в  состояние экоцивилизации, ос-
нованиями которой являются экообщество, экоэ-
кономика. «“Эго” человека преодолевается через 
осмысление и принятие “эко” человека, в систе-
ме которого имеют место… космоцентрическая 
и  геоцентрическая системы ценностей и  нрав-
ственности» [13. C. 73].

Речь идёт как о производстве продукта, дей-
ствительно полезного для потребителя, так 
и о наиболее безопасном способе производства. 
Реальность же такова, что распространение то-
варно-денежных отношений привело к ситуации, 
когда «ценности вообще отходят на задний план, 
уступая почти всё жизненное пространство сто-
имостям. Творить ценности становится эконо-
мически невыгодно и  социально непрестижно. 
Напротив, производство стоимостей всячески 
поощряется» [11].

Бесконечная погоня за прибылью побуждает 
производителей создавать всё новые и новые то-
вары. В этих условиях существенно меняется со-
держание двух традиционно присущих товарам 
свойств. Товар оценивается в  первую очередь 
в аспекте его стоимости. Значение потребитель-
ной стоимости — свойства товара удовлетворять 
человеческие потребности как объективно обу-
словленную нужду — сводится к минимуму.

Второй элемент нравственной экономики 
согласно воспроизводственному подходу  — 
нравственное распределение, предполагаю-
щее равномерное распределение совокупного 
общественного продукта, по возможности со-
блюдение известного принципа «от каждого 
по способностям — каждому по потребностям» 
(в  более точной интерпретации  — по  нуж-
де). Показательно, что между характером рас-
пределения совокупного продукта общества 
и ростом экономики существует тесная связь. 
Расчёты академика РАН О. Т. Богомолова сви-
детельствуют о том, что в России средний до-
ход беднейших 10 % населения в 30 раз меньше 
среднего дохода 10 % самых богатых, тогда как 
в Евросоюзе значение децильного коэффициен-
та колеблется в пределах 7–10 раз, в США около 
15 раз. Высокий уровень социальной дифферен-
циации имеет негативные последствия не толь-

ко для демографической ситуации в  стране, 
но и для экономического роста [3].

Третий элемент в воспроизводственной струк-
туре нравственной экономики — обмен, базирую-
щийся на принципах нравственности. Думается, 
что в этом случае критерий нравственности — 
соответствие товарной и  денежной массы, что 
минимизирует возможность распространения 
спекулятивных отношений и не позволяет выхо-
дить деньгам за пределы выполнения ими базо-
вой функции средства обращения. Вместе с тем 
нельзя признать нравственным и тотальное рас-
пространение эквивалентно-рыночного обмена, 
которое не предусматривает норму бескорыстно-
го дарения, свойственную экономике домашнего 
хозяйства.

Наконец, четвёртый компонент нравственной 
экономики в аспекте воспроизводственного под-
хода — нравственное потребление: удовлетворе-
ние демографически обусловленных потребно-
стей экономических субъектов. На данном тези-
се хотелось бы остановиться более подробно. Это 
связано, во‑первых, с большим влиянием фазы 
потребления на весь процесс общественного вос-
производства и, во‑вторых, с распространением 
«потребительского фетишизма», который име-
ет своим следствием уменьшение численности 
коренного населения наиболее благоприятных 
в экономическом отношении стран [6. C. 166].

Учёные обеспокоены тем, что современный 
нам уровень развития научно-технического про-
гресса способствует возникновению самых раз-
нообразных новых потребностей, что обостряет 
основное противоречие экономики между без-
граничными потребностями и  ограниченными 
ресурсами. Человек за счёт своего разума и спо-
собности к  материализации собственных идей 
сумел произвести колоссальное количество по-
требительных стоимостей. На этой основе люди 
значительно увеличили своё потребление. Если 
в далёком прошлом в среднем на 1 человека при-
ходилось 2 500 ккал в сутки, то в настоящее вре-
мя — 250 000 ккал в сутки за счёт значительной 
доли потребляемых материальных, духовных 
благ, которые в пересчёте на калории и дают та-
кую величину [8]. И ради удовлетворения этих 
безграничных потребностей уничтожается среда 
обитания, истощаются запасы природных ресур-
сов, наконец, разрушается сам человеческий ор-
ганизм.

Говоря о противоречии между человеческими 
потребностями и ресурсами, идущими на их удов-
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летворение, мы совершаем большую логическую 
ошибку. Получается, что, с одной стороны, нара-
щивая ресурс, с другой стороны, мы его уменьша-
ем. Важно понять, что человек сам является носи-
телем исключительного по своей значимости эко-
номического ресурса, в качестве которого высту-
пает его способность к труду. Удовлетворяя свои 
потребности, он тем самым способствует наращи-
ванию ресурсной базы экономики. Это нагляд-
но иллюстрирует воспроизводственный подход 
к экономике. Известно, что движение обществен-
ного продукта происходит непрерывно. И  ста-
дия потребления заканчивается производством. 
Именно потребление продукта предопределяет 
необходимость его производства. Причём не толь-
ко необходимость, но  и  возможность. Каждая 
удовлетворённая развивающая потребность озна-
чает новую возросшую возможность. Всякая же 
возросшая возможность приводит к удовлетво-
рению новых развивающих потребностей. Таким 
образом, следует говорить не о противопоставле-
нии потребностей и ресурсов, а о диалектическом 
единстве данных понятий.

Вот как определяет С. Н. Булгаков диалектиче-
ское единство человеческих потребностей и ус-
ловий экономического роста: «…так как рост бо-
гатств находится в связи с развитием потребно-
стей, то иначе выраженная эта же заповедь гласит 
так: умножай и утончай потребности и создавай 
этим условия для роста богатств» [4. C. 232].

Принципиально иное взаимодействие скла-
дывается при обращении к разрушающим по-
требностям. Борцы за  здоровый образ жизни 
говорят о  колоссальном количестве ресурсов 
для производства и реализации табачной, ал-
когольной продукции. Помимо явных издержек 
существуют вменённые, неявные издержки ис-
пользования занятых в  производстве продук-
тов, удовлетворяющих разрушающие человека 
потребности.

Приведём некоторые цифры, доказывающие, 
что само по себе валовое потребление не спо-

собствует автоматическому наращиванию жиз-
ненной энергии человека, не увеличивает про-
должительности его жизни. В развитых странах 
с годовым показателем ВВП на душу населения, 
превышающим 15 тыс. долл. на человека, про-
должительность жизни фактически не увеличи-
вается вслед за увеличением ВВП. 15 тыс. долл. 
на человека — оптимальный с точки зрения жиз-
ненной энергии уровень потребления. Можно 
назвать сверхпотреблением ту часть ВВП, ко-
торая не используется по назначению, а именно: 
не  участвует в  воспроизводстве рабочей силы 
человека и фактически ведёт к нерационально-
му использованию природных ресурсов, к их ис-
тощению.

Крайней формой проявления разрушающих 
потребностей является стремление к удовлет-
ворению низменных человеческих инстинктов. 
Направленное на их удовлетворение производ-
ство фактически способствует воспроизводству 
так называемого зверочеловека (Tiermensch — 
термин швейцарского психолога Карла Густава 
Юнга).. Отождествление счастья человека 
с удовольствиями, по мнению Аристотеля, при-
водит к жизни, полной наслаждений, но люди, 
«выбирая скотский образ жизни, полностью 
обнаруживают свою низменность» [1. C. 58]. 
В  результате развития производства, направ-
ленного на удовлетворение разрушающих по-
требностей, происходит становление человека 
безнравственного, фактически сближает его 
с миром животных.

Таким образом, критериями нравственности 
экономических отношений в контексте воспро-
изводственного подхода могут быть названы:

1) соответствие способа производства большой 
логике социального развития (БЛСР);

2) минимальная социальная дифференциация 
населения;

3) соответствие товарной и денежной массы;
4) удовлетворение развивающих потребностей 

экономических субъектов.
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Due to the worsening socio-economic contradictions of modern society emerges the question of the moral 
evaluation of economic activities of people. The purpose of the study is to determine the nature and criteria 
of morality socio-economic relations. To achieve this goal the following objectives: to examine the question 
of the moral evaluation of the economy within the framework of religious and non-religious approaches; iden-
tify the components of a moral economy. Research methodology: an interdisciplinary, reproductive, systemic 
approaches to the analysis of economic phenomena. The results of the study: the definition of morality as an 
economic category; proposed criteria for assessing the morality of socio-economic relations at the stage of pro-
duction, distribution, exchange and consumption made public product.
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РАЗВИТИЕ ПОНЯТИЯ «РЕНТНЫЕ ОТНОШЕНИЯ»  
В ЭКОНОМИЧЕСКОЙ НАУКЕ

А. Ф. Сагитова
ФГБОУ ВПО «Челябинский государственный университет», Челябинск, Россия

В современной российской экономике отсутствует чёткое, выверенное понятие рентных отношений. 
Наличие нераскрытых вопросов по поводу этого понятия подчёркивает актуальность темы исследо-
вания. Исследованы различные точки зрения на рентные отношения, проведён критический анализ 
существующих подходов к определению понятия «рентные отношения».

Ключевые слова: рента, рентные отношения.

Возникновение рентных отношений связано 
с возникновением права собственности на бла-
га и ресурсы. На каждом этапе своего развития 
рентные отношения приобретают более совре-
менную трактовку. Особое значение в  изуче-
нии данного вопроса имеет анализ теоретиче-
ских и методологических подходов зарубежных 
и отечественных авторов к определению понятия 
«рентные отношения».

В процессе изучения эволюции рентных от-
ношений в  экономической литературе автором 
были сформулированы выводы по поводу при-
роды и сущности рентных отношений, которые 
будут обоснованы далее.

Исследуя природу рентных отношений в эко-
номической литературе, нами сделан вывод 
о том, что в качестве природы рентных отноше-
ний выступают качество ресурсов и благ, огра-
ниченность, собственность, уникальные свойства 
месторождений полезных ископаемых, ценность 
и редкость ресурсов и благ, а также потенциал 
страны в различных отраслях экономики.

При исследовании сущности рентных отноше-
ний в экономической литературе нами установ-
лено, что под рентными отношениями понима-
ются отношения по поводу присвоения экономи-
ческими субъектами особой формы дохода от ре-
ализации исключительных прав собственности 
на различные блага и ресурсы — ренты. В каче-
стве ренты выступает дополнительный доход, 
полученный в процессе использования этих благ 
и ресурсов, покрывающий издержки, возникаю-
щие в процессе извлечения этого дохода. Наши 
выводы подтверждены работами зарубежных 
и отечественных экономистов.

Исследование природы и сущности рентных 
отношений в  экономической литературе целе-

сообразно начать с уточнения понятия «рента», 
которая представляет собой доход собственни-
ка рентного ресурса, не требующего предприни-
мательской деятельности, образующийся за счёт 
сдачи в аренду этого ресурса.

Одним из первых теорию рентных отношений 
стал развивать В. Петти.

В. Петти пытался рассмотреть проблемы 
рентных отношений в  процессе формирова-
ния земельной ренты. Он обратил внимание 
на связь ренты с ценой земли, а также с каче-
ством и местоположением земельных участков, 
т. е. один из первых изучил дифференциальную 
ренту.

В. Петти разработал теорию рентных отноше-
ний применительно к земельной ренте. В своей 
теории он сделал ряд выводов о  сущности зе-
мельной ренты, которая выступает в виде создан-
ного трудом излишка по сравнению с израсходо-
ванными средствами на производство. Решение 
вопроса о внешнем проявлении земельной ренты 
в денежной форме В. Петти осуществлял на ос-
новании теории «естественной цены». «Какому 
количеству английских денег может равняться 
по своей стоимости этот хлеб и эта рента? Я от-
вечаю: такому количеству денег, которое в  те-
чение одинакового времени приобретает за вы-
четом своих издержек производства кто-нибудь 
другой, если оно всецело отдаётся производству 
денег. Тогда серебро одного по своей стоимости 
должно быть равно по  своей стоимости хлебу 
другого» [20].

Таким образом, В. Петти объяснил сущность 
ренты с нескольких позиций:

– как чистый продукт земледельца;
– как форму прибавочной стоимости;
– как земельную ренту.
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В. Петти стал одним из первых исследователей, 
который рассмотрел ренту по естественному пло-
дородию и местоположению.

По мнению В. Петти, земельные участки, рас-
положенные вблизи населённых пунктов, обра-
зуют больший объём ренты, чем земли аналогич-
ного качества, удалённо расположенные от насе-
лённых пунктов.

При исследовании земельного вопроса В. Петти 
столкнулся со  сложностью определения цены 
земли и подошёл к этому поверхностно. В. Петти 
определил цену земли исходя из непрерывного 
ряда нисходящих потомков, которые живут од-
новременно (дед, отец и сын). В Англии это со-
ставило 21 год, поэтому цена земли, по мнению 
В. Петти, равна приблизительно такой же сумме 
годичных рент.

В. Петти обратил внимание на то, что рост про-
изводительности труда за счёт дополнительных 
вложений капитала ведёт к увеличению в том слу-
чае, если заработная плата уменьшается. «Если бы 
можно было сделать названные графства более 
плодородными путём приложения большего, чем 
прежде, количества труда, то земельная рента воз-
росла бы тем больше, чем больше увеличившийся 
доход превзошёл бы увеличенный труд» [20]. Карл 
Маркс пояснил, что увеличенный труд здесь надо 
понимать как возросшую заработную плату.

Таким образом, В. Петти считал, что рента — 
это созданный трудом излишек по  сравнению 
с  израсходованными средствами на  производ-
ство. Объёмы ренты имеют наибольшую вели-
чину, если земельные участки приближены к на-
селённым пунктам, а также имеют более высокое 
плодородие.

Современный этап исследования теории рент-
ных отношений имеет схожие аспекты с теори-
ей рентных отношений В. Петти. Так, в диссер-
тационном исследовании автором была выдви-
нута и доказана гипотеза, суть которой сводит-
ся к тому, что участки, расположенные вблизи 
крупнонаселённых городов, создают предпосыл-
ки для получения больших объёмов земельной 
ренты и арендной платы, чем удалённые участ-
ки. Наряду с этим плодородие участков оказыва-
ет значительное влияние на объём ренты, именно 
такие участки дают её владельцам наибольшую 
отдачу.

Наряду с  В. Петти экономисты Ф. Кенэ, 
А. Смит, Д. Рикардо определили сущность диф-
ференциальной ренты в земледелии и добываю-
щей промышленности.

Современный этап исследования рентных от-
ношений базируется также на трудах Ф. Кенэ, ко-
торый считал, что рента «вырастает» из земли. 
Ф. Кенэ делил общество на три класса:

– земельные собственники;
– земледельцы;
– фабриканты, купцы, ремесленники и  про-

мышленные рабочие. Третий класс, по утвержде-
нию Ф. Кенэ, непроизводительный. Ф. Кенэ счи-
тал, что чем выше земельная рента, тем богаче 
общество. По его мнению, общество становится 
богаче в том случае, если земельная рента увели-
чивается [10].

Ф. Кенэ ввёл понятие чистого продукта как 
разницы между издержками производства и сто-
имостью продукта, полученного в  результате 
действия сил природы.

Таким образом, Ф. Кенэ соотнёс земельную 
ренту с прибавочным продуктом, который срав-
нивает с чистым продуктом. Ф. Кенэ подчеркнул 
значимость земельной ренты, так как в сельском 
хозяйстве она является частью земельного дохода.

В рассуждениях Ф. Кенэ действительно есть 
схожие представления с  процессами рентных 
отношений, происходящими в  настоящее вре-
мя. Так, например, он выделил субъектов рент-
ных отношений, которые существуют на сегод-
няшний момент. Такими субъектами являются 
арендодатель, арендатор и наёмные работники 
(если требуется). Проводя параллель между раз-
мышлением Ф. Кенэ и сложившимися схемами 
взаимодействия субъектов рентных отношений, 
можно сказать, что каждый субъект рентных от-
ношений стремится завладеть как можно боль-
шей частью дохода, полученного в результате ис-
пользования земли. Рентный доход может быть 
распределён в зависимости от условий догово-
ра, заключённого между взаимодействующими 
субъектами.

Таким образом, по мнению Ф. Кенэ, рентные 
отношения складываются между субъектами 
рентных отношений, где основным является соб-
ственник рентного ресурса, с целью получения 
каждым субъектом дохода от владения и исполь-
зования этого ресурса.

В настоящее время теория рентных отноше-
ний базируется также на трудах известного учё-
ного Д. Рикардо, рассмотревшего сущность диф-
ференциальной ренты в  аспекте теории трудо-
вой стоимости как добавочный доход, который 
представлен разницей в издержках производства 
худших и средних земель. Д. Рикардо придал те-
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ории рентных отношений строгость и точность. 
Он определил сущность ренты как долю продук-
та земли, которая уплачивается землевладельцу 
за пользование первоначальными и неразруши-
мыми силами почвы.

Д. Рикардо отметил, что «рента платится 
за пользование землёй только потому, что количе-
ство земли не беспредельно, а качество её неоди-
наково» [23]. Рост населения приводит к тому, что 
в оборот привлекаются худшие и удалённые зем-
ли. В таком случае возникает дифференциальная 
рента, которая будет зависеть от различия в каче-
стве этих двух участков.

По мнению Д. Рикардо, дифференциальная 
рента может возникать двумя путями. Первый 
путь заключается во вложении капитала в участ-
ки разного качества и получения за счёт этого 
разного объёма доходов с этих участков.

Второй путь связан с  вложением капитала 
в одну и ту же землю равными долями, но при 
уменьшении отдачи от этих участков. Так, пер-
вые во времени вложения капитала будут при-
носить больший доход при возрастании отдачи 
от земельных участков, чем вложения в участки 
с падающей отдачей.

Таким образом, первый путь связан с образо-
ванием дифференциальной ренты I рода, а вто-
рой — с образованием дифференциальной ренты 
II рода.

Основой исследования природной ренты для 
Д. Рикардо послужили теория стоимости и  за-
кон убывающего плодородия почв. Д. Рикардо 
считал, что земля является «даром природы», 
а не частной собственностью [23]. Он рассмотрел 
сущность ренты как форму перераспределения 
сверхприбыли, а также первым ввёл в экономиче-
ский оборот понятие дифференциальной ренты I 
в аспекте трудовой теории стоимости и доказал, 
что её источником является квалифицированный 
труд. В данном случае рента, по его мнению, су-
ществует на земле, где люди могут произвести 
больше, чем требуется, в противном случае воз-
никает «предельная производительность труда». 
В этой ситуации заработная плата людей, рабо-
тающих на участках предельной производитель-
ности, определяет уровень заработной платы лю-
дей, работающих на плодородных землях.

Д. Рикардо считал, что рента не является це-
нообразующим доходом, в отличие от заработ-
ной платы и прибыли, так как цена на продук-
цию сельского хозяйства формируется на худших 
участках земли.

Как известно, спрос определяет цену земли 
и, следовательно, объём полученной ренты с дан-
ного участка. Но поскольку предложение земли 
на рынке абсолютно неэластично, то Д. Рикардо 
сделал следующие выводы:

– высокая стоимость продукции, производи-
мой за счёт земли, определяет цену земли;

– рента землевладельца уменьшается за счёт 
налогов на доходы.

Таким образом, рента в трудах Д. Рикардо — 
это доход, который получает собственник ресур-
са, имеющий ограниченность и разное качество, 
с учётом вложенного капитала в рентные ресур-
сы. По мнению Д. Рикардо, рентные отношения 
складываются между собственником ограничен-
ного и разного по качеству ресурса и его пользо-
вателями с целью получения каждым участником 
определённого дохода при вложении капитала.

Особую роль для современных учёных в во-
просе исследования рентных отношений сыграл 
А. Смит, который обратил внимание на то, что 
рента с земли изменяется не только в зависимо-
сти от её плодородия, каков бы ни был её про-
дукт, но и в зависимости от её расположения, ка-
ково бы ни было её плодородие.

А. Смит заметил, что рента в качестве платы 
за использование земельных ресурсов является 
максимальной суммой, которую может уплатить 
арендатор при соответствующем качестве земли. 
При заключении договора землевладелец наме-
рен оставить арендатору ту часть продукта, ко-
торая была бы достаточна для поддержания ка-
питала, который идёт на  формирование обыч-
ной прибыли на вложенный капитал, а также для 
приобретения скота, семян и выплату заработной 
платы. Та часть, которая остаётся сверх обычной 
прибыли, землевладелец оставляет себе в каче-
стве земельной ренты, которая является макси-
мально возможной при соответствующем каче-
стве земли.

А. Смит объяснил, что рента включается 
в цену продукта другим образом в отличие от за-
работной платы и прибыли. Рента напрямую за-
висит от низкой цены, а уровень заработной пла-
ты и прибыли на капитал связаны с высоким или 
низким уровнем цены продукта. Цена на  про-
дукты зависит от того, какую заработную плату 
и прибыль нужно оплатить, чтобы данный про-
дукт доставлялся на рынок. Отсюда следует, что 
цена продукта определяет ренту.

А. Смит обратил внимание на то, что земель-
ная рента меняется не  только в  зависимости 
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от  плодородия земельных участков, каково  бы 
оно ни было, но и в зависимости от местополо-
жения. Эти отличия являются дифференциаль-
ной рентой.

Местоположение земельных участков оказы-
вает влияние на результаты деятельности сель-
скохозяйственных предприятий, потому что про-
дукт нужно не только произвести, но и доставить 
до рынков сбыта, поэтому земли с одинаковым 
плодородием, но разно удалённые от рынков сбы-
та приносят разную ренту.

А. Смит пишет: «Земля, лежащая в соседстве 
с городом, приносит больший доход, чем столь же 
плодородная земля, находящаяся далеко от го-
рода. Хотя и та и другая требуют, быть может, 
одинакового труда для обработки, но  достав-
ка на рынок продукта с более отдалённой зем-
ли, естественно, стоит дороже. Следовательно… 
остаток, из  которого извлекается как прибыль 
арендатора, так и рента землевладельца», соот-
ветственно уменьшается, а так как «в отделён-
ных деревнях величина прибыли бывает обык-
новенно выше, чем в окрестностях города», то 
«из этого уменьшенного уже остатка тем мень-
ше доля остаётся в пользу земельного собствен-
ника» [24].

«Хорошие дороги,— продолжает он,— кана-
лы и судоходные реки, уменьшая стоимость пе-
ревозки, приводят отдалённые сельские местно-
сти к одному уровню с окрестностями городов. 
Поэтому они занимают первое место между все-
ми улучшениями; они вызывают возделывание 
самых отдалённых земель, естественно состав-
ляющих наибольшее количество всего простран-
ства страны» [24].

Таким образом, по результатам исследования 
А. Смита можно сделать следующие выводы от-
носительно земельной ренты:

– рента повышается в  результате роста цен 
на продукты;

– рента зависит от географического положения 
участка относительно рынков сбыта продукции;

– рента зависит от «абсолютной» урожайности 
участков и от их «абсолютного» плодородия;

– все земли, независимо от  их плодородия, 
используемые для выращивания сельскохозяй-
ственной продукции, приносят ренту;

– рост ренты прямо пропорционален благосо-
стоянию общества.

А. Смит также исследовал проблемы соотно-
шения рент при производстве различных про-
дуктов на одной и той же земле. Он считал, что 

землю необходимо использовать так, чтобы она 
приносила больше ренты.

Подводя итог работе А. Смита, можно сделать 
вывод о том, что рента, в его понимании,— это 
доход с  земли, имеющий высокую оценку при 
высоком плодородии и  близко расположенной 
к крупным городам. Рентные отношения связа-
ны с процессом использования земли и получе-
нием определённого дохода с неё всеми её поль-
зователями.

Наряду с А. Смитом исследованием рентных 
отношений занимался Дж. Андерсон, который 
подробно изложил учение о ренте в своём трак-
тате «Исследование природы хлебных законов». 
Дж. Андерсон определил сущность ренты как 
премию, которую платили за  право исключи-
тельного пользования плодородной землёй, и эта 
премия менялась в зависимости от плодородия 
почвы.

Дж. Андерсон считал, что не  все земли, 
на которых выращивают хлеб, приносят ренту. 
Худшие земли, находящиеся в обработке, ренты 
не дают. Доход с земли уменьшается при сниже-
нии плодородия, а следовательно, издержки про-
изводства на  худших землях будут равняться 
стоимости полученного с неё продукта. Исходя 
из этого Дж. Андерсон сделал ряд выводов, ко-
торые были получены при рассмотрении сущно-
сти ренты:

– худшие земли регулируют цену хлеба;
– рента зависит от цены хлеба;
– разница в плодородии участков образует ренту;
– рента зависит от относительного плодородия.
По мнению Дж. Андерсона, с приливом капи-

тала в земледелие «арендатор в состоянии про-
давать хлеб по более низкой цене и в то же время 
платить большую сумму ренты» [27].

Дж. Андерсон считал, что рост ренты ведёт 
к интенсификации сельского хозяйства, однако 
он ошибся: интенсификация сельского хозяйства 
ведёт к росту ренты. Фермеры прибегают к ин-
тенсификации земледелия, чтобы получить боль-
ше прибыли до конца срока действия арендного 
договора.

Высокая урожайность земельного участка в ре-
зультате интенсификации способствует возмож-
ности землевладельца поднять цену на сдавае-
мую в аренду землю.

Однако, несмотря на  то что Дж. Андерсон 
ошибся в суждении, он первым обратил внима-
ние на взаимосвязь между интенсификацией зем-
леделия и рентой.
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И. Г. Буш был первым учёным, который об-
наружил рентную составляющую в оплате тру-
да. Он определил сущность ренты как разницу 
в  оплате труда опытного работника, который 
много знал и  выполнял работу быстро, и  но-
вого работника, который много работал, но не 
имел опыта и ловкости. В книге «Исследование 
о денежном обращении» И. Г. Буш отметил, что 
не только земля имеет достоинство, а ещё талант 
и ловкость. По его мнению, ренту можно полу-
чать за ловкость и талант в труде, хотя её величи-
на незначительна, но её получают только талант-
ливые и способные работники [6].

И. Г. фон Тюнен предложил иной подход к изу
чению рентных отношений. Он рассмотрел влия-
ние транспортного фактора на образование диф-
ференциальной ренты. Для этого И. Г. фон Тюнен 
предложил «уединённое государство», которое 
имеет одинаково плодородные земли, не имеет 
никаких отношений с другими государствами, 
а рынок которого находится в центре. Таким об-
разом, он исследовал влияние расстояния на си-
стему хозяйства и непосредственно на ренту.

В дальнейшем К. Маркс рассмотрел сущность 
абсолютной ренты, дифференциальной ренты 
I и  II рода, определил роль монополии на  зем-
лю, провёл анализ проблем абсолютной ренты. 
К. Маркс определил дифференциальную ренту 
как разность между рыночной и  действитель-
ной стоимостью продукта земледелия. Он обо-
значил эту разность в «Теории прибавочной сто-
имости» как дифференциальную стоимость [16]. 
Дифференциальная рента, по его словам, образу-
ется за счёт ложной социальной стоимости. Он 
отметил, что «…различие между рыночной сто-
имостью продукта и его индивидуальной стоимо-
стью может быть связано только с различием сте-
пеней производительности, при которых опреде-
лённое количество труда создаёт различные доли 
совокупного продукта» [16].

К первой форме дифференциальной ренты 
К. Маркс относил явления, связанные с  разли-
чием в  производительности труда, вызванные 
разницей в качестве возделываемых земельных 
участков. Ко второй форме дифференциальной 
ренты К. Маркс относил явления, связанные 
с разницей в производительности труда при раз-
личных затратах капитала в земледелии.

Абсолютной рентой он считал результаты воз-
делывания худших земель, обработка которых 
необходима, чтобы покрыть общественный спрос 
на хлеб.

К. Маркс рассмотрел рентные отношения, ко-
торые могут складываться между следующими 
классами:

– землевладельцами;
– арендаторами;
– наёмными работниками.
Так как существуют различные классы в про-

цессе формирования рентных отношений, то 
у каждого класса возникает свой экономический 
интерес. Так, землевладелец стремится получать 
максимально возможный объём земельной ренты. 
Арендатор стремится получить не только ренту, 
но и продлить условия договора аренды, что спо-
собствует получению им части сверхприбыли 
в виде дополнительного дохода с земель за счёт 
интенсификации, независимо от  плодородия 
и местоположения.

В результате своего исследования К. Маркс по-
казал не только причину образования земельной 
ренты, но и условия и источники её образования. 
Сущность земельной ренты в его понимании — 
это денежная сумма, которую платит арендатор 
землевладельцу при условии применения своего 
капитала.

К. Маркс считал, что с  помощью земельной 
ренты собственник земли реализует свои права 
на данный участок. Земельная рента включается 
в арендную плату, а если происходит процесс ка-
питализации, то рента будет величиной постоян-
ной. Следовательно, цена земли может изменять-
ся при повышении или понижении процента.

К. Маркс рассмотрел ренту двух родов. Первое, 
на что он обратил внимание,— рента может вы-
текать из разницы в производительности земле-
дельческого труда, и эту ренту он назвал разност-
ной (дифференциальной).

К. Маркс рассмотрел пути образования земель-
ной ренты на худших землях как ложной соци-
альной стоимости при отсутствии абсолютной 
ренты. Он подчеркнул, что для землевладель-
цев нет разницы, что является стоимостной ос-
новой образования ренты на  худших землях. 
Парадоксальным является тот факт, что К. Маркс 
показал возможность образования «дифференци-
альной» абсолютной ренты, имея в виду потерю 
части абсолютной ренты при возникновении от-
рицательной дифференциальной ренты.

Таким образом, К. Маркс отметил две формы 
дифференциальной ренты: дифференциальная 
рента I, вызванная разницей в производительно-
сти земледельческого труда, и дифференциальная 
рента II, вызванная различной производительно-
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стью труда при различных затратах капитала 
в земледелии. Первая форма дифференциальной 
ренты распадается на два вида:

– рента по плодородию;
– рента по местоположению.
Эти факторы могут как усиливать, так и ос-

лаблять действие друг друга. Давая оценку ка-
честву земли, следует различать естественное 
и  искусственное плодородие земельных участ-
ков, а также существует и экономическое плодо-
родие, которое сочетает в себе естественное и ис-
кусственное плодородие.

К. Маркс объяснил, что перечисленные выше 
формы и виды ренты имеют сходство в том, что 
все они вызваны разницей в производительности 
земледельческого труда. Также К. Маркс выделил 
ренту, которая не связана с вышеперечисленны-
ми различиями и назвал её абсолютной, которая 
образуется абсолютно на всех земельных участ-
ков района.

А. Маршалл первый ввёл понятие «квазирен-
та». По его мнению, вложенный капитал, объём 
которого в коротком периоде фиксирован, при-
носит стоимостной результат, из которого нуж-
но вычесть затраты на поддержание основного 
капитала, и этот «чистый» результат и есть ква-
зирента. А. Маршалл связывал сущность квази-
ренты с доходом, извлекаемым из созданных че-
ловеком машин и других орудий производства, 
а сущность ренты связывал со «свободными да-
рами природы».

А. Маршалл считал, что рента, в  отличие 
от  других видов затрат, не  может воздейство-
вать на долгосрочные цены товаров. Так, он го-
ворил: «Повышение стоимости земельной пло-
щади указывает на нехватку торговой площади, 
которая приводит к повышению розничных цен. 
Повышение ренты служит посредником, с помо-
щью которого факт возрастания редкости земли, 
пригодной для овса и других культур, внушается 
рядовому человеку» [17].

А. Маршалл утверждал, что отсутствие же-
лания земледельца выплачивать ренту, которая 
позволила бы ему сохранить за собой право ис-
пользовать землю, приводит к  тому, что цена 
продукта увеличится, так как труд и капитал бу-
дут использоваться на менее плодородной земле. 
Иными словами, он показал, что при росте цен 
рента не будет входить в растущие затраты про-
изводства продукта. А. Маршалл говорил о том, 
что рента не является частью общественных за-
трат и разрушает связь между общественными 

и частными затратами. Часть ренты, по его мне-
нию, входит в альтернативную стоимость и чаще 
всего приводит к повышению равновесных цен.

Х. Д. Хендерсон определил сущность ренты 
как разницу между доходами единицы некоторо-
го фактора в данной отрасли и доходом этой же 
единицы в другой отрасли [28].

С развитием теории рентных отношений воз-
никают вопросы, которые нельзя решить с помо-
щью моделей классической политической эконо-
мии. Основное место здесь занимает проблема 
соотношения действительной, рыночной и лож-
ной стоимости.

Среди советских учёных, занимавшихся иссле-
дованием ренты, можно выделить Л. Я. Любимова, 
А. А. Богданова, В. С. Немчинова, И. Т. Беляева.

По мнению Л. Я. Любимова, рента образуется 
на лучшей земле в виде прибавочной стоимости. 
Он считал, что на лучшей земле при одинаковых 
затратах труда и капитала производится больше 
продукта, стоимость которого определяется ко-
личеством затраченного труда на производство 
одной единицы этого продукта [14].

А. А. Богданов сравнил абсолютную и  диф-
ференциальную ренту, он пытался доказать, что 
эти два вида ренты являются однородными, по-
скольку считал, что у действительной прибавоч-
ной стоимости и ложной социальной стоимости 
общая основа [3].

В. С. Немчинов определил ренту как часть до-
хода, который имеет место быть в случае срав-
нения индивидуальной и региональной стоимо-
сти продукта. В. С. Немчинов считал, что рента 
не создаёт новые ценности на всех этапах фор-
мирования рентных отношений. Он описывает 
ренту, которая образуется в результате ценности 
редкости ресурсов. Эта ценность ресурсов обра-
зуется в результате спроса на продукты либо в ре-
зультате естественной или искусственной (моно-
польной) редкости [19].

И. Т. Беляев рассмотрел существование диффе-
ренциального земельного дохода. Он считал диф-
ференциальную ренту малозначимой, называя её 
мифом. И. Т. Беляев показал существующие пути 
использования ренты в целях ценообразования 
и налогообложения [4].

На современном этапе в России исследованием 
рентных отношений занимаются В. Д. Мамонтов, 
А. В. Ложникова, Ю. В. Яковец, В. К. Латков, 
Д. С. Львов, С. Ю. Глазьев, Г. П. Журавлёва, 
В. И. Бархатов, И. Н. Буздалов, Е. С. Анохин, 
Ю. Н. Бобылев, В. А. Мещеров, С. В. Истомин.
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В. Д. Мамонтов проанализировал влияние ин-
ститутов на процесс модернизации в экономике 
в целом и в сельском хозяйстве в частности [15].

А. В. Ложникова доказала невозможность ре-
шения задачи точного измерения нормы и мас-
сы ренты на макроуровне с целью расширения её 
дальнейшего изъятия, исследовала деформации 
применяющихся в России хозяйственных прак-
тик формирования цен, издержек, прибыли, до-
бавленной стоимости, ренты, рентабельности 
и отсутствие корреляции между ними [12].

Ю. В. Яковец исследовал проблемы и перспек-
тивы мировых рентных отношений, проанализи-
ровал роль ренты в истории и развитии цивили-
заций, сформулировал основы построения гео-
цивилизационной модели и показал её возмож-
ности в анализе и прогнозе устойчивости разви-
тия стран и цивилизаций, в создании системы ре-
гулирования мировых рентных отношений [26].

В. К. Латков предложил алгоритм системно-
го анализа рентных отношений, определил сущ-
ность рентных отношений как систему отноше-
ний, возникающих между социально-экономиче-
скими агентами, по поводу формирования и рас-
пределения рентных доходов [11].

Д. С. Львов определил сущность ренты как до-
ход от использования природно-ресурсного по-
тенциала страны, систем транспорта, энергии, 
связи… Он считает, что доход от ренты должен 
принадлежать всему обществу, и в этих целях не-
обходимо поменять налоговую систему, в основе 
которой должны быть рентные платежи [13].

С. Ю. Глазьев считает, что природная рента — 
это часть дохода, которая формируется предпри-
ятием вне зависимости от условий его работы, 
это те сверхприбыли, которые образуются за счёт 
уникальных свойств месторождений полезных 
ископаемых [7].

Г. П. Журавлёва, В. И. Бархатов определили 
ренту как особый вид относительно устойчиво-
го дохода, не связанного непосредственно с пред-
принимательской деятельностью, исследовали 
особенности образования ренты на рынке зем-
ли [8].

И. Н. Буздалов предложил методологические 
подходы и меры государственного регулирова-
ния, направленные на  упорядочение рентного 
механизма, обеспечение товаропроизводителям 
равных экономических условий и стимулов эф-
фективной деятельности [5].

Е. С. Анохин изучил опыт налогообложения 
в зарубежных странах, на основании чего выде-

лил два типа платежей за использование природ-
ных ресурсов. К первому типу Е. С. Анохин отнёс 
платежи, связанные с изъятием ренты, а ко второ-
му — платежи, направленные на поддержание су-
ществующей системы управления природополь-
зованием [1].

Ю. Н. Бобылев предложил основные направле-
ния реформирования системы налогообложения 
минерально-сырьевого сектора экономики нашей 
страны, проанализировал мировой опыт налого-
обложения в данной отрасли [2].

В. А. Мещеров изучил институциональные 
формы рентных отношений, исследовал их проб
лемы с учётом специфики современных рентных 
отраслей экономики, изучил особенности рент-
ных отношений в агропромышленном комплек-
се [18].

С. В. Истомин [9] предложил создать единый 
международный институциональный механизм, 
рассмотрел модель поведения хозяйствующих 
субъектов, включая рентные отрасли, в рамках 
институционального механизма.

Таким образом, на основании проведённого ис-
следования нами уточнено понятие «рентные от-
ношения».

Рентные отношения — это отношения между 
субъектами, использующими рентный ресурс 
с целью образования дохода, который распреде-
ляется между этими субъектами благодаря воз-
действию инструментов рентных отношений.

Рента представляет собой доход собственни-
ка рентного ресурса, не требующего предприни-
мательской деятельности, образующийся за счёт 
сдачи в аренду этого ресурса.

Рентный ресурс представляет собой матери-
альный или нематериальный объект собствен-
ности, права на который приносят его владельцу 
доход в виде ренты.

Инструмент рентных отношений — это часть 
механизма рентных отношений, которая воздей-
ствует на субъектов с целью присвоения ими час
ти дохода, образующегося с помощью использо-
вания рентного ресурса.

Таким образом, исследованием природы и сущ-
ности рентных отношений занимались и занимают-
ся до сих пор множество учёных, включая автора.

В качестве природы рентных отношений вы-
ступают качество ресурсов и  благ, ограничен-
ность, собственность, уникальные свойства ме-
сторождений полезных ископаемых, ценность 
и редкость ресурса, а также потенциал страны 
в различных отраслях экономики.
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In modern Russian economy there is no the accurate, verified concept of “the rent relations”. At different 
stages of development of economy of Russia a great number of scientists, but still tried to explain this concept, 
there is no consensus. Existence of unsolved questions concerning the concept “rent relations” once again em-
phasize relevance of a subject of research. Concept of “the rent relations” the author suggests to begin specifi-
cation with research течек sight of various authors concerning the rent relations. In article the critical analysis 
of the existing approaches to definition of the concept “rent relations” on the basis of which the author speci-
fied this concept is carried out.
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Центральной проблемой российского общества остаётся необходимость выработки и обеспечения 
реализации стратегии устойчивого социально-экономического развития. Решение данной проблемы 
невозможно без соответствующей организационно-управленческой деятельности государства. Тео-
ретическое обоснование возможности и границ созидательного потенциала власти, роли государства 
в обеспечении целенаправляемого развития национальной экономики должно опираться на базовые 
теоретические положения универсального эволюционизма (системно-эволюционного подхода). Необ-
ходима выработка (выбор) концептуальной модели национальной экономики, в рамках которой обо-
значены долгосрочные цели, стратегии социально-экономического развития и средства (инструменты) 
их достижения. В статье с позиций универсального эволюционизма сформулированы императивы, 
которые государство должно учитывать при разработке и реализации модели национальной экономи-
ки, обосновано положение о том, что социальная рыночная экономика является наиболее приемлемым 
вариантом модели смешанной экономики для России, обоснована необходимость перехода к парадиг-
ме целостного социально ориентированного развития.
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Сегодня Россия представляет собой класси-
ческий пример государства, выбирающего свой 
путь развития со всеми вытекающими из этого 
состояния катаклизмами, политическими и соци-
альными последствиями.

В этих условиях все проводимые в стране эко-
номические, политические, организационные ре-
формы российского общества должны быть тесно 
связаны с формированием и реализацией соци-
альной политики государства.

Системный подход к решению данной пробле-
мы предполагает выработку концептуальной мо-
дели национальной экономики, в рамках которой 
обозначены взаимосвязанные долгосрочные цели 
стратегии социально-экономического развития 
и средства их достижения.

К обоснованию такой концептуальной модели 
национальной экономики следует подходить с по-
зиций единства логического и исторического. Это 
означает необходимость, во‑первых, приведения 
собственно теоретических аргументов и положе-
ний; во-вторых, анализа и учёта влияния истори-
ческого пути страны на траекторию её последу-
ющего развития.

Собственно теоретическое обоснование моде-
ли национальной экономики должно опираться, 
по  нашему мнению, на  базовые теоретические 
положения универсального эволюционизма (си-
стемно-эволюционного подхода) [1; 13. С. 196–
197]. К ним следует отнести прежде всего фун-
даментальные представления о механизмах «из-
менения состояния», т. е. механизмах развития 
сложных систем. По мнению Н. Н. Моисеева, эти 
механизмы, характеризующие сущность про-
цесса развития, можно разделить на три группы: 
механизмы бифуркации, механизмы «сборки» 
системы, механизмы «дарвинского типа» (адап-
тации). Представляется, что данные механизмы, 
регулирующие развитие сложных систем, в том 
числе и социальных, с необходимостью предо-
пределяют существование соответствующих 
функций государства, которые в  общем виде 
можно подразделить на трансформационную, си-
стемообразующую и адаптационную.

Это означает, что характер прохождения соци-
альной системы через точку бифуркации и выход 
на траекторию устойчивого развития во многом 
зависит от качественных и количественных ха-
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рактеристик процесса выполнения государством 
трансформационной функции. Соответственно, 
в социальной системе на этапе «сборки», т. е. са-
моорганизации системы, государство в  допол-
нение к трансформационной должно выполнять 
и системообразующую функцию. Деятельность 
государства в лице его институтов и должна вы-
ступать в качестве одного из центров структу-
ризации «становящейся» социально-экономиче-
ской системы. С точки зрения базовых принци-
пов универсального эволюционизма можно ут-
верждать, что общество (государство), с одной 
стороны, обладает определённой степенью сво-
боды, позволяющей повлиять на состояние (тра-
екторию движения) трансформируемой системы, 
с другой — должно считаться с объективными 
ограничениями. Рассмотрим основные императи-
вы, с которыми необходимо считаться обществу 
(государству) при разработке и реализации моде-
ли национальной экономики на стадии трансфор-
мации. К ним относятся следующие.

1. В раскрытии механизма направленности (от-
бора) эволюции сложных систем существенную 
роль играет так называемый принцип экономии 
энтропии, означающий, что сложные системы 
имеют преимущество перед простыми, и выпол-
няющий роль действующего критерия (фактора) 
отбора систем. В общем виде он формулирует-
ся следующим образом: если в данных условиях 
возможны несколько типов организации материи, 
не противоречащих законам сохранения и дру-
гим принципам, то реализуется и сохранит наи-
большие шансы на стабильность и последующее 
развитие именно тот, который позволит утилизи-
ровать внешнюю энергию наиболее эффективно 
[5. С. 25]. Соответственно, можно говорить о на-
правленности мирового эволюционного процес-
са, о том, что тенденции усложнения возможных 
организационных структур и рост их разнообра-
зия являются важнейшими проявлениями такой 
направленности.

Интерпретация данного фундаментального 
принципа применительно к социальным систе-
мам позволяет предположить, что при прочих 
равных условиях большие шансы на стабильное 
развитие по сравнению с прочими будут иметь 
экономические системы смешанного типа, ос-
новывающиеся на  разнообразных формах соб-
ственности (организационно-правовых формах 
хозяйственной деятельности) и обеспечивающих 
эффективное использование ресурсов (рост бла-
госостояния членов общества). Следовательно, 

в ситуации межсистемного перехода (трансфор-
мации) общество в лице государства должно ори-
ентироваться на модель смешанной экономики.

2. Система должна обеспечивать максимально 
благоприятные условия для стимулирования со-
циально-экономической активности своих членов 
как формы проявления самоорганизации (само-
деятельности) на уровне отдельных индивидов. 
Дело в том, что при современном уровне обме-
на информацией и доступности знаний решаю-
щее значение приобретают качества субъектив-
ного фактора, человека как элемента производи-
тельных сил (уровень общей культуры, качество 
«человеческого капитала»), а также способность 
общества раскрыть потенциальные возможности 
к производительному труду его граждан.

3. Общество должно быть способно выполнять 
условия экологического императива: обеспечить 
гомеостазис человека как биологического вида 
на основе коэволюции человека и биосферы.

4. Общество должно быть способно решать 
проблемы национальной безопасности, обуслов-
ленные включённостью национальной экономики 
в мировую экономическую систему.

5. Поскольку в нелинейной (синергетической) 
ситуации определённость характерна только для 
ограничений, эволюционных запретов на неко-
торые пути развития сложных систем, постоль-
ку в  известных пределах ничто окончательно 
не предопределено. Поэтому в социальных систе-
мах именно активность субъектов (в данном слу-
чае — государства) выступает важным фактором, 
способным оказать решающее влияние на исход 
событий, выбор пути развития. Подобная ситу-
ация с  точки зрения интересов общества в це-
лом с необходимостью требует активности госу-
дарства, главная задача которого — реализация 
определённых возможностей развития социаль-
ной системы по тому пути, которому общество 
отдаёт предпочтение. При этом, с точки зрения 
характера организационно-управленческой де-
ятельности (активности) государства, основная 
проблема (задача) заключается в том, чтобы сде-
лать это воздействие малым и резонансным, ор-
ганически встроенным в самоуправляемое и са-
моподдерживающееся развитие системы в благо-
приятном для субъектов (общества) направлении. 
Таким образом, организационно-управленческая 
деятельность государства должна строиться ис-
ходя из адекватного понимания функций госу-
дарства как элемента механизма саморазвития 
социально-экономической системы.
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Именно данные характеристики должны рас-
сматриваться в качестве базовых при разработке 
и реализации национальной модели экономики 
посредством стратегии целенаправляемого раз-
вития нашего общества.

Очевидно, что данные критерии следует при-
менить относительно возможных моделей сме-
шанной экономики, поскольку все современные 
экономики находятся в промежутке между двумя 
крайностями: чисто командной и чисто рыночной 
системами. В экономической теории распростра-
нено примерно одинаковое понимание сущности 
смешанных экономик. В этих системах распре-
деление ресурсов определяют и рыночные силы, 
и  государственные решения, причём реальное 
соотношение государства и рынка значительно 
варьируется. Рынки и иерархии играют взаимодо-
полняющие роли в осуществлении координации, 
выбора, реализуемого экономическими субъекта-
ми в процессе хозяйственной деятельности.

Сформулированным выше критериям в наи-
большей степени отвечает такая разновидность 
смешанной экономики, как социальная рыноч-
ная экономика (СРЭ). В  силу собственно тео-
ретических соображений, отмеченных выше, 
правомерно полагать, что именно данная мо-
дель — социальная рыночная экономика — яв-
ляется наиболее приемлемым вариантом моде-
ли смешанной экономики для России. В пользу 
данного вывода свидетельствует и историческое 
развитие России, существенной чертой которого 
является высокая степень огосударствления эко-
номических процессов. При этом государствен-
ное вмешательство в экономику, при всех его не-
достатках, сыграло во многих аспектах важную 
и положительную роль в развитии националь-
ной экономики. Примечательно, что в России на 
протяжении XVIII — начала XIX в. верховная 
власть во внутренних и международных делах 
проводила в  целом компромиссную политику, 
в  интересах всех сословий и  выступала лиде-
ром общества и проводником модернизации [6. 
С. 211, 227–228].

Являясь своего рода альтернативой как либе-
ральному капитализму, так и командной эконо-
мике, данная модель рыночной экономики про-
демонстрировала свою состоятельность в  ряде 
европейских стран, прежде всего в ФРГ. Модель 
социальной рыночной экономики (социального 
рыночного хозяйства) представляет собой эконо-
мическую систему, функционирующую на осно-
ве рыночного механизма, в рамках которой го-

сударство играет активную роль в поддержании 
оптимального сочетания экономической эффек-
тивности с социальными гарантиями и социаль-
ной справедливостью. Как отмечает Х. Ламперт, 
«экономико-политическая концепция социаль-
ного рыночного хозяйства направлена на синтез 
гарантированной правовым государством сво-
боды, экономической свободы (которая из-за не-
делимости свободы рассматривается как необ-
ходимая составляющая свободного порядка во-
обще) и идеалами социального государства, свя-
занными с социальной защищённостью и соци-
альной справедливостью» [4. С. 66; 7. С. 89–95]. 
Рыночное хозяйство  — основа экономической 
свободы, её олицетворение. Термин «социаль-
ный» означает, во‑первых, что рыночное хозяй-
ство в  силу своей экономической эффективно-
сти создаёт экономические предпосылки «благо-
состояния для всех». И, во‑вторых, что рыноч-
ное хозяйство должно ограничиваться там, где 
«…оно привело бы к социально нежелательным 
результатам или же результаты свободного эко-
номического процесса должны корректироваться, 
если они, согласно ценностным представлениям 
общества, не являются достаточно социальны-
ми» [4. С. 67; 2. С. 70–82].

С точки зрения возможностей развития и при-
годности социального рыночного хозяйства для 
решения задач, которые могут возникнуть перед 
обществом в будущем, существенно то, что оно 
понимается как связанная с фундаментальными 
ценностями социальная технология, система це-
лей которой открыта для возможных изменений.

Особая ценность концепции социального ры-
ночного хозяйства в аспекте осмысления долго-
срочной стратегии социально-экономического 
развития нашей страны заключается в том, что 
в данной модели реализован комплексный (си-
стемный) подход к решению фундаментальных 
общественных задач в рамках определённого со-
циально-экономического порядка, где собствен-
но рыночное хозяйство рассматривается как ор-
ганическая составная часть (подсистема) социу-
ма. Отметим наиболее важные содержательные 
моменты, характеризующие данную модель. 
К ним относятся прежде всего основополагаю-
щие принципы социальной рыночной экономи-
ки: органическое единство рынка и государства; 
защита конкуренции; социальное партнёрство. 
Во-вторых, в данной модели имеет место функ-
циональное соответствие системы социально-
экономических целей и средств их достижения, 
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как, например, в германской модели социального 
рыночного хозяйства (таблица).

Все эти экономико-политические цели и сред-
ства для их достижения составляют единое целое 
с общественно-политическими целями свободно-
го демократического общества, основывающего-
ся одновременно на социальном государстве.

Необходимо подчеркнуть, что социальная 
рыночная экономика не представляет собой го-
товую, «застывшую» экономическую систему. 
Напротив, её следует рассматривать как разви-
вающуюся, становящуюся систему, в рамках ко-
торой возможно решение новых проблем, порож-
даемых социально-экономическим развитием, 
научно-техническим прогрессом, ухудшением 
экологической ситуации и т. п. Отсюда следуют 
важные для понимания стратегии развития на-
циональной экономики выводы:

1) социальную рыночную экономику необхо-
димо рассматривать как долговременную соци-
ально-экономическую и политическую задачу, 
как генеральную перспективу развития нацио-
нальной экономики (как характеристику каче-
ства желаемого состояния национальной эконо-
мики);

2) конкретные долго- и среднесрочные задачи 
(и программы) социально-экономического разви-
тия нашего общества следует ставить и решать 
в тесной связи и в рамках движения по пути реа-
лизации модели социальной рыночной экономики 
(в её национальном варианте). Соответственно, все 
эти моменты должны быть органически взаимо
связаны в экономической политике государства.

Для нашей страны это будет означать переход 
от парадигмы социально-экономических преоб-
разований, в рамках которой расходы на реше-
ние социальных проблем трактуются как некие 
издержки, сужающие возможности развития эко-
номики, к парадигме целостного, социально ори-
ентированного экономического развития (на ос-
нове инновационно-активного роста).

Характерной чертой экономической полити-
ки в странах с переходной экономикой была ми-
нимальная роль государства. Теперь уже ясно 
не только теоретически, но и практически, что 
в условиях переходного периода, обладающего 
затяжным характером и сложной природой, от-
ветственность государства должна скорее уве-
личиться, чем уменьшится. Вмешательство го-
сударства должно быть активным в те важные 

Цели социального рыночного хозяйства (на примере ФРГ) [4. С. 68–69]

№ п/п Цель Средства достижения

1 Достижение максималь-
но высокого благосо-
стояния

а) установление порядка конкуренции;
б) проведение целенаправленной политики, ориентированной на  рост 
и обеспечивающей его постоянство на достаточном уровне с использова-
нием таких экономико-политических инструментов, которые минимально 
ограничивают свободу;
в) обеспечение полной занятости как гарантии дохода каждому лицу, спо-
собному и желающему работать;
г) обеспечение свободы внешней торговли, свободного обмена валют 
и расширения международного разделения труда

2 Обеспечение экономи
чески эффективной 
и социально справедли-
вой денежной системы, 
в особенности обеспече-
ние стабильности цен

а) существование независимого центрального эмиссионного банка;
б) стабильность (сбалансированность) государственного бюджета;
в) сбалансированность платёжного баланса и  обеспечение равновесия 
во внешней торговле

3 Социальная обеспечен-
ность, социальная спра-
ведливость и  социаль-
ный прогресс, справед-
ливое распределение 
доходов и имущества

а) достижение максимального уровня социального продукта как экономи-
ческой основы социальной защищённости;
б) создание и поддержание порядка осуществления конкуренции, т. к. её 
функция — сведение к минимуму социальной несправедливости и способ-
ствование социальному прогрессу;
в) государственная корректировка первоначального распределения дохо-
дов и имущества в форме выплаты социальной помощи, пенсий и ком-
пенсаций, доплат за жильё, дотаций, мер, способствующих образованию 
собственности, имущества и т. п. Причём социально-политическая коррек-
тировка должна в минимальной степени ограничивать самостоятельность 
отдельных лиц и социальных групп, свободу и готовность к деятельности 
отдельного индивида и работоспособность экономики
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сферы, где рыночные силы не могут обеспечи-
вать эффективного распределения ресурсов или 
где доступ к основным, наиболее важным благам 
и условиям для жизни людей является несправед-
ливым.

Слишком многие правительства, встав на путь 
быстрой и  повсеместной либерализации цен, 
не осуществили адекватного вмешательства для 
стимулирования экономического роста. Падение 
объёмов производства и доходов во многих стра-
нах с  переходной экономикой в  большей сте-
пени объяснялось крахом совокупного спроса 
и, в частности, резким снижением инвестиций. 
Ключом к экономическому возрождению являет-
ся стимулирование более высокого уровня инве-
стиций, в том числе и в развитие человеческих 
ресурсов.

Успех экономических реформ зависит от про-
ведения их в определённой последовательности, 
а не одновременно, как это в основном происхо-
дило. Опыт азиатских стран с переходной эконо-
микой показал, что поэтапность ускоряет, а не за-
медляет реформы, которые должны основываться 
на поддержании экономического роста в проти-
вовес экономической стагнации или спаду.

Приоритет оживления экономического роста 
перед расширением систем социального обеспе-
чения не означает, однако, что необходимые рас-
ходы на развитие человеческих ресурсов должны 
быть отложены. Такие расходы служат стимулом 
для роста и благоприятно влияют на траекторию, 
скорость и  направление движения переходной 
экономики.

В области социальной защиты политика «без-
ответственности государства» должна быть пере-
смотрена.

В контексте перехода к парадигме целостного 
социально ориентированного развития рассмот
рим некоторые важнейшие направления достиже-
ния целей долгосрочного развития национальной 
экономики.

В качестве таких стратегических целей можно 
выделить следующие.

1) экономическая стабилизация и  экономи-
ческий рост. В среднесрочной перспективе для 
России правительство ставит задачу достижения 
устойчивого экономического роста (сценарии — 
базовый и инвестиционный), а также снижение 
инфляции и обеспечение стабильности бюджет-
ной системы;

2) социальные цели: повышение уровня и каче-
ства жизни; совершенствование социальных ус-

луг и образования; равноправного доступа к пло-
дам общественного прогресса; обеспечение эко-
логической безопасности. Для России актуальна 
борьба с бедностью;

3) установление «социального порядка», адек-
ватного модели социальной рыночной эконо-
мики, а  также целостной системы «порядков» 
(институциональных основ), обеспечивающих 
функционирование и развитие социального ры-
ночного хозяйства: порядка, регулирующего 
право собственности; денежного и  валютного 
порядков; порядка регулирования конкуренции; 
порядка внешнеэкономической деятельности; 
порядка в  сфере труда и  социальных отноше-
ний. Значимость подобных решений очевидна. 
Так, общепризнано, что именно формирование 
законодательной базы (основы) обеспечения прав 
собственности является базовой целью относи-
тельно и  экономических, и  социальных целей 
развития стран с незрелой рыночной экономи-
кой;

4) политические цели. Обеспечение внеш-
ней, в том числе экономической, безопасности. 
В среднесрочном и долгосрочном развитии на-
шей страны следует уделить специальное вни-
мание проблемам экономической и социальной 
безопасности от  мировых финансовых, эконо-
мических и политических катаклизмов. Следует 
так изменять структуру народного хозяйства, 
сформировать такие институты развития, чтобы 
с  выгодой для себя использовать объективные 
тенденции глобализации мировой экономики, 
сглаживая в то же время возможные негативные 
последствия, например, от оттока иностранно-
го капитала из страны, негативного влияния из-
менений курса валют, колебаний мировых цен 
на энергоносители и т. п.

С точки зрения обеспечения единства, комп
лексности в достижении отмеченных целей важ-
нейшим направлением социальной политики го-
сударства, позволяющим сочетать и цели и сред-
ства их достижения, является политика стиму-
лирования развития человеческого потенциала 
посредством различных программ инвестирова-
ния в человеческий капитал. Под человеческим 
капиталом понимается совокупность всех про-
изводительных качеств работника, т. е. он вклю-
чает приобретённые знания, навыки, а также мо-
тивацию и энергию, которые используются для 
производства экономических благ [8. С. 223–224; 
7. С. 137–138]. Основным фактором формирова-
ния человеческого капитала являются инвести-
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ции в человеческие ресурсы с целью повышения 
их производительности. Затраты осуществляют-
ся в ожидании будущих выгод. К основным фор-
мам инвестиций в человеческий капитал обыч-
но относят затраты на дошкольное воспитание 
в семье, на приобретение (сохранение) здоровья, 
на среднее и высшее образование, обучение без 
отрыва от производства, на получение инфор-
мации о рынке труда в процессе поиска работы 
и т. п. Расходы, связанные с формированием че-
ловеческого капитала, несут сами работники, ра-
ботодатели и государство. В экономической на-
уке человеческий капитал рассматривается как 
запас человеческих качеств, формируемый в те-
чение всей жизни индивида (накопление) и при-
носящий работникам поток доходов (рост в бу-
дущем).

В последние десятилетия в экономическом раз-
витии многих стран всё большую роль играют 
инвестиции в человеческий капитал. Они растут 
более быстрыми темпами, чем производственные 
капиталовложения. В развитых странах сложи-
лась устойчивая связь между уровнем образова-
ния и доходом, получаемым в течение всей жиз-
ни. Характерно, что за последние 30 лет относи-
тельный разрыв в доходах между крайними груп-
пами фактически не изменился.

С учётом этой тенденции в 1980–1990‑е гг. ряд 
экономистов провели исследования влияния че-
ловеческого капитала на процесс экономическо-
го роста. На основе концепции экономического 
роста были разработаны новые модели эконо-
мического роста, учитывающие возрастающую 
роль человеческого капитала (модели Р. Лукаса, 
Г. Менкью, Д. Ромера и Д. Уэйла). Полученные 
ими результаты свидетельствуют о том, что по-
ложительный вклад человеческого капитала 
в повышение темпов экономического роста не-
оспорим. Характерно, что в высоко- и среднераз-
витых странах уровень развития человеческого 
капитала выше, чем уровень развития физическо-
го капитала [9. С. 146–147; 10. С. 477–479]. В се-
годняшнем мире человеческие ресурсы опре-
деляют содержание, характер и этапы социаль-
но-экономического развития большинства госу-
дарств. Именно человеческий капитал является, 
с одной стороны, фактором экономического ро-
ста, а с другой — фактором роста благосостоя-
ния, уровня и качества жизни населения. Вот по-
чему важнейшим императивом экономической 
политики государства в нашей стране является 
создание условий для наращивания человеческо-
го капитала и его максимально возможной реа-
лизации.
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The central problem of the Russian society is the need to develop and implement strategies to ensure sus-
tainable socioeconomic development. The solution to this problem is impossible without appropriate organi-
zational and administrative activity of the state. The theoretical justification for the opportunities and limits 
of the creative potential of power, the role of the state in providing purposeful development of the national 
economy should be based on the basic theoretical principles of universal evolutionism (system and evolution-
ary approach). Necessary to develop (selection) of the conceptual model of the national economy, in which the 
designated long-term goals of socioeconomic development and the means (tools) to achieve them.The article 
from the standpoint of universal evolutionism formulated imperatives that the state should take into account in 
the design and implementation of a model of the national economy, justified the position that the social market 
economy is the most viable option for the model of a mixed economy of Russia, the necessity of the transition 
to the paradigm of holistic sociooriented development.

Keywords: methodology, systems-evolutionary approach, universal evolutionism, the state model of the 
national economy, social market economy, the economic order.

References
1.  Anohin L.M. Imperativy strategii razvitija ekonomiki Rossii s pozicij universal’nogo jevoljucionizma 

[The imperatives of the development strategy of the Russian economy from the standpoint of universal evolu-
tionism]. Vestnik Chelyabinskogo Gosudarstvennogo Pedagogicheskogo universiteta [Bulletin of Chelyabinsk 
State Pedagogical University]. 2005, no. 5. (In Russ.)

2.  Grinberg R.S., Rubinshtejn A.Ja. Individuum i Gosudarstvo: jekonomicheskaja dilemma [Individual & 
State: economic dilemma]. Moscow, All World Publ., 2013. (In Russ.)

3.  Gaydar E.T. Krizisnaja jekonomika sovremennoj Rossii: tendencii i perspektivy [Crisis economy of mod-
ern Russia: Trends and Prospects]. Moscow, Prospekt Publ., 2010. (In Russ.)

4.  Lampert H. Social’naja rynochnaja jekonomika.Germanskij put’ [Social market economy. German way]. 
Moscow, Delo LTD Publ., 1994. (In Russ.)

5.  Moiseev N.N. Strategija razuma [Strategy Mind]. Znanie-sila [Knowledge-power], 1986, no. 10. (In Russ.) 
6.  Mironov B.N. Social’naja istorija Rossii perioda imperii (XVIII — nachalo XX v.) [Social History of Rus-

sian Empire period (XVIII — beginning of XX century.)]. Dmitrij Bulanin Publ., 1997. Vol. 2. (In Russ.)



Л. М. Анохин, Н. В. Анохина30

7.  Nesterenko A.N. Jekonomika i institucional’naja teorija [Economics and institutional theory]. Moscow, 
Jeditorial URSS Publ., 2002. 416 p. (In Russ.)

8.  Nureev R.M. Jekonomika razvitija: modeli stanovlenija rynochnoj jekonomiki [Development economics: 
model of a market economy]. Moscow, Infra-M Publ., 2008. (In Russ.)

9.  Nureev R. M. Rossija: osobennosti institucional’nogo razvitija [Russia: features of institutional develop-
ment]. Moscow, Norma Publ., 2009. (In Russ.)

10.  Glaz’ev S.Ju. Obuchenie rynku [Education Market]. Moscow, Economy Publ., 2004. 639 p. (In Russ.)
11.  L’vov D.S. Put’ v ХХI vek: strategicheskie problemy i perspektivy rossijskoj jekonomiki [The road in 

the XXI Century: Strategic Challenges and Prospects of the Russian economy]. Moscow, Economy Publ., 1999. 
793 p. (In Russ.)

12.   Slovar’ sovremennoj jekonomicheskoj teorii Makmillana [Dictionary of modern economics Macmillan]. 
Moscow, Infra-M Publ., 1977. (In Russ.)

13.  Stepin V.S. Teoreticheskoe znanie [Theoretical knowledge]. Moscow, Progress-tradicija Publ., 2000. 
467 p. (In Russ.)

14.  Abalkina L.I. Strategicheskij otvet Rossii na vyzovy novogo veka [Strategic Russia’s response to the chal-
lenges of the new century]. Moscow, Jekzamen Publ., 2004. 608 p. (In Russ.)

15.  Shastitko A.E. Novaja institucional’naja jekonomicheskaja teorija [Economics Faculty of Moscow State 
University]. Moscow, MGU TEIS Publ., 2002. 591 p. (In Russ.)



Вестник Челябинского государственного университета.  
2015. № 11 (366). Экономика. Вып. 49. С. 31–39.

УДК 332.1(470.55) 
ББК 65.042(2Рос-4чел)

ПРОБЛЕМА ФИНАНСОВОЙ ОБЕСПЕЧЕННОСТИ  
ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНОВ МЕСТНОГО САМОУПРАВЛЕНИЯ

Р. Ш. Хакимов
ФГБОУ ВПО «Челябинский государственный университет», Челябинск, Россия

Рассматривается проблема финансовой обеспеченности сельских поселений Аргаяшского райо-
на. Дан сравнительный анализ за 2007 и 2013 гг. Отмечается что, несмотря на некоторые измене-
ния, уровень дохода бюджета поселений продолжает оставаться недостаточным. Это не позволяет им 
в полном объёме исполнять полномочия, определённые Федеральным законом № 131-ФЗ от 6 октября 
2003 г., что, в свою очередь, ведёт к увеличению обращений граждан в органы государственной власти 
по местным вопросам. Показана связь между слабой финансовой базой сельских поселений и сниже-
нием заинтересованности населения к деятельности органов местного самоуправления. Предложены 
пути решения данной проблемы.

Ключевые слова: сельское поселение, бюджет, доходы, местные налоги, полномочия, Федеральный 
закон № 131-ФЗ от 6 октября 2003 г.

Местное самоуправление (МСУ), или муни-
ципалитет (от  лат. municipium)  — самоуправ-
ляемая и в своих пределах финансово независи-
мая административно-территориальная единица. 
Самоуправление и финансовая самостоятельность 
являются главными признаками муниципалитета.

Минуло одиннадцать лет, как вступил в дей-
ствие федеральный закон от  6 октября 2003  г. 
№ 131-ФЗ «Об  общих принципах организа-
ции местного самоуправления в  Российской 
Федерации». Федеральным законом от  27 мая 
2014 г. № 136-ФЗ в него были внесены изменения.

Законодательное повышение роли МСУ в по-
следние годы вызвало и большее внимание ис-
следователей к  деятельности органов местной 
власти. Появилось большое количество исследо-
ваний по МСУ и проблеме финансовой обеспе-
ченности их деятельности.

Среди авторов этих исследований можно 
отметить В. В. Кузнецова и В. В. Ваховского, 
И. А. Огнева, Л. И. Пронину, А. И. Золотько, 
Т. Ю. Ткачёву, Г. С. Закревскую, С. А. Карчевскую 
и Д. С. Хворостухину, Е. А. Какшайскую, Р. В. Ба
бун и В. В. Казакову, О. Ю. Матвеева, В. М. Пере
верзева, А. Г. Атаеву, В. В. Коокуеву, О. В. Кривоус 
[1–14].

В работе О. Ю. Матвеева финансовое обеспе-
чение местного самоуправления рассматривает-
ся на основе институционального подхода.

А. Г. Атаева отмечает нечёткость право-
вого регулирования МСУ, приводя пример 
из Федерального закона № 131-ФЗ, где в статье 

о полномочиях сельских поселений использова-
ны расплывчатые термины — «создание усло-
вий…», «содействие в развитии…».

Р. В. Бабун видит главную причину финансовой 
необеспеченности МСУ в  общем непонимании 
на верхних уровнях власти роли и возможностей 
МСУ, отношении к нему, как к нижнему уровню 
управленческой вертикали власти, а не к мощно-
му самостоятельному ресурсу развития общества.

Кроме того, автор отмечает разночтения 
между рассматриваемым законом и  нормами 
Налогового, Бюджетного, Градостроительного, 
Земельного, Жилищного кодексов РФ, а  также 
отраслевых федеральных законов.

Несмотря на значительное количество работ, 
отмечается недостаток исследований по данной 
проблеме на материалах отдельных муниципаль-
ных образований или сельских поселений в рам-
ках одного района в сравнении и при том в период 
действия Федерального закона № 131-ФЗ.

Цель нашей статьи в определённой мере вос-
полнить этот недостаток.

Если по первой редакции федерального закона 
к вопросам местного значения сельского поселе-
ния (СП) был отнесён 31 вопрос, то по новой ре-
дакции осталось 13.

Полномочия СП, как любого органа власти, 
в первую очередь должны быть обеспечены фи-
нансово.

Однако, как показывает практика деятельности 
СП, в лучшем случае только треть полномочий 
подкреплены финансовыми ресурсами.
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В 2008–2009 гг. по  инициативе Ассоциации 
сельских муниципальных образований было про-
ведено исследование по теме «Анализ социально-
экономического состояния местного самоуправ-
ления сельских поселений Аргаяшского района 
Челябинской области» [15].

Интересным представляется сравнение поло-
жения СП через шесть лет, позволяющее отме-
тить некоторые тенденции.

Аргаяшский район является во многом типич-
ным сельским районом Челябинской области. 
Основная отрасль экономики — агропромышлен-
ная — представлена группой компаний «Здоровая 
ферма» (производство мяса птицы), ЗАО «Совхоз 
“Акбашевский”», ЗАО «Аргазинское», ООО 
«Риком» и 27 крестьянскими (фермерскими) хо-
зяйствами.

По объёму сельскохозяйственного производ-
ства район входит в  десятку сельских районов 
области.

Промышленные предприятия представле-
ны заводом компании «Рексам» с численностью 
работников в  120 человек. В  районе работает 
МОЦ «Курорт “Увильды”», ООО «Аргаяшская 
ДМПК», ООО «Флагман-Юг» и несколько обслу-
живающих предприятий.

Развит малый и  средний бизнес: в  районе 
более 270 предприятий розничной торговли. 

Значительная часть населения занята в личном 
подсобном хозяйстве.

Близость к городу и наличие развитой дорож-
ной инфраструктуры позволяет жителям района 
получать доход от торговли продукцией ЛПХ.

В районе 12 сельских поселений, численность 
населения — 40 980 чел.

Самое большое поселение  — Аргаяшское, 
здесь проживает 10 138 чел., самое маленькое — 
Худайбердинское — 1 344 жителя.

Район на  80 % является дотационным. 
Удельный вес доходов бюджетов всех поселений 
в доходах консолидированного бюджета района 
(без учёта внутренних оборотов — трансфертов 
поселения как доходов районного бюджета) оста-
ётся незначительным: в 2007 г. составил 14,4 %.

Сравним структуру доходов в 2007 и в 2013 гг. 
(табл. 1). Из таблицы видно следующее.

Если в 2007 г. только два сельских поселения 
имели собственные доходы в структуре доходов 
бюджета свыше 50 %, одно СП — свыше 25 %, 
пять СП — от 10 до 20 %, четыре СП — менее 
10 %, то в 2013 г.— три СП имели собственные 
доходы свыше 50 %, одно — около 40 %, а во-
семь — менее 1/3 в структуре доходов бюджета, 
СП с доходами менее 20 % было только одно.

Как видим, за шесть лет произошли изменения 
в соотношении трансфертов и собственных до-

Таблица 1
Структура доходов бюджетов  

сельских поселений Аргаяшского района в 2007 и 2013 гг., %

Сельское  
поселение

2007 г. 2013 г.

Трансферты Собственные  
доходы Трансферты Собственные  

доходы

Ишалинское 41,5 58,5 47,1 52,9

Аргаяшское 44,0 56,0 48,5 51,5

Кузнецкое 74,4 25,6 60,9 39,1

Байрамгуловское 83,2 16,8 79,8 20,2

Яраткуловское 84,4 15,6 71,7 28,3

Акбашевское 87,8 12,2 83,6 16,4

Дербишевское 89,2 10,8 39,0 61,0

Камышевское 89,7 10,3 68,0 32,0

Аязгуловское 92,9 7,1 78,0 22,0

Норкинское 93,3 6,7 70,4 29,6

Худайбердинское 94,0 6,0 77,7 22,3

Кулуевское 95,9 4,1 74,0 26,0
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ходов СП в сторону выравнивания, однако резкая 
неравномерность продолжает сохраняться.

Табл. 2 показывает, насколько различается 
бюджетная обеспеченность одного жителя в раз-
ных поселениях: колебание составляет от  8,2 
тыс. р. в Кузнецком до 2,6 тыс. р. в Кулуевском, 
т. е. различие более чем трёхкратное.

По собственным доходам разница бюджет-
ной обеспеченности на  душу населения до-
стигает ещё большей величины (табл.  3). 
Наивысший показатель составляет 3,4 тыс. р. 
в Ишалинском СП, а наименьший — 0,7 тыс. р.— 
в Кулуевском СП.

Лидерство Ишалинского СП по собственным 
доходам объясняется тем, что в 2008 г. здесь был 
запущен завод британской компании «REXAM» 
по производству алюминиевых банок. Стоимость 
проекта составила 73 млн долл. США. Данное 
предприятие является третьим в Челябинской об-
ласти среди предприятий пищевой промышлен-
ности по налоговым отчислениям. Ввод предпри-
ятия резко повысил поступления НДФЛ в бюджет 
Ишалинского СП.

Несмотря на то, что только 10 из 120 работни-
ков проживают в данном поселении, в соответ-
ствии с федеральным законодательством НДФЛ 
взимается со всех сотрудников по месту работы. 
Как видим, различие между СП сократилось, од-
нако оно продолжает сохраняться (табл. 4).

Если в 2007 г. разница была 10-кратной (1,96 
и 0,11), то в 2013 г. она составляет 4,8 раза (3,4 
и 0,7).

В зависимости от особенностей СП в собствен-
ных доходах проявляются различия в  статьях 
бюджета.

Так, в  тех СП, где ведётся активное дачное 
строительство, велика доля земельного нало-
га (Кузнецкое, Дербишевское). В  Аргаяшском 
и Ишалинском СП, где имеется значительное ко-
личество рабочих мест, преобладает НДФЛ.

Маятниковый характер трудовой миграции 
особенно наглядно проявляется на поступлении 
НДФЛ. В бюджетах поселений, в которых боль-
шая часть активного трудоспособного населения 
ездит на работу в Челябинск, Озёрск, Аргаяш, на 
Север на работу вахтовым методом (Норкинское, 
Худайбердинское, Кулуевское, Яраткуловское, 
Аязгуловское, Дербишевское, Акбашевское, 
Камышевское), доля поступлений НДФЛ незна-
чительна. Это происходит в силу того, что в со-
ответствии с Бюджетным кодексом НДФЛ упла-
чивается по месту нахождения работодателя или 
обособленного структурного подразделения, 
а бюджетные услуги предоставляются по месту 
жительства работника. Это противоречие требу-
ет своего разрешения.

Значительные потери несут СП в связи с проб
лемой оценки и учёта земель. Ряд СП (Акбашев

Таблица 3
Собственные доходы бюджета 

сельских поселений на душу населения, тыс. р.

Сельское  
поселение 2007 г. 2013 г.

Ишалинское 1,96 3,4

Кузнецкое 1,32 3,2

Аргаяшское 0,86 1,9

Дербишевское 0,45 2,2

Акбашевское 0,22 1,1

Байрамгуловское 0,27 1,1

Камышевское 0,26 1,2

Аязгуловское 0,23 0,9

Яраткуловское 0,27 1,8

Норкинское 0,18 1,3

Кулуевское 0,12 0,7

Худайбердинское 0,11 1,1

Таблица 2
Общие доходы бюджета  

на душу населения, тыс. р.

Сельское  
поселение 2012 г. 2013 г. Среднее 

значение

Аргаяшское 9,9 3,8 6,8

Акбашевское 3,6 6,5 5,0

Аязгуловское 4,5 3,9 4,2

Байрамгуловское 2,9 5,6 4,2

Дербишевское 2,2 3,5 2,8

Ишалинское 6,5 6,4 6,4

Камышевское 3,7 3,7 3,7

Кузнецкое 8,2 8,2 8,2

Кулуевское 3,4 2,6 3,0

Норкинское 2,7 4,4 3,5

Худайбердинское 7,4 5,0 6,2

Яраткуловское 2,1 6,4 4,2
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ское, Байрамгуловское, Яраткуловское) лишается 
значительной части налогов в результате несоот-
ветствия юридического и  фактического назна-
чения земель. Земли, используемые под дачную 
постройку, часто учитываются как сельскохозяй-
ственные. Также надо отметить, что СП решени-

ями сельских советов депутатов предоставляют 
льготы по уплате земельного налога ряду катего-
рий (пенсионерам, участникам боевых действий, 
ветеранам ВОВ, труженикам тыла, инвалидам I 
и II группы). Это значительно сокращает налого-
вую базу. Данные решения можно объяснить вы-

Таблица 4
Структура доходов бюджетов в 2013 г. (собственные доходы), тыс. р.

Сельское  
поселение НДФЛ

Налог на 
имущество 
физических 

лиц

Земельный 
налог

Доходы 
от использо-

вания  
имущества

Прочие  
доходы

Всего  
собственных 

доходов

Аргаяшское 10 012,2 1 501,1 6 865,8 1 099,2 496,2 19 974,5

Акбашевское 1 069,7 344,1 981,8 60,9 975,1 3 431,6

Аязгуловское 267,3 176,5 557,2 694,2 44,7 1 739,9

Байрамгуловское 828,4 300,6 1 439,4 241,4 118,4 2 928,2

Дербишевское 642,5 534,3 4 909,4 233,9 358,5 6 678,6

Ишалинское 5 656,7 233,9 1 010,1 283,5 35,7 7 219,9

Камышевское 328,6 142,9 470,8 1 276,9 596,7 2 815,9

Кузнецкое 2 016,3 673,7 4 863,0 1040,2 425,0 9 018,2

Кулуевское 1 005,4 472,0 810,4 220,2 1 216,9 3 724,9

Норкинское 299,6 271,4 477,6 317,5 2 314,1 3 680,2

Худайбердинское 197,4 76,9 551,4 326,4 363,5 1 515,6

Яраткуловское 286,1 463,1 1 485,6 208,1 2 349,9 4 792,8

Таблица 5
Потери и резервы в сборе налогов сельских поселений, тыс. р.

Сельское  
поселение

Потери за счёт умень-
шения налоговой базы

Резерв  
по земельному налогу

Резерв по имуществен-
ному налогу Итого потери

Аргаяшское 0,0 282,0 1,0 283,0

Акбашевское 0,0 341,0 1,0 342,0

Аязгуловское 0,0 34,0 0,0 34,0

Байрамгуловское 250,0 234,0 0,0 484,0

Дербишевское 3,3 1 286,0 0,0 1 289,3

Ишалинское 0,0 74,0 0,0 74,0

Камышевское 0,0 89,0 0,0 89,0

Кулуевское 27,7 774,0 0,0 801,7

Кузнецкое 0,0 218,0 0,0 218,0

Норкинское 60,7 57,0 0,0 125,7

Худайбердинское 0,0 0,0 0,0 0,0

Яраткуловское 34,0 0,0 0,0 34,0

Итого по району 375,7 3 389,0 10,0 3 774,7
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нужденным популизмом, вызванным тесной свя-
занностью сельских депутатов с интересами на-
селения в условиях низкого уровня жизни у зна-
чительного числа селян.

Отметим, что низкой остаётся и собираемость 
налогов. Так, задолженность по налогам на 1 ян-
варя 2014 г. по всем СП Аргаяшского района со-
ставляет 14 863,0 тыс. р. (табл. 6).

Рассмотрим налоговые доходы на душу насе-
ления по сельским поселениям (табл. 7). Заметен 
большой разброс налоговых доходов на душу на-
селения по СП по статьям налоговых поступле-
ний.

Таким образом, главной проблемой всех посе-
лений остаётся необеспеченность финансами СП 
для выполнения своих полномочий и сохраняю-
щаяся резкая неравномерность душевой обеспе-
ченности населения доходами местного бюджета.

Подобное положение характерно и  для всей 
Российской Федерации. Если в 1996 г. на долю 
местных бюджетов приходилось 28,1 % доходов 
всей бюджетной системы, то в настоящее время 
этот показатель составляет не более 2 % [16].

Финансовая слабость местной власти ведёт 
к тому, что сельские поселения не имеют возмож-
ности осуществлять свои полномочия в полном 
объёме. Так, Аргаяшскому СП для газификации 
необходимо более 65 млн р., для строительства 
и капитального ремонта дорог — более 120 млн р. 
(на все эти работы имеются сметы). Но собствен-
ные доходы бюджета сельского поселения состав-

ляют лишь 19 млн р. Это позволяет лишь час
тично решать вопросы местного значения: бла-
гоустройство, освещение, зимняя очистка дорог, 
пожарная безопасность, тепло- и газоснабжение, 
фактически отодвигая вопросы стратегического 
развития.

Таблица 6
Структура налогов по сельским поселениям 

Аргаяшского района, тыс. р.

Сельское  
поселение

Налог 
на имуще-
ство фи-
зических 

лиц

Земельный 
налог  

физиче-
ских лиц

Итого

Аргаяшское 887,6 1 012,3 1 899,9

Акбашевское 339,2 426,5 825,7

Аязгуловское 100,3 218,8 319,1

Байрамгуловское 186,5 677,5 864,0

Дербишевское 446,3 3 396,1 3 842,4

Ишалинское 258,9 348,8 607,7

Камышевское 192,5 448,7 641,2

Кузнецкое 413,5 1 804,8 2 218,3

Кулуевское 479,7 822,4 1 302,1

Норкинское 216,5 308,4 524,9

Худайбердинское 95,8 204,2 300,0

Яраткуловское 354,5 1 222,7 1 577,2

Итого 3 971,3 10 891,2 14 862,5

Таблица 7
Налоговые доходы бюджета на душу населения в 2013 г., р.

Сельское  
поселение НДФЛ Налог на имущество Земельный налог Всего налоговых  

доходов

Аргаяшское 981,77 147,19 673,24 1 802,20

Акбашевское 329,47 105,98 302,37 737,82

Аязгуловское 130,19 85,91 271,28 487,38

Байрамгуловское 317,76 115,30 552,14 985,20

Дербишевское 208,20 173,12 1 590,86 1 972,18

Ишалинское 2 650,77 109,60 473,36 3 233,73

Камышевское 138,46 60,22 198,40 397,08

Кузнецкое 0,20 1,70 2,60

Кулуевское 0,20 0,08 0,10 0,38

Норкинское 0,10 0,10 0,20 0,40

Худайбердинское 0,10 0,06 0,40 0,56

Яраткуловское 0,10 0,20 0,60 0,90
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Поэтому население, чтобы решить возникаю-
щие проблемы, вынуждено обращаться на уро-
вень власти субъекта Федерации и в федераль-
ный центр. Органы государственной власти 
перегружены обращениями с  мест. В  2013 г. 
в Челябинской области было зарегистрировано 
более 30 тыс. писем и  обращений в  областное 
правительство. И более 70 % обращений состав-
ляют вопросы, которые входят в полномочия ор-
ганов МСУ. Например, надо было заменить котёл 
в общественной бане с. Агаповка — райцентре 
соответствующего района. Понадобился не один 
месяц переписки с жалобами жителей в разные 
инстанции, вплоть до главы государства, и толь-
ко после этого был получен ответ от главы райо-
на, что баня начала работать [17].

Огромный поток обращений идёт в федераль-
ный центр, и прежде всего президенту России. 
Так, в ходе прямой линии с В. Путиным, начи-
ная с 2001 г., количество обращений увеличилось 
с 400 тыс. в 2001 г., до 3 млн в 2013 г. Наряду с во-
просами общегосударственного значения прези-
денту страны поступает огромное количество об-
ращений локального характера: отремонтировать 
дорогу; не работает детсад; провести водопровод, 
газопровод; взыскать алименты; выплатить за-
держанную зарплату и т. д. Решение большинства 
этих обращений входят в компетенцию местных 
органов. Зачастую только обращение к президен-
ту помогает разрешить проблему местного зна-
чения.

Так, жители дома № 2 на шоссе Энтузиастов 
г. Ногинска Московской области благодарят 
Управление делами президента: «Наш дом из-
бавили от грызунов. Осенью 2013 г. обращались 
с просьбой от нашего многоквартирного дома по-
влиять на управляющую компанию, чтобы воз-
обновило контракт с СЭС и избавило нас от на-
шествий крыс и мышей. Сами многократно обра-
щались во все инстанции г. Ногинска, в котором 
проживаем, но безрезультатно. А после нашего 
письма на сайт президента быстро всё решилось» 
[18]. Комментарии к письму излишни.

Можно привести другой пример: 10 сентября 
2014 г. в с. Аргаяш работала мобильная приёмная 
Президента РФ. На приём обратилось 37 жите-
лей района. Большинство обращений также были 
по вопросам местного значения.

Низкий уровень финансовой самостоятельно-
сти, необеспеченность местной власти финан-
сами приводит и к падению доверия и интере-
са граждан к  МСУ. Это наглядно проявляется 

в снижении желания участвовать в местных вы-
борах.

Так, избирательная комиссия Челябинской об-
ласти перед единым днём голосования 14  сен-
тября 2014 г. высказывала тревогу: выборы глав 
и депутатов в ряде муниципальных образований 
были под угрозой срыва. В некоторых избира-
тельных округах не хватало кандидатов для про-
ведения голосования. В трёх поселениях не хва-
тало выдвиженцев в главы, а в девяти — в депу-
таты. На 382 депутатских места по области было 
выдвинуто 535 кандидатов, т. е. в среднем 1,4 кан-
дидата на одно депутатское место [19].

Различается и активность избирателей на вы-
борах. Если в  федеральных выборах (выбо-
ры Президента РФ, депутатов Государственной 
Думы) участвует 60 % избирателей и  более, 
то на  региональных выборах от  20 до  40 %, 
а на местных выборах — 15–25 % избирателей.

Отметим, что в развитых странах местное са-
моуправление является одним из  самых при-
оритетных областей общественного интереса 
у граждан. Так, 80 % американцев интересуются 
выборами в органы МСУ и лишь 40 % — прези-
дентскими. И это вполне объяснимо.

Буржуазный строй утверждался в борьбе с аб-
солютными феодальными монархиями под глав-
ным политическим требованием — «налоги в об-
мен на представительство». Борьба за права горо-
дов, а затем появление городского самоуправле-
ния стали первой выраженной формой политиче-
ской власти нарождавшейся буржуазии.

Неразвитость политических форм, слабость 
гражданского общества, во многом связана с от-
сутствием сильного и финансово независимого 
МСУ, и они в значительной мере сегодня сказы-
ваются и на социально-экономическом развитии 
России. В результате недостаточного финанси-
рования происходит миграционный отток насе-
ления из  финансово необеспеченных террито-
рий в более обеспеченные (из малых деревень — 
в райцентры, из райцентров — в областные горо-
да, а оттуда — в столицы). Данный процесс мож-
но охарактеризовать словами «люди идут вслед 
за деньгами».

Это видно и по Аргаяшскому району, хотя рай-
он в  течение последних лет является лидером 
по  рождаемости среди городов и  районов об-
ласти. Численность населения района в 2004 г. 
составляла 44 938 чел., а в 2013 г.— 40 980 чел. 
Снижение численности произошло в десяти СП 
из 12. И в то же время произошёл рост населения 
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в Ишалинском СП, где удельный вес собствен-
ных доходов в структуре общих доходов бюджета 
является наибольшим и составил в 2013 г. 52,9 %.

Мощное и  развитое государство может сло-
житься только на  основе равного соединения 
сильной системы МСУ и сильной системы орга-
нов государственной власти. Такую гармонич-
ную конструкцию можно представить в виде пи-
рамиды с надёжным основанием МСУ, средней 
сужающейся частью, обеспечивающей координа-
цию и связь низов с верхом (области, штаты) и за-
вершением пирамиды в виде острой вершинной 
части (федеральный центр). У неё самые важные 
функции и прежде всего внешние политические 
и экономические связи, оборона и защита граж-
дан, единство финансовой системы. Как известно 
из физики, пирамида из всех наиболее устойчи-
вая к опрокидыванию конструкция.

Современная российская конструкция соче-
тания МСУ и системы органов государственной 
власти больше напоминает гипертрофированно 
развитую голову, тщедушное тело и слабые ра-
хитичные ноги. Конечно, данная конструкция 
не может быть прочной и устойчивой.

За исследуемый период произошло очевидное 
укрепление финансовой базы органов МСУ. СП 
вовлечены в разработку и утверждение бюдже-
тов, чего раньше не отмечалось. Выросли соб-
ственные доходы. Но после внесённых измене-
ний в Федеральный закон № 131-ФЗ необходимо 
последовательно перейти к формированию бюд-

жетов СП исходя из принципов установления 
минимальных социальных стандартов и  нор-
мативов минимальной бюджетной обеспечен-
ности. Сказав «А», надо сказать и «Б». Иначе, 
не будет достигнута основная цель — сделать 
органы МСУ финансово обеспеченными и спо-
собными к реализации полномочий, оставших-
ся за СП после внесения изменений в указан-
ный закон. И бюджеты надо формировать снизу 
вверх, а не наоборот, как делается в настоящее 
время.

В. В. Путин, будучи председателем прави-
тельства, в мае 2011 г. в Пскове сказал о том, что 
«главным источником доходов муниципалитетов 
должны быть фискальные поступления».

Для этого необходимо решить ряд вопросов. 
Провести самую тщательную проверку и навести 
порядок в учёте земель, имущества на террито-
рии СП и передаче функции администрирования 
по земельному налогу и налогу на имущество са-
мим СП. Уточнив налоговую базу, необходимо 
также добиться полноты сбора налогов. Во мно-
гом эта задача будет решена после передачи сбо-
ра своих налогов напрямую СП. Необходимо 
также отработать механизм автоматического 
перечисления НДФЛ в ту территорию, где про-
живает данный плательщик налога. Заслуживает 
также поддержки опыт Красноярского края 
и Иркутской области, когда на каждый рубль, до-
полнительно изысканный в органах МСУ, добав-
ляется 2–3 р. из бюджета субъекта Федерации.
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Определение фазы цикла, который проходит экономика, актуально для любого субъекта хозяй-
ственной деятельности. Выстраивание правильной экономической политики предприятий и адекват-
ное поведение потребителей возможно при условии верного осмысления текущей экономической ситу-
ации. По мнению автора, идентификация фазы цикла осуществляется через исследование тенденций 
определённого набора макроэкономических показателей, однако специфика национального экономи-
ческого цикла ставит под сомнение характеристику фазы через стандартный ряд показателей. Про-
ведён анализ различных показателей за 2014 г. и отражена авторская трактовка текущей фазы эконо-
мического цикла России.

Ключевые слова: макроэкономические показатели, кризис, депрессия.

Специфика развития национальной экономики, 
обусловленная поздним, по сравнению со стра-
нами Запада, становлением рыночного хозяй-
ства, накладываясь на укоренившиеся элементы 
планового хозяйства, позволяет выделить отли-
чительные особенности экономического цикла 
России, одной из которых выступает его кратко-
срочный характер [5]. Впервые краткосрочные 
экономические циклы с периодом 3–4 года были 
открыты Д. Китчиным. Он объяснял существова-
ние таких циклов колебаниями мировых запасов 
золота [17]. В современной экономической теории 
механизм возникновения краткосрочных циклов 
обусловлен временными лагами в движении ин-
формации, необходимой для принятия бизнес-
решений. Повышение спроса на  продукцию 
фирмы провоцирует принятие решения о боль-
шей загрузке производственных мощностей, т. е. 
об увеличении объёмов производства; расшире-
ние предложения приводит к  удовлетворению 
спроса, его снижению и образованию избыточ-
ных запасов. Решение о снижении объёмов про-
изводства, принимаемое исходя из сложившейся 
ситуации, реализуется с некоторым временным 
лагом, т. к. информация о превышении предложе-
ния над спросом поступает с определённым за-
паздыванием. Также временной лаг удлиняется 
на период обработки этой информации, реали-
зацию решения о снижении загрузки производ-
ственных мощностей и ликвидации излишних за-
пасов на складе [2].

От циклов Д. Китчина российский экономиче-
ский цикл взял только название, причины цик
личности не кроются в запаздывании информа-

ции. Основанием краткосрочного характера цик-
ла России является всё ещё переходный харак-
тер национальной экономики. В данный период 
трансформации социалистической экономиче-
ской системы в капиталистическую происходит 
становление рыночных институтов. В течение 
короткого промежутка времени одновременно 
идёт образование торгового и банковского ка-
питала, осуществляется превращение наиболее 
экономически привлекательных производствен-
ных фондов в  промышленный капитал путём 
их присвоения без привлечения денежного ка-
питала. Товарное производство возникает сразу 
в его высшей форме — в форме капиталистиче-
ского, а рыночная экономика — в форме смешан-
ной экономики [8; 9]. Советская монополизация 
экономики выступила основой возникновения 
акционерной формы собственности в  нацио-
нальной экономике. Сжатый период адаптации 
постсоветской экономики к рыночным институ-
там и условиям хозяйствования определил крат
косрочный характер экономического цикла на-
циональной экономики по сравнению с циклами 
развитых стран [7]. Период современного эконо-
мического цикла России составляет 3–5 лет, в те-
чение которых экономика проходит все четыре 
фазы: кризис, депрессию, оживление и подъём.

Каждая фаза экономического цикла характери-
зуется определённым изменением макроэкономи-
ческих показателей: объёма валового внутренне-
го продукта, уровней инфляции, безработицы, 
процентной ставки по кредиту, объёма экспорта.

Подробное исследование изменений ряда мак
роэкономических показателей позволит устано-
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вить характер текущей фазы экономического цик-
ла России, даст возможность сориентироваться хо-
зяйствующим субъектам в сложившихся условиях.

По взаимосвязи макроэкономических показате-
лей с общей экономической динамикой выделяют 
проциклические (растут в фазе подъёма и пада-
ют в фазе кризиса), антициклические (падают при 
подъёме в экономике и растут в кризис) и ацикли-
ческие показатели (не имеют определённого пове-
дения в какой-либо фазе экономического цикла) [1].

По времени прохождения поворотных точек 
экономического цикла принято выделять: опере-
жающие индикаторы — направление их движе-
ния изменяется раньше, чем меняется фаза цик-
ла; совпадающие индикаторы — их изменения 
совпадают с изменениями экономической актив-
ности; запаздывающие переменные — изменения 
данных переменных наступают позже фазы эко-
номического цикла.

Изменение ВВП совпадает с  протеканием 
фаз экономического цикла — это совпадающий 
и проциклический показатель. В фазе подъёма 
наблюдается рост производства, но существуют 
отрасли, объём выпуска которых более чувстви-
телен к различным фазам экономического цик-
ла. Отрасли, выпускающие элементы основных 
фондов — здания, сооружения, потребительские 
товары длительного пользования, капитальные 
блага, сильнее реагируют на изменения экономи-
ческой активности. Сфера услуг и производство 
товаров с коротким сроком службы менее чув-
ствительны к колебаниям экономического цикла. 
Если динамика изменения ВВП — положитель-
ная, то экономика находится в фазе оживления 
и подъёма, а если отрицательная — то в фазе кри-
зиса и депрессии.

Уровень инфляции — показатель процикли-
ческий, но он меняется с некоторым опоздани-
ем, увеличивается в период фазы оживления, до-
стигает максимума в фазе подъёма, затем падает 
в депрессию и кризис, это опережающий индика-
тор. По темпам роста цен различают инфляцию 
умеренную, галопирующую и гиперинфляцию. 
Умеренная  — это вид инфляции, максималь-
ные годовые темпы которой составляют до 10 %. 
При умеренной инфляции рост цен происходит 
медленно, но  быстрее, чем заработной платы. 
Галопирующая — инфляция, темпы которой из-
меряются в пределах от 20 до 200 %. Она свиде-
тельствует о серьёзных нарушениях кредитно-де-
нежной политики в стране. Гиперинфляция  име-
ет темп роста свыше 50 % в месяц.

Уровень безработицы  — антициклический 
показатель, он резко увеличивается при сокра-
щении экономической активности, т. е. в фазах 
кризиса и рецессии, и медленно падает в фазах 
оживления и подъёма. Также важнейшими пока-
зателями рынка труда выступают средняя произ-
водительность труда и реальная заработная пла-
та. Средняя производительность труда меняется 
проциклически: в периоды подъёмов производит-
ся больше продукции за рабочий час, чем в пе-
риоды кризисов и депрессий. Изменения этого 
показателя совпадают с фазами экономических 
циклов. Реальная заработная плата — компенса-
ция работника за единицу времени, измеряемая 
в покупательной способности. Реальная заработ-
ная плата выступает умеренно проциклическим 
показателем, т. е. растёт в фазе подъёма и падает 
в кризис.

Номинальные процентные ставки имеют про
циклический и опережающий характер, они из-
меняются вместе с уровнем инфляции. Реальная 
процентная ставка представляет собой разницу 
между номинальной ставкой процента и уровнем 
инфляции. Реальная процентная ставка не име-
ет типичного циклического поведения, она мо-
жет как расти в периоды кризиса и депрессии так 
и снижаться, т. е. носит ациклический характер.

Объём экспорта  — проциклический показа-
тель, в фазе подъёма он растёт, в фазе кризиса — 
снижается.

Первые четыре показателя являются базовы-
ми макроэкономическими показателями, харак-
теризующими развитие экономики любой стра-
ны, уровень объёма экспорта включён в данную 
группу для национальной экономики, т. к. рост 
объёмов экспорта выступает главным фактором 
её развития. Модель развития страны, основан-
ная на экспорте сырьевых ресурсов, поддержи-
вается государственной политикой. Согласно 
Энергетической стратегии России на  период 
до 2030 г., целью энергетической политики яв-
ляется максимально эффективное использование 
природных энергетических ресурсов и потенци-
ала энергетического сектора для устойчивого ро-
ста экономики, повышения качества жизни насе-
ления страны и содействия укреплению её внеш-
неэкономических позиций [14]. В рамках страте-
гии предполагается сохранение определяющего 
значения энергетического сектора при решении 
важных стратегических задач развития страны, 
укрепление России на мировых рынках энергоно-
сителей, увеличение объёма экспорта энергоре-
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сурсов. В период до 2030 г. экспорт энергоносите-
лей будет оставаться важнейшим фактором раз-
вития национальной экономики. В условиях до-
минирования добывающих отраслей невозможно 
поддержание высоких темпов роста в долгосроч-
ной перспективе, поскольку этим отраслям при-
сущ сравнительно медленный технологический 
прогресс. Ведущая роль углеводородов и метал-
лов в экспорте ставит экономику в зависимость 
от колебаний конъюнктуры на внешних рынках, 
а незначительная диверсификация конкуренто-
способных товаров в структуре экспорта повы-
шает данную зависимость. Значительная доля 
нефтегазовых доходов в бюджете страны пере-
водит объём экспорта в разряд базовых индика-
торов развития национальной экономики. На за-
висимость экономического цикла России от объ-
ёмов экспорта ресурсов указывает Е. С. Бобин [6], 
о взаимосвязи устойчивого развития националь-
ной экономики от внешних воздействий говорит 
В. И. Бархатов [4]. Но для преодоления негатив-
ных тенденций развития экономической систе-
мы необходимо вовремя идентифицировать фазу 
цикла экономики. Целесообразно в данном кон-
тексте исследовать изменения определённых ма-
кроэкономических показателей. Проанализируем 
выбранные показатели для установления совре-
менной фазы цикла в  российской экономике 
(табл. 1).

Прогнозное значение роста ВВП на уровне 2 % 
в 2014 г. не характеризуется падением по отно-
шению к предыдущему году, однако и не пока-
зывает положительной динамики, уступая росту 
в 2011 и 2012 гг. Инфляция в текущем году значи-
тельно повысилась, что обусловлено негативным 
влиянием политического фактора на экономику, 
процентные ставки по  кредитам как юридиче-
ским, так и физическим лицам не увеличивают-

ся, а даже снижаются, что свидетельствует о низ-
ком спросе со стороны потребительского сектора 
на них. Уровень безработицы в 2014 г. практиче-
ски не изменился по сравнению с прошлым го-
дом, что выступает положительным фактором, 
не являясь признаком углубления экономическо-
го кризиса. Объёмы экспорта резко упали после 
2011 г., и пока нет тенденций к восстановлению 
прежнего уровня, однако в 2014 г. наблюдается 
некоторый рост этого показателя в  сравнении 
с предыдущим [20].

Согласно классическому подходу к экономи-
ческому циклу, макроэкономические показатели 
2014  г. не характеризуют фазу экономического 
кризиса, скорее это фаза депрессии, более кризис-
ным можно считать 2013 г. из пяти рассмотрен-
ных, т. к. произошло падение ВВП, процентных 
ставок, рост безработицы и снижение объёмов 
экспорта.

Для понимания экономической ситуации в те-
кущий момент времени, определения той или иной 
фазы национального экономического цикла необ-
ходимо понимание сущности самих фаз цикла. 
Основываясь на анализе макроэкономических по-
казателей и предполагая, что 2014 г. для России 
был либо кризисным, либо депрессивным, рассмо-
трим характеристику данных фаз более детально.

В фазе кризиса происходит сокращение обще-
го объёма промышленного производства, сни-
жение показателей финансовой эффективности 
предприятий (рентабельности, оборачиваемости, 
прибыли), падение цен, увеличение запасов, рост 
количества банкротств, уровня безработицы, 
уменьшение доходов населения, снижение уров-
ня жизни, сокращение объёмов кредитования, 
внешнеторгового оборота [15]. Сильно страда-
ют предприятия, производящие средства произ-
водства. Происходит сокращение производствен-

Таблица 1

Тенденции макроэкономических показателей в 2010–2014 гг.

Год ВВП, % Инфляция, 
%

Размер ставки по креди-
там, предоставляемым 
юридическим лицам 

на срок более 3 лет, %

Размер ставки по креди-
там, предоставляемым фи-

зическим лицам на срок 
более 3 лет, %

Рост безра-
ботицы, %

Объёмы  
экспорта, %

2010 104,3 8,8   9,8 16,7 7,3 130,8

2011 104,3 6,1 10,7 17,1 6,5 130,0

2012 103,4 6,6 11,6 18,4 5,5 101,6

2013 102,0 6,5 11,1 17,1 5,6 100,3

2014 102,0 7,5 11,1 16,6 5,3 100,6
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ных мощностей в ключевых отраслях экономи-
ки: металлургии, машиностроении, электронике. 
Сокращение производства может не коснуться 
отраслей, производящих предметы повседневно-
го спроса.

Фазе депрессии присущи следующие черты: 
застой в промышленном производстве, замедле-
ние процесса торговли, наличие большой массы 
свободного денежного капитала. Фаза депрессии 
сменяется фазой оживления.

Наиболее конкурентоспособные предприятия 
адаптируются к низкому уровню цен на их про-
дукцию, пытаясь снизить издержки использова-
нием более эффективного оборудования, стре-
мясь повысить производительность труда. В фазе 
депрессии предприниматели разбиваются на две 
группы:

1) не склонные к риску экономические агенты, 
не  вкладывающие в  свой бизнес дополнитель-
ных средств, исходя из фактора неопределённо-
сти и нестабильности отечественной экономики; 
в результате происходит утечка капиталов за гра-
ницу;

2) склонные к риску экономические агенты, 
которых неблагоприятные рыночные тенденции, 
снижение спроса на их продукцию побуждают 
менять условия производства, технологию, мар-
кетинговую политику, совершенствовать товар.

Благодаря склонным к риску экономическим 
агентам происходит обновление основного капи-
тала, что делает возможным переход экономики 
из фазы депрессии в фазу оживления [16].

Однако, учитывая специфичность экономи-
ческого развития России, можно предположить, 
что и сущность фаз экономического цикла имеет 
некоторые отличия от аналогичных фаз циклов 
стран с ранним становлением рыночной экономи-
ки [6]. По различным показателям текущее эко-
номическое состояние национального хозяйства 
можно отнести как к фазе депрессии, кризиса, так 
и фазе оживления (табл. 2) [11].

Рост цен на товары и услуги в 2014 г. вызван 
в  большей степени политическим фактором, 
спровоцировавшим экономические последствия. 
Банк России прогнозирует сохранение повышен-
ной инфляции до конца первого квартала 2015 г., 
затем она начнёт замедляться, что обусловлено 
уменьшением роли ограничений на импорт, вве-
дённых Россией в 2014 г., по мере налаживания 
поставок продовольственных товаров из стран, 
не входящих в санкционный список, и роста вы-
пуска импортозамещающих производств [9].

По данным таможенной статистики, объём 
внешнеторгового оборота за  январь–сентябрь 
2014 г. составил 579,1 млрд долл. США и по срав-
нению с аналогичным периодом 2013 г. снизился 
на 6 % [20].

На внешнюю торговлю оказал влияние ряд 
факторов:

– ухудшение политических и экономических 
отношений с постоянными торговыми партнёра-
ми;

– тенденции снижения цен на нефть как основ-
ной товар экспортного ассортимента;

– падение курса национальной валюты.
Восстановление торгового оборота и рост его 

объёмов возможен во  второй половине 2015  г., 
благодаря новым внешнеторговым контрактам, 
заключаемым на современном этапе.

За первый квартал 2014  г. реальные доходы 
населения России показали снижение на 0,3 %. 
Прирост реальной заработной платы ускорился 
в феврале до 6 % по сравнению с 5,2 % в янва-
ре 2014 г., что обусловлено повышением оплаты 
труда работников бюджетной сферы. Рост реаль-
ных зарплат в коммерческом секторе отсутствует, 
и, следовательно, прогноз роста реальных дохо-
дов населения на 2014 г. составит 2,5 %, что ниже, 
чем в 2013 г. (4 %).

Несмотря на падение реальных доходов населе-
ния показатель потребительского кредитования 
растёт, в частности, объём и количество ипотеч-
ных кредитов. В первом квартале 2014 г. было вы-
дано в 1,4 раза больше кредитов по количеству 
и в 1,5 раза — по объёму в сравнении с анало-

Таблица 2
Тенденции изменения  

экономических показателей в 2014 г.

Показатель Динамика по сравнению 
с предыдущим периодом

Цены на товары и ус-
луги

Рост

Торговые обороты Снижение по сравне-
нию с предыдущим пе-
риодом

Доходы населения Снижение

Кредитование населе-
ния

Увеличение объёмов 
ипотечного кредитова-
ния

Индекс промышленного 
производства

Увеличение
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гичным периодом 2013  г. [20]. Нестабильность 
развития мировой экономики, падение курса на-
циональной валюты, меры по стабилизации бан-
ковского сектора (отзыв лицензий у ряда коммер-
ческих банков) побуждают население реструкту-
рировать свои сбережения через покупку недви-
жимости. Факт приобретения дорогостоящего 
товара, коим является недвижимость, свидетель-
ствует о наличии необходимого уровня дохода 
для погашения кредита, что, в свою очередь, го-
ворит о некоторой стабильности функционирова-
ния отечественных предприятий [7; 19].

Индекс промышленного производства пока-
зывает динамику объёма промышленного произ-
водства (подъём или спад), определяется как от-
ношение текущего объёма производства в денеж-
ном выражении к объёму промышленного про-
изводства в предыдущем периоде [3]. Согласно 
данным Росстата, добыча полезных ископаемых 
в первом квартале 2014 г. снизилась по сравнению 
с 2013 г. на 5,2 %, объём производства предпри-
ятий обрабатывающей промышленности вырос 
на 2,4 %, объём производства электроэнергии газа 
и воды упал на 3,7 % по сравнению с аналогич-
ным периодом 2013 г.

В первом квартале 2014 г. металлургические 
предприятия Российской Федерации изготовили 
19,7 млн т проката чёрных металлов и 3,2 млн т 
стальных труб. В годовом соотношении произ-
водство составило 100 и 100,4 % соответственно. 
В апреле 2014 г. отечественные металлурги уве-
личили производство проката и труб по сравне-
нию с апрелем 2013 г. на 2,5 и 3,5 % соответствен-
но [18]. Относительно марта 2014 г. объёмы вы-
пуска стальных труб выросли на 1 %, а производ-
ство проката снизилось на 2,3 %. Производство 
стали в январе–апреле составило 22,9 млн т — 
на 0,4 % меньше, чем годом ранее. К апрелю про-
шлого года объёмы выросли на  1,5 %, к  марту 
2014 г.— сократились на 1,6 % [18].

Анализ показателей табл. 2 не позволяет сде-
лать однозначный вывод относительно фазы 
экономического цикла России. Такие показате-
ли, как уровень цен на товары и услуги, объём 
внешнеторгового оборота, уровень доходов на-
селения, свидетельствуют о наличии кризисных 
тенденций в экономике, однако увеличение объ-
ёмов кредитования населения, рост индекса про-
мышленного производства говорят о  наличии 

стабильного функционирования отраслей нацио
нальной экономики.

Противоречия, вскрывающиеся при исследова-
нии различных показателей состояния экономи-
ки России, свидетельствуют о своеобразности её 
развития, подчёркивают специфику экономиче-
ской цикличности в национальных реалиях, что 
говорит о необходимости выделения ряда показа-
телей, свидетельствующих о той или иной фазе 
экономического цикла, несколько отличающихся 
от набора показателей, используемых для опреде-
ления фазы цикла в странах с развитой рыночной 
экономикой [5; 8].

В 2013–2014  гг. национальное хозяйство ис-
пытывало негативное воздействие замедленно-
го развития мировой экономики и  приобрело 
кризисные черты. Значительное влияние в фазе 
кризиса принадлежит внешнеторговому факто-
ру  — падание мировых цен на  энергоресурсы 
снижает доходы России от экспорта, а политиче-
ская нестабильность влечёт временное снижение 
и самих объёмов экспорта. Отсутствие иннова-
ционной составляющей в процессе функциони-
рования национального хозяйства на фоне сни-
жения объёмов добывающих и обрабатывающих 
отраслей промышленности усиливает кризисные 
тенденции. Падение экономической активности 
провоцирует снижение спроса на кредитные ре-
сурсы [13].

Согласно проведённому анализу макроэконо-
мических показателей, 2014 г. для России был го-
дом депрессии, с некоторыми элементами кризи-
са, нарастающими к концу года. Характер фазы 
российского экономического цикла в 2015 г. зави-
сит от многих факторов, как внешних, так и внут
ренних, однако, учитывая экспортоориентиро-
ванный характер национальной экономики, роль 
внешних факторов, таких как фаза цикла миро-
вого хозяйства, уровень цен на энергоносители, 
сохранение прежних и налаживание новых торго-
вых связей, будет превалирующей. Основываясь 
на  анализе макроэкономических показателей 
и существующих реалиях экономического и по-
литического положения России на международ-
ной арене, можно предположить, что в  2015  г. 
национальную экономику ждёт либо кризис, 
либо депрессия, позитивные тенденции будут 
просматриваться к 2016 г.
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Definition phase of the cycle, which takes place the economy is important for any business entity. Proper 
alignment of the economic policies of enterprises and adequate consumer behavior is possible if the correct 
understanding of the current economic situation. According to the author, the identification phase of the cycle 
is carried out through research trends specific set of macroeconomic indicators, however, the specificity of the 
national economic cycle calls into question the characterization phase through a number of standard indica-
tors. The article analyzes the different indicators for 2014 and reflects the author’s interpretation of the current 
phase of the economic cycle in Russia.

Keywords: macroeconomic indicators, crisis, depression.
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АНАЛИЗ УСЛОВИЙ РОСТА ФИНАНСОВОГО РЕЗУЛЬТАТА РЕГИОНА
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Динамика финансового результата отражает специфические особенности и противоречия регио-
нальной экономики, в том числе институциональные. В условиях нестабильного развития изучение 
этих процессов требует анализа особых специфических моментов регионального развития. Рассмат
ривается применение специализированного информационно-адаптированного подхода для анализа 
динамики финансового результата региона и его составляющих. Исследуются направленность трендов 
динамики прибыли и убытков, условия возникновения элементов локального финансового кризиса. 
Приведены результаты анализа динамики финансового результата Челябинской области в сравнении 
с другими индустриально развитыми регионами. Даётся оценка условий роста и возможности нара-
щивания финансового результата в рамках корректировки региональной финансово-экономической 
политики, приводятся варианты возможных трендов.

Ключевые слова: финансовый результат, прибыль, убыток, регион, динамика, Челябинская об-
ласть.

Совокупную оценку финансового состояния 
всех организаций и  предприятий региона даёт 
прежде всего показатель сальдированного фи-
нансового результата (далее  — «финансовый 
результат») и его основные составляющие: при-
быль и убыток. Эти показатели дают интегриро-
ванную характеристику рентабельности бизнеса 
и отражают влияние большого числа факторов. 
Динамика финансового результата в сравнении 
с  другими основными показателями регионов 
крайне неоднородна. По масштабам резких коле-
баний она может заметно различаться даже для 
экономически схожих регионов. Динамика фи-
нансового результата может отражать ряд специ
фических особенностей и  противоречий реги-
ональной экономики, в том числе институцио-
нальных.

При существенных отличиях в некоторых ре-
гионах тренды динамики финансового результа-
та Челябинской и Свердловской областей могут 
быть разнонаправлены. При этом лучшая дина-
мика Свердловской области делает её регионом 
роста, а Челябинская область создаёт риски стаг-
нации-спада. Имея экономические предпосылки, 
подобное явление во многом развивается благо-
даря малоизученным особенностям местной ин-
ституциональной среды и создаёт существенные 
риски развития.

Наблюдаемое на фоне трендов национальной 
динамики подобное явление приводит к измене-
нию финансовых потоков, искажению отчётно-
сти и имеет далеко идущие последствия для эко-

номики и  социума региона. Подобное явление 
малоизучено. Исследования финансовой дина-
мики региона прежде всего связаны с изучением 
отдельных вопросов регионального роста и ин-
ституционального развития и требуют особого 
анализа. В современных условиях низкого роста 
значимость возможно более глубокой динамики 
региональных финансов возрастает.

Многообразие особенностей развития регио-
нов, в том числе и финансовых, затрудняет ис-
пользование формализованных универсальных 
алгоритмов анализа [1]. Здесь преимущество 
имеют «гибкие» подходы, основанные на мето-
дологии мягких систем [2] и широко использу-
ющие визуализацию-графическое представле-
ние информации и последующий анализ матери-
алов. Графическая составляющая, традиционно 
являющаяся вспомогательным инструментарием 
в математической статистике [3], здесь становит-
ся важным элементом информационно-адаптиро-
ванного эвристического подхода [4].

Проведение такого анализа региональной ди-
намики (трендов и структурных изменений) свя-
зано с применением специализированного мето-
дического подхода, использующего эвристиче-
ские методы анализа графических материалов 
для распознавания характера тенденций. При 
этом характеризующие регион показатели рас-
сматриваются в нескольких аспектах с постепен-
ной детализацией основных параметров динами-
ки. В первую очередь необходимо отметить сле-
дующие основные моменты анализа:
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- анализ трендов финансового результата ре-
гионов;

- анализ динамики основных составляющих 
(прибыль и убыток);

- отраслевой анализ динамики прибыли 
и убытка;

- анализ региональных институциональных 
факторов роста;

- оценку возможного роста финансовых ре-
зультата региона.

Такой анализ текущей финансовой динамики 
по данным Росстата был выполнен для индустри-
ального региона Урала — Челябинской области. 
В рамках анализа определены основные условия 
и оценки возможного роста финансового результа-
та. В качестве регионов для сравнения динамики 
рассмотрены Свердловская область (как соседний 
и схожий по условиям развития регион) и Москва 
(как основной финансовый центр). Основные мо-
менты и результаты анализа приведены далее.

Анализ трендов финансового результата ре-
гионов. Динамика финансового результата реги-
онов России указывает на тенденцию роста фи-
нансового результата в последнее десятилетие. 
Однако динамика по регионам различается, и Че-
лябинская область выделяется заметным отста-
ванием от среднего по России уровня. Соседняя 

и  экономически схожая Свердловская область, 
несмотря на неравномерности динамики, имеет 
заметно лучший тренд. Он близок к среднему 
по России и немного уступает лучшим (динами-
ка Москвы). В динамике финансового результа-
та Челябинской области на протяжении многих 
лет просматривается тенденция спада финансо-
вого результата (рис. 1). Подобное многолетнее 
отставание может быть обусловлено случайными 
факторами.

Это принципиальный момент анализа динами-
ки социально-экономического развития регионов 
(рис. 2).

В базовой точке для анализа 2004 г. (начало 
периода высокого роста) разница между разме-
рами финансового результата регионов была ми-
нимальна (в Челябинской области 57,3 млрд р., 
а  Свердловской области 55,0 млрд р.). Однако 
в дальнейшем устойчивый рост финансового ре-
зультата в Челябинской области не наблюдался. 
Отдельный пик роста области пришёлся толь-
ко на 2007 г. Такой почти двукратный всплеск 
во многом был обусловлен металлургией, рабо-
той одного предприятия. Большинство же значе-
ний в последующие годы не превышали базового 
уровня. Общее в динамике двух регионов — оба 
региона серьёзно пострадали в кризис.

Рис. 1. Динамика финансового результата и тренды (прирост в % к уровню 2004 г.)
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В результате на фоне отдельных скачков и не-
стабильной динамики в  Челябинской области 
сложился тренд ежегодного сокращения финан-
сового результата на 4 млрд р.— тренд локаль-
ной финансовой стагнации региона. Он принци-
пиально отличается от тренда ежегодного при-
роста финансового результата Свердловской об-
ласти (около 10 млрд р.).

Анализ динамики основных составляю-
щих (баланса прибыли и убытка). Стратегия 
устойчивого и эффективного развития бизнеса 
предполагает наличие положительного тренда 
роста прибыли и отрицательного тренда сниже-
ния убытка. Результаты анализа (посткризис-
ный период с 2010 г.) демонстрируют заметную 
специфику динамики этих показателей в  рас-
сматриваемых регионах (рис. 3). Различия ди-
намики Челябинской и Свердловской областей 
очевидны.

В Челябинской области (регионе, теряющем 
финансовый результат) тенденции и оба тренда 
отрицательны: прибыль сокращается (3 млрд р. 
ежегодно), а убыток растёт (4 млрд р. ежегодно). 
Подобная динамика обеих составляющих являет-
ся признаком локальной стагнации.

В Свердловской области (регионе, наращиваю-
щем финансовый результат) ситуации иная. Здесь 
тренды разнонаправлены. Положительный тренд 
высокого роста прибыли (28 млрд р. ежегодно) ком-
пенсирует отрицательный тренд нарастания убыт-
ка (6 млрд р. ежегодно). Подобная разнонаправлен-
ность трендов прибыли и убытка является призна-
ком структурных перемен в экономике региона.

Отраслевой анализ динамики прибыли 
и убытка. Основной момент отраслевого анали-
за динамики прибыли и убытка связан с оценкой 
роста прибыли и убытка по основным отраслям 
развития экономики региона и выявлением осо-
бых финансово значимых отраслей.

Для индустриальных регионов Урала —  Челя
бинской и Свердловской областей — в ведущих 
отраслях обрабатывающих производств (в пер-
вую очередь металлургии и машиностроении) 
различия в трендах динамики и объёмах прибы-
ли, убытка не столь значительны (рис. 4).

Различия в динамике прибыли и убыктов рас-
смотренных регионов во  многом обусловлены 
не  доминирующей обрабатывающей промыш-
ленностью, а остальными отраслями региональ-
ной экономики. Прибыль от остальных отраслей 
экономики Челябинской области непропорци-
онально мала (доля прибыли обрабатывающей 
промышленности в Челябинской области дости-
гает 58 %, это более чем в два раза превышает 
среднюю по России — 23 % и заметно выше, чем 
в Cвердловской области — 37 %).

Рис. 2. Финансовый результат по регионам, млн р.

Рис. 3. Прибыль и убыток Челябинской 
и Свердловской областей, млрд р. и тренды
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Обычно эффективность обрабатывающей про-
мышленности несколько выше средней по эконо-
мике регионов (доля прибыли в обрабатывающей 
промышленности несколько превышает долю 
убытков). Подобное обстоятельство характеризу-
ет более высокую эффективность этих отраслей. 
Однако в Челябинской области это не столь явно 
(рис. 5), высокая доля убытков свидетельствует 
о финансовой проблемности ведущих отраслей 
региона.

Анализ региональных институциональных 
факторов роста. Анализ региональных инсти-
туциональных факторов роста во многом связан 
с оценкой влияния на развитие бизнеса специфи-
ки региональной системы управления. Этот ана-

лиз развития сложных управленческих систем 
во многом носит экспертный эмпирический ха-
рактер.

Все отмеченные по результатам анализа осо-
бенности (тренды и структурные признаки ло-
кальной финансовой стагнации) однозначно ука-
зывают на наличие значительных структурных 
и  институциональнх проблем и  противоречий 
в Челябинской области с соответствующими рис
ками развития.

В отмеченных условиях необходимы последо-
вательные системные изменения региональной 
финансово-экономической политики по  росту 
эффективности всех субъектов экономики (акти-
визации роста прибыли и сокращения убытков). 
Нескольких отдельных мероприятий или успеш-
ных инвестиционных проектов тут явно недоста-
точно. Многие смежные проблемы совершенство-
вания управления и активизации инвестицион-
ной деятельности для регионов Урала рассмот
рены достаточно подробно [5–9].

В определённых случаях структурные и ин-
ституциональные проблемы оказываются вза-
имосвязанными. В  рассматриваемой динамике 
Челябинской области отражается ряд накопив-
шихся за многие годы разнообразнных проблем.

Существующая институциональность Челя
бинской области формировалась в начале века, 
в период неравномерных структурных преобра-
зований при соблюдении поверхностного хрупко-

Рис. 4. Прибыль и убыток обрабатывающих производств  
Челябинской и Свердловской областей, млрд р. и тренды

Рис. 5. Доля обрабатывающих производств  
в прибыли и убытке регионов, %
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го баланса интересов в регионе. В подобной ситу-
ации максимальная финансовая нагрузка перехо-
дила на наиболее известные «публичные» компа-
нии, определяющие финансовую динамику реги-
она. В результате основная финансовая нагрузка 
оказалась на нескольких успешных предприяти-
ях региона (прежде всего Магнитогорском метал-
лургическом комбинате). По финансовой резуль-
тативности многих других предприятий и  ор-
ганизаций возникает немало вопросов: по при-
менению серых офшорных и иных финансовых 
схем, разрастанию бизнеса с нереально низкой 
(или «псевдо») результативностью — хрониче-
ской убыточностью. Здесь накладываются обще-
системные субъективные проблемы, связанные 
с аффилированием бизнеса и ограничением кон-
куренции.

В целом результаты анализа показывают, что 
проблемы Челябинской области во многом усу-
губляются традиционно непрозрачной эконо-
мической политикой и размытой неоднородной 
институциональностью. Ограниченные поверх-
ностные, «косметические» изменения подобную 
специфику региона изменить не могут.

Только выравнивание условий и  перспектив 
для всех субъектов экономики позволит изменить 
опасные финансовые тренды.

Оценка потенциала роста финансовых ре-
зультата региона. Помимо классического на-
правления, наращивания финансового резуль-

тата (за счёт ввода инвестиций, создания высо-
копроизводительных рабочих мест, диверсифи-
кации и др.) в регионах с негативной динамикой 
существует скрытая институциональная состав-
ляющая роста. Значительные внутрирегиональ-
ные резервы роста связаны c корректировкой фи-
нансово-экономической политики — разворотом 
прежде «уходящих» финансовых потоков (при 
стабилизации условий долгосрочного развития, 
изменении делового климата и масштабной, ак-
тивизации всех сфер бизнеса).

Оценка возможности восстановления финансо-
вого результата в рамках корректировки регио-
нальной финансово-экономической политики за-
трагивает сложные вопросы моделирования раз-
вития экономических систем в различных внеш-
них условиях [10–15]. В первую очередь, в данном 
случае следует рассмотреть наложение на суще-
ствующую динамику трендов сценария «благо-
приятных» условий развития.

Потенциал ускоренного наращивания (вос-
становления) финансового результата для ин-
дустрально развитого региона с заметными ин-
ституцональными проблемами, каким является 
Челябинская область, может быть весьма значи-
тельным. В рамках анализа рассмотрено несколь-
ко подобных сценариев ускоренного роста фи-
нансового результата (рис. 6). Подобные вариан-
ты образуют множество — область возможного 
роста с восстановлением финансового варианта 

Рис. 6. Динамика финансового результата Челябинской области, млн р., 
варианты трендов и области возможного роста
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до уровня среднероссийского тренда — область 
I). Следует отметить, что краткосрочный тренд 
«ускорения» Челябинской области (2006 г.) очень 
близок cреднероссийскому высокому росту до-
кризисной динамики. Другие тренды (до 2005 г., 
средняя кризисная динамика региона 2004–
2008 гг.) несколько хуже, но принципиально кар-
тину не меняют.

Даже «перелом» и  простое увеличение фак-
тического тренда до докризисных значений (без 
полного восстановления) обеспечивает удвоение 
финансового результата. Подобные варианты об-
разуют сокращённое множество возможных ва-
риантов роста (область возможного ограниченно-
го роста — область II). На фоне отрицательного 
фактического тренда с ежегодным уменьшением 

финансового результата на 4 млрд р. даже такой 
поворот весьма значим. Подобные показатели 
роста реальны, хотя из-за значительного влия-
ния внешних глобальных факторов они не гаран-
тированы. В случае изменения внешних условий 
и нарастания кризисных процессов рассмотрен-
ные прогнозные тренды являются основой для 
дальнейших расчётов.

Полученные результаты образуют основу 
для последующих исследований, необходимых 
по  мере нарастания изменений социально-эко-
номических перемен и  финансовой динамики. 
Подобный анализ в свою очередь является необ-
ходимым условием для последующих институци-
ональных региональных преобразований с целью 
улучшения финансовой динамики.
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ВЛИЯНИЕ ФАКТОРОВ СОЦИАЛЬНО-ЭКОНОМИЧЕСКОЙ СРЕДЫ 
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Предпринята попытка проанализировать факторы, определяющие уровень жизни населения Челя-
бинской области в условиях смещения приоритетов от максимизации потребления благ к формирова-
нию комфортной среды обитания. Определена роль и значение биологических факторов, в частности 
здоровья, как основного определяющего качество жизни. Отмечено влияние эффективности рабо-
ты предприятий на здоровье и продолжительность жизни. Выявлено значение природных факторов, 
а также благоустройства, образования и инфраструктуры. Исследовано влияние социально-экономи-
ческого развития на качество жизни. Произведена оценка условий среды обитания. Определены осо-
бенности влияния указанных факторов для Челябинской области.

Ключевые слова: уровень жизни, качество жизни, социально-экономическое развитие, среда оби-
тания.

В постоянно меняющихся экономических ус-
ловиях возникает необходимость переосмысле-
ния основных подходов к пониманию того, что 
является действительно важным для отдельно-
го человека. Приоритеты смещаются с позиций 
общества потребления и максимизации матери-
альных благ к формированию комфортной сре-
ды обитания и оптимального соотношения вре-
мени отдыха и труда. Современное общество всё 
больше задумывается над необходимостью обе-
спечения спокойного, но удобного существова-
ния и ограничения количества потребления с по-
зиции накопления объектов материального про-
изводства.

Целью исследования можно обозначить не-
обходимость обоснования изменений, происхо-
дящих в сознании и поведении экономических 
субъектов с учётом трансформации системы цен-
ностей в меняющихся экономических условиях.

В последние годы подтверждением указан-
ной тенденции является расширение сферы ус-
луг или так называемой сервисизации экономики. 
При этом необходимо делать анализ тех факто-
ров, которые реально определяют уровень жиз-
ни населения и качество условий существования.

Люди на протяжении всей жизни постоянно 
подвержены воздействию факторов окружающей 
среды. Они все, и биологические факторы в том 
числе, влияют на продолжительность жизни че-
ловека и его жизнедеятельность.

По данным специалистов, различные факторы, 
влияющие на состояние здоровья населения, оце-
ниваются по четырём направлениям: образ жиз-

ни — 49–53 % (курение, употребление алкоголя, 
несбалансированное питание, вредные условия 
труда, стрессовые ситуации), генетика (биоло-
гия) человека — 18–22 % (предрасположенность 
к наследственным болезням и физико-биологиче-
ские данные человека), внешняя среда — 17–20 % 
и здравоохранение — 8–10 % [6; 7].

Из приведённых данных видно, что в первую 
очередь на состоянии здоровья отражается образ 
жизни. Второе место занимает состояние среды 
жизнедеятельности человека.

Организм человека постоянно оптимизиру-
ет функционирование всех своих систем в ответ 
на  агрессивное состояние окружающей среды. 
У всех людей существует определённый физио-
логический предел выносливости по отношению 
к любому фактору среды, а за границей предела 
эти факторы будут носить негативный характер 
на здоровье человека.

Качество здоровья и его интегральное выра-
жение  — ожидаемая продолжительность жиз-
ни (ОПЖ) зависят от различных факторов, в том 
числе от социально-экономических. Во всех ев-
ропейских странах чётко прослеживается связь 
между состоянием здоровья, уровнем доходов, 
жилищными условиями, образованием и продол-
жительностью жизни [2].

В ходе проведённого в 198 странах исследова-
ния установлена чёткая взаимосвязь между пока-
зателями качества здоровья и ВВП на душу насе-
ления с учётом паритета покупательной способ-
ности. Продолжительность жизни также связана 
с величиной прожиточного минимума.
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Данный показатель устанавливается законом 
в каждом регионе, и его размер зависит от цены 
на  продовольственные и  непродовольственные 
товары каждодневного спроса.

Влияние прожиточного минимума весьма су-
щественно, так как количество людей, живущих 
ниже этого показателя в  различных регионах 
страны, колеблется от 20 до 35 %, а в некоторых 
регионах оно достигает 50 % и более [1; 2].

Существенное влияние на здоровье и продол-
жительность жизни населения оказывает эффек-
тивность работы промышленных и сельскохозяй-
ственных предприятий. Корреляционная связь 
между ОПЖ и удельным весом убыточных пред-
приятий как своеобразный индикатор состояния 
экономики региона убедительно показывает за-
висимость общественного здоровья от экономи-
ческих условий [6].

Несомненно, на  здоровье и  продолжитель-
ность жизни помимо вышеизложенных влияют 
также многообразные природные факторы, бла-
гоустройство жилых помещений, образование, 
плотность дорог с твёрдым покрытием.

Большую часть своей жизни человек прово-
дит в своём доме, поэтому естественно, что ка-
чество жилья оказывает влияние на состояние 
его здоровья. В последнее десятилетие обеспе-
ченность граждан России жильём растёт ста-
бильнее. Такое улучшение во многом связывают 
с сокращением численности населения за счёт 
миграции.

В России произошло коренное изменение форм 
собственности на жильё. Частная собственность, 
которая наиболее тесно связана с долей доходов 
от предпринимательского дела, стала расширять-
ся за счёт перехода объектов недвижимости из ка-
тегории государственной собственности [4; 8].

Неоправданный рост оплаты ЖКХ, ухудше-
ние состояния значительной части жилого фонда, 
низкая заработная плата на предприятиях ведут 
к социальной маргинализации беднейших слоёв 
населения, что повышает смертность от экзоген-
ных и внешних причин [2; 5].

Однако главную роль в состоянии здоровья на-
селения играют социально-экономические фак-
торы, которые резко обостряются на фоне роста 
межрайонной дифференциации. Снижение каче-
ства общественного здоровья и продолжительно-
сти жизни населения происходит из-за недоста-
точного внимания к этим проблемам со стороны 
руководства страны, регионов и муниципальных 
образований. Особенно хорошо данное состояние 

и решение указанных проблем демонстрируется 
в Челябинской области.

В Челябинской области произошли позитивные 
изменения в социально-экономическом развитии. 
В первую очередь они коснулись социальной сфе-
ры. В системе дошкольного образования было по-
строено 35 новых детских садов, что в свою оче-
редь привело к повышению обеспеченности ме-
стами до 77 %. Создано 28 ресурсных центров 
на базе профессиональных училищ, 21 предмет-
ная лаборатория в школах [12]. Рождаемость уве-
личилась, естественная убыль населения снизи-
лась. Происходит постепенное укрепление соци-
альной инфраструктуры и здравоохранения.

Всё это в некоторой степени повысило каче-
ство жизни населения Челябинской области.

Наиболее значимыми объективными факто-
рами, влияющими на качество жизни населения 
Челябинской области, являются низкое качество 
медицинского обслуживания (52,4 %), низкий 
уровень доходов населения (36,3 %), отсутствие 
профессиональных перспектив (34,8 %), плохая 
экологическая ситуация в области (28,8 %) [5].

Финансово-экономический кризис 2008 г. от-
разился на  социально-экономическом положе-
нии области, приведя к негативным последстви-
ям. В Челябинской области произошло снижение 
производства, в первую очередь в строительстве, 
металлургии и машиностроении. Это вызвало 
безработицу и привело к снижению жизненного 
уровня и благосостояния населения.

В Челябинской области разработаны направле-
ния социально-экономической развития для ре-
шения названных проблем.

Область во время кризиса и после него стала 
осуществлять стратегию социально-экономи-
ческого развития, что привело к  расширению 
как промышленного, так и  сельскохозяйствен-
ного производств и,  как следствие, к  увеличе-
нию жизненного уровня населения области. 
Среднедушевые денежные доходы населения об-
ласти составили 17 845,2 р., расходы по сравне-
нию с аналогичным периодом 2013 г. возросли 
на 7,8 %. Доля потребительских расходов соста-
вила 83,7 %, в том числе доля денежных расходов 
на покупку товаров — 65,3 %, на оплату услуг — 
16,3 %, на товары (услуги) с использованием бан-
ковских карт за рубежом — 2,1 %.

Реальная величина заработной платы (скоррек-
тированная на инфляцию) увеличилась на 2,7 %. 
Наиболее высокими темпами заработная пла-
та росла в здравоохранении и сфере предостав-
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ления социальных услуг (120,3 %); гостиничном 
и ресторанном бизнесе (114,7 %); оптовой и роз-
ничной торговле (114,6 %); в сфере сельского хо-
зяйства, охоты и лесного хозяйства (114,2 %); в об-
разовании (113,1 %); в секторе государственного 
управления и обеспечения военной безопасности; 
обязательном социальном обеспечении (112,8 %); 
в сфере предоставления услуг (112,4 %); в произ-
водстве и распределении электроэнергии, газа, 
воды (112,2 %) [8].

Среднемесячная начисленная заработная пла-
та работников крупных и средних организаций 
в 2013 г. составляла 26 795,7 р. (113,2 % к 2012 г.). 
Просроченная задолженность по  заработной 
плате на  предприятиях Челябинской области 
на  01.02.2014 г. составила 4,6  млн р. перед 422 
работниками. Объём платных услуг населению 
в январе 2014 г. составил 10 137,8 млн р. (98,0 % 
к январю 2013 г.). В структуре платных услуг на-
селению 48,9 % приходилось на коммунальные 
услуги и услуги связи.

Потребительские цены выросли в  январе 
2014 г. по сравнению с январём 2013 г. на 5,3 %. 
Цены на  продовольственные товары, включая 
алкогольные напитки, выросли в январе 2014 г. 
по сравнению с январём 2013 г. на 1,4 %, на не-
продовольственные — на 0,3 %. Цены на тарифы 
и услуги сохранились на прежнем уровне.

Стоимость минимального набора продуктов 
питания в январе 2014 г. равнялась 2 913 р. в рас-
чёте на месяц и по сравнению с декабрём 2013 г. 
выросла на 3,7 %. В январе 2014 г. в центры за-
нятости населения городов и районов по вопро-
су трудоустройства обратился 7 031 чел., что 
на 16,7 % меньше, чем в январе 2013 г.

Количество безработных, состоящих на учёте 
в ЦЗН, на 01.02.2014 г. составило 30 734 чел., что 
на 8,2 % ниже, чем за аналогичный период 2013 г. 
На 01.02.2014 г. количество имеющихся вакансий 
в ЦЗН увеличилось на 4,7 % по сравнению с дан-
ными на 1 февраля 2013 г. и составило 26 383 еди-
ницы.

Наибольшие поступления в бюджет области 
обеспечивают налог на доходы физических лиц 
в размере 2,1 млрд р. (доля областного бюдже-
та — 47,1 %) и налог на прибыль организаций — 
0,98 млрд р. (доля — 22,4 %).

Крупный и средний бизнес, по данным стати-
стики по Челябинской области, получил прибыль 
в размере 57 603,6 млн р., а сумма убытков пред-
приятий составила 20 346,6 млн р.

Таким образом, проведённые данные позволяет 
сделать вывод о том, что уровень и качество жиз-
ни населения в  Челябинской области улучши-
лись, поскольку увеличились доходы населения 
и средняя заработная плата, уменьшилась офици-
ально зарегистрированная безработица.

Однако указанное повышение социально-эко-
номических показателей жизни населения обла-
сти не оказало существенного влияния на улуч-
шение здоровья населения и продолжительность 
жизни, что подтверждается приведёнными далее 
данными.

Устойчивое снижение численности населения 
области обусловлено естественной убылью и ми-
грационным оттоком населения. Показатели рож-
даемости, смертности и прироста населения в об-
ласти приведены в табл. 1 [4].

За последние пять лет (2010–2014 гг.) коэф-
фициент рождаемости области вырос на  0,8 
и  в  2014 г. составил 14,2 на  1 000 человек на-
селения, показатель смертности снизился 
в 2014 г. по сравнению с 2010 г. на 0,6, но остал-
ся высоким, особенно по сравнению с показа-
телями по  Уральскому федеральному окру-
гу. Естественный прирост населения области 
в  связи с  высокой смертностью остаётся низ-
ким. Продолжительность жизни населения 
Челябинской области остаётся также низкой 
и составляет соответственно в 2011 г. — 68,79; 
в  2012 г.— 68,97; в  2013 г.— 69,52 года (муж-
чин — 63,48, женщин — 75,46).

Основными причинами высокой смертности 
и низкой продолжительности жизни населения 

Таблица 1
Естественное движение населения Челябинской области в 2009–2011 гг., на 1 тыс. чел. 

Показатель
2012 г. 2013 г. 2014 г.

Область УрФО РФ Область УрФО РФ Область

Рождаемость 14,4 15,1 13,3 14,1 15,0 13,2 14,2

Смертность 14,2 12,6 13,3 13,9 12,3 13,0 13,8

Естественный прирост 0,2 2,5 0,0 0,2 2,7 0,2 0,4
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области наряду с указанными выше факторами 
являются неудовлетворительное состояние сре-
ды обитания, низкая комфортность жилого фонда 
городов и неудовлетворительное состояние дорог, 
что подтверждается приведённой статистикой.

По данным социально-гигиенического мони-
торинга, санитарно-эпидемиологическая и эко-
логическая обстановка в Челябинской области, 
связанная с воздействием неблагоприятных фак-
торов среды обитания, остаётся сложной по сле-
дующим причинам.

Высокая насыщенность территории Челябин
ской области предприятиями чёрной и цветной 
металлургии, топливно-энергетического комп
лекса, горнодобывающей и  перерабатывающей 
промышленности, являющихся мощными источ-
никами загрязнения атмосферного воздуха и во-
доёмов вредными веществами, влияющих на со-
стояние здоровья населения.

Особенно сильное загрязнение атмосферного 
воздуха наблюдается в крупных городах (Маг
нитогорске, Челябинске, Златоусте), в том числе 
из-за горящих бытовых отходов на многочислен-
ных свалках, а свалка бытовых отходов, находя-
щаяся в центре г. Челябинска, не ликвидируется 
более 15 лет [4].

Значительное загрязнение атмосферного воз-
духа происходит транспортными средствами, 
а строительство метро в г. Челябинске останов-
лено из-за отсутствия финансирования.

По данным Управления Роспотребнадзора 
по Челябинской области, состояние водных объ-
ектов, используемых населением в качестве пи-
тьевого водоснабжения, продолжает находиться 
в  неудовлетворительном санитарно-эпидемио-
логическом состоянии: оно ухудшилось на 3,6 % 
по микробиологическим, на 0,4 % по санитарно-
химическим показателям [4].

В области не соответствовало санитарным пра-
вилам и нормативам 7,6 % поверхностных и под-
земных источников. На  82 источниках (6,5 %) 
не были организованы зоны санитарной охраны 
(в 2010 г. на 80 источниках). Число источников, 
не  соответствующих требованиям санитарных 
норм, составляет 82 из 1 256 [4].

Качество водоисточников по санитарно-хими-
ческим показателям сохраняется на  стабильно 
высоком неудовлетворительном уровне: 703 на-
селённых пункта из 1 116 имеющихся (63 %) с на-
селением 3 084 700 чел.

Удельный вес населённых пунктов, обеспечен-
ных «доброкачественной питьевой водой», соста-

вил 31,2 % от общего числа населённых пунктов, 
«условно доброкачественной питьевой водой» 
обеспечено 31,8 % населённых пунктов.

Среди населённых пунктов, обеспеченных 
централизованным водоснабжением, доля обе-
спеченных питьевой водой, отвечающей требова-
ниям санитарного законодательства, составляет 
78,19 %, среди обеспеченных только нецентрали-
зованным водоснабжением,— 32,84 %, среди на-
селённых пунктов, обеспеченных привозной пи-
тьевой водой,— 15,38 %.

Доля населения, проживающего в населённых 
пунктах, обеспеченного питьевой водой, отвечаю-
щей требованиям санитарного законодательства, 
составила 94,53 %, в том числе в сельской мест-
ности 78,25 %. Питьевую воду централизован-
ных систем хозяйственно-питьевого водоснабже-
ния, не отвечающую гигиеническим нормативам, 
употребляли 87 тыс. человек (2,7 % населения об-
ласти). 26 сельских поселений с населением 7 451 
чел. обеспечиваются привозной водой.

Такое состояние с загрязнением атмосферно-
го воздуха и  неудовлетворительным обеспече-
нием населения питьевой водой оказывает зна-
чительное влияние на здоровье населения обла-
сти, а следовательно, и на продолжительность его 
жизни.

Одними из важнейших факторов социально-
экономической среды являются состояние жи-
лого фонда, инженерной инфраструктуры и до-
рожного строительства, данные по решению этих 
проблем в Челябинской области приведены да-
лее. Результаты доклада министра о результатах 
и основных направлениях деятельности по строи-
тельству жилья, инфраструктуры и дорог за 2012 
и 2013 гг. и проектирование предельных объёмов 
бюджетных ассигнований на 2014 г. и на плано-
вый период 2015–2016 гг. приведены в табл. 2 [3].

Из приведённых данных видно, что, несмотря 
на относительно высокий в последние годы ввод 
в действие жилых домов, обеспеченность населе-
ния области жильём остаётся очень низкой, что 
показывает на неудовлетворительную комфорта-
бельность жилищных условий большинства на-
селения области.

В области высокий уровень износа инфра-
структуры жилищного фонда, а  капитальный 
ремонт многоквартирных домов ведётся неудов-
летворительно, что создаёт ещё более сложные 
условия жизни населения.

Несмотря на малую долю дорог с усовершен-
ствованным покрытием и незначительную про-
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Таблица 2
Показатели строительства жилья, коммунальной инфраструктуры и дорог  

в Челябинской области

Показатель 2012 г. 2013 г. 2014 г. 2015 г. 2016 г.

Ввод жилых домов, тыс. м2 1 672,6 1 671,0 1 671,0 1 922,0 2 270,0

Обеспеченность жильем населения области, м2 на 1 че-
ловека

23,75 24,2 24,2 24,72 25,34

Снижение объёма жилищного фонда, непригодного для 
проживания, тыс. м2

99,5 90,0 90,0 90,0 90,0

Уровень газификации газом, % 68,6 68,6 68,6 68,9 69,0

Уровень износа коммунальной инфраструктуры, % 56,3 56,2 56,2 57,3 44,2

Капитальный ремонт домов, количество домов 302 – 154 154 85

Ввод автодорог общего пользования, км 18,75 134,53 29,35 70,15 100,68

Доля дорог с усовершенствованным покрытием, % 71,5 71,9 72,0 72,4 72,8

Доля дорог, соответствующих требованиям, % 52,0 52,5 52,5 53,0 53,5

тяжённость дорог, соответствующих требовани-
ям транспортно-эксплуатационных показателей, 
строительство новых дорог по территории обла-
сти ведётся медленно.

С целью систематизации приведённой инфор-
мации сделаем ряд выводов и обобщений, позво-
ляющих сформировать научный результат.

Основным отражением экономического разви-
тия является уровень и качество жизни населе-
ния. Формирование благоприятной среды обита-
ния населения является отражением такого раз-
вития. Ещё более важным считаем отношение 
населения к тем условиям, в которых оно суще-
ствует. Для формирования мотивации к активно-
му и продуктивному участию в экономических 
процессах населению необходимо ощущать, как 
результаты этой деятельности отражаются на ус-
ловиях существования. С другой стороны, само 
получение высоких результатов в человеческом 
обществе основано на создании условий для эф-
фективного труда и предпринимательства, а так-
же для воспроизводства рабочей силы.

Проанализировав ситуацию в Челябинской об-
ласти, нами были выделены факторы, главным 
образом влияющие на уровень жизни населения, 
а также проведена их оценка.

Первым наиболее важным фактором является 
здравоохранение. В Челябинской области была 
проведена масштабная оптимизация данной сфе-
ры. Были введены новые медицинские центры, 
соответствующие международным стандартам, 
что повлекло за собой создание большого спро-

са на рынке труда в медицинском и обслужива-
ющем персонале. Создание таких высокотехно-
логических и удобных для работы мест даёт все 
возможности для улучшения уровня жизни. Ввод 
новых центров не только улучшает качество жиз-
ни работников, но и, несомненно, всего населения 
Челябинской области, поскольку регион являет-
ся одним из самых загрязняемых в стране и, как 
следствие, жители активно пользуются медицин-
скими услугами.

В территориях с градообразующей промыш-
ленностью всегда остаётся проблема сохране-
ния чистой окружающей среды. К сожалению, 
Челябинская область не  справляется с  данной 
задачей. Состояние питьевого водоснабжения 
не соответствует нормам практически не в одном 
населённом пункте. Сильное загрязнение атмо
сферного воздуха происходит не только от круп-
ных заводов, но и от большого количества транс-
портных средств. Всё это приносит отрицатель-
ные последствия, в некоторых случаях необрати-
мые.

С точки зрения экономических факторов, вы-
делены: заработная плата, успешность крупного 
и среднего бизнеса и доля безработицы. Все эти 
факторы, как по цепочке, ведут к улучшению друг 
друга. В Челябинской области стремительными 
темпами развивается разного размера бизнес. 
Это подтверждает соотношение размера прибы-
ли и убытков в пользу прибыли. Благодаря это-
му возрастает заработная плата населения. Так, 
с увеличением прибыли компаний можно пред-
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положить и её расширение, что приведёт к увели-
чению рабочих мест и, следовательно, к уменьше-
нию доли безработицы. Статистика Челябинской 
области подтверждает данные гипотезы.

В Челябинской области возрастают налоговые 
поступления в бюджет региона. Увеличение бюд-
жета предполагает улучшение инфраструктуры 
в городе и области, это в свою очередь является 
следующим фактором уровня жизни населения. 
В последние годы в регионе стремительно уве-
личивается ввод новых жилых домов с развитой 
инфраструктурой. Но при этом растёт уровень 
износа старых домов. Дорожное покрытие изна-
шивается и медленно заменяется новым.

Необходимо отметить, что населению необ-
ходимо ощущать улучшение условий прожива-
ния для понимания своего вклада в экономиче-
ское развитие. Наибольшее количество индика-
торов, которые дают такое ощущение, находится 
в области инфраструктуры и социальной сферы. 

Политика региональных властей должна быть со-
риентирована на решение тех инфраструктурных 
и социальных вопросов, которые вызывают наи-
большую реакцию населения. Понимание того, 
что конкретные задачи решаются конкретным 
образом, позволяет населению осознавать свой 
вклад в  региональное развитие. С  другой сто-
роны, создаваемые условия должны обеспечить 
привлечение в регион качественной рабочей силы 
и инвесторов.

Результаты исследования позволили опре-
делить значение факторов социально-эконо-
мической среды и оценить их влияние на уро-
вень жизни населения Челябинской области. 
Поставленные в исследовании пути рассмотре-
ния предложенных проблем позволяют сделать 
вывод о необходимости продолжения научных 
изысканий в указанном направлении для более 
чёткого понимания природы изменения отноше-
ния экономических субъектов к среде обитания.
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В современных экономических условиях в Рос
сии остро стоит вопрос об инновационном раз-
витии экономики. Успех в области новых техно-
логий обеспечивает государству экономические 
преимущества по  сравнению с  другими стра-
нами. Именно поэтому в послании Президента 
Федеральному Собранию [9] делается акцент 
на  том, что России необходимо провести мас-
штабное обновление своей промышленности 
и стать поставщиком идей, технологий для всего 
мира, занять лидирующие позиции в производ-
стве товаров и услуг, которые будут формировать 
глобальную технологическую повестку.

Для достижения поставленной задачи в России 
должны быть созданы работающие и эффектив-
но функционирующие инновационные системы.

Как известно, постиндустриальная экономика 
развивается за  счёт форм экономической орга-
низации, имеющих сетевую структуру, приспо-
собленных к конвергентным технологиям и на-
целенных на инновационные прорывы. Именно 
в условиях сетевых экономических взаимодей-
ствий особенно ярко проявляется синергетиче-
ский эффект инновационного развития.

В то же время развитие новых технологиче-
ских укладов зависит от  степени организации 
и эффективности региональных инновационных 
инфраструктур.

Согласно Федеральному закону от 23 августа 
1996 г. № 127-ФЗ «О науке и государственной на-
учно-технической политике» инновационная ин-
фраструктура представляет собой совокупность 

организаций, способствующих реализации ин-
новационных проектов, включая предоставление 
управленческих, материально-технических, фи-
нансовых, информационных, кадровых, консуль-
тационных и организационных услуг [14].

Основными элементами инновационной ин-
фраструктуры являются:

1. Производственно-технологическая группа. 
К ней относятся технопарковые сети (научные, 
технологические и  исследовательские парки), 
бизнес-инкубаторы, инновационно-промышлен-
ные комплексы, технологические центры, техно-
полисы и другие специализированные организа-
ции.

2. Экспертно-консалтинговая группа, в состав 
которой входят центр трансфера технологий, 
консалтинговые центры в сфере экономики и фи-
нансов, инновационные центры.

3. Кадровая группа представлена системой 
подготовки кадров технологического и научного 
менеджмента: коучинг-центры, тренинг-центры, 
повышение квалификации в области инноваций, 
образовательные учреждения.

4. Финансовая группа, состоящая из государ-
ственных бюджетных организаций, венчурных 
фондов, фондов развития центра разработки 
и коммерциализации новых технологий, страхо-
вых и финансовых институтов.

5. Информационная группа, включающая 
в себя государственную систему научно-техни-
ческой информации, научно-координационные 
и статистические центры.
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6. Группа сбыта товаров и услуг представлена 
биржей субконтрактов, внешнеторговыми объ
единениями, международными центрами торгов-
ли, выставочными площадками.

Наиболее популярными и распространёнными 
объектами инновационной инфраструктуры яв-
ляются бизнес-инкубаторы и технопарки.

Технопарки и бизнес-инкубаторы предназна-
чены для содействия развитию инновационных 
предприятий. Различием между ними является 
стадия жизненного цикла предприятия.

По нашему мнению, технопарки — это объек-
ты инновационной инфраструктуры, предостав-
ляющие свои площадки для разработки и коммер-
циализации высоких технологий, для размеще-
ния малых инновационных предприятий, старт
апов, инвесторов, образовательных организаций. 
Также технопарки — организации, предлагающие 
резидентам услуги развития бизнеса и необходи-
мую инфраструктуру, включая офисные помеще-
ния и центр коллективного пользования.

В основном технопарки создаются на базе уни-
верситетов, научно-исследовательских организа-
ций и промышленных предприятий. Резиденты 
технопарков — малые и высокотехнологичные 
инновационные компании, обеспеченные услови-
ями для разработки инновационных товаров и ус-
луг и находящиеся на различных стадиях ком-
мерческого освоения научных знаний и наукоём-
ких технологий. Технопарки нацелены на стиму-
лирование взаимодействия между высокотехно-
логичными предприятиями и инвестиционными 
институтами.

В структуру технопарка входят консультацион-
ный, информационный, маркетинговый и учеб-

ный центры, лаборатории, промышленные зоны, 
предлагающие широкий спектр оказываемых ус-
луг, в том числе B2B. Одним из структурных под-
разделений в составе технопарка может быть биз-
нес-инкубатор.

Главным отличием технопарков от бизнес-ин-
кубаторов является комплексный подход при ра-
боте с резидентами, направленный на развитие 
инновационного бизнеса.

Бизнес-инкубаторы — организации, осущест-
вляющие отбор и поддержку перспективных ин-
новационных проектов на всех этапах развития: 
от старта до выведения продукта на рынок, ко-
торые формируют максимально благоприятную 
среду для ускорения коммерциализации идеи, 
предоставляя на льготных условиях в аренду свои 
площади, обеспечивая оргтехникой, оказывая ин-
формационную и технологическую помощь [3]. 
По большей части, бизнес-инкубаторы необходи-
мы на начальном этапе стартапа. В основном биз-
нес-инкубаторы находятся в одном здании и рас-
считаны на предоставление арендаторам помеще-
ний для ведения бизнеса на льготных условиях.

Уровень инновационной активности организа-
ций в Российской Федерации в 2013 г. составил 
10,1 %. Уральский федеральный округ по  дан-
ному показателю занимает четвёртое место 
(9,6 %), уступая Приволжскому (11,7 %), Северо-
Западному (10,7 %) и Центральному (10,7 %) фе-
деральным округам.

По данным Росстата [13], в Челябинской обла-
сти инновационная активность предприятий со-
ставила 9,8 % (таблица).

В Центральном, Северо-Западном, Приволж
ском федеральных округах действует развёрну-

Инновационная активность организаций по субъектам Российской Федерации

Субъект Федерации 2009 г. 2010 г. 2011 г. 2012 г. 2013 г.

Российская Федерация 9,3 9,5 10,4 10,3 10,1

Центральный федеральный округ 8,8 8,6 10,2 10,9 10,7

Северо-Западный федеральный округ 9,5 9,4 11,2 11,0 10,7

Южный федеральный округ 7,2 7,5 6,5 7,4 7,2

Северо-Кавказский федеральный округ 5,8 6,2 5,2 6,4 5,9

Приволжский федеральный округ 12,8 12,3 12,7 11,9 11,7

Уральский федеральный округ 10,2 11,5 11,5 10,6 9,6

    Челябинская область 11,3 9,9 10,9 11,5 9,8

Сибирский федеральный округ 7,3 8,2 8,8 8,5 9,1

Дальневосточный федеральный округ 8,3 8,6 11,2 10,8 9,5
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тая и  функциональная инновационная инфра-
структура, которая обеспечивает эффективную 
деятельность инновационных предприятий, 
а также определяет конкурентоспособность на-
циональной экономики.

Наиболее успешным регионом в  реализации 
инновационной политики является Республика 
Татарстан. В республике осуществляется проду-
манная инновационная политика и сформирована 
нормативно-правовая база.

Потенциал территориального и пространствен-
ного развития Республики Татарстан во многом 
предопределён её геополитическим положением 
в системе расселения как в России в целом, так 
и в Приволжском федеральном округе. По мне-
нию А. Х. Евстафьевой и С. В. Капустинской, тер-
риторию региона необходимо рассматривать как 
одно из  основных звеньев урбанизированного 
каркаса России [5. С. 96].

По данным [5. С. 96], в Татарстане имеется одна 
особая экономическая зона, пять технопарков, 
три технологических парка, два индустриаль-
ных парка, один технополис, семь бизнес-инку-
баторов:

– особая экономическая зона «Алабуга»;
– технополис «Химград»;
– технопарки: ОАО «Инновационно-производ

ственный технопарк «Идея», ООО «Инновацион
но-производственный технопарк “Идея — Юго-
Восток”», технопарк в  сфере высоких техно
логий (IT-парк), ОАО «Инновационно-произ
водственный технопарк “Восток”», научно-про-
изводственное некоммерческое партнёрство 
«Технопарк Прикамья»;

– технологические парки: научно-технологиче-
ский парк «Центр инновационной деятельности 
КГУ», информационно-технологический центр 
ОАО «КНИАТ», научно-технологический парк 
КГТУ им. А. Н. Туполева;

– бизнес-инкубаторы: бизнес-инкубатор «Сви
яга», государственное автономное учреждение 
«Поволжский бизнес-инкубатор лёгкой про-
мышленности», бизнес-инкубатор г. Набереж
ные Челны, бизнес-инкубатор КГТУ им. А. Н. Ту
полева, государственное автономное учреждение 
«Бизнес-инкубатор г. Елабуги», бизнес-инкуба-
тор г. Чистополя.

По данным Единого информационно-аналити-
ческого портала государственной поддержки ин-
новационного развития бизнеса, число объектов 
инновационной инфраструктуры в Челябинской 
области составляет 62 единицы [15].

Наиболее значимыми субъектами инновацион-
ной деятельности в Челябинской области являют-
ся ООО «Технопарк Новатор», ЗАО «Челябинский 
завод технологической оснастки», НП «Технопарк 
ЮУрГУ-Полёт», НП «Инновационный техно-
парк МГТУ», НП «Магнитогорский инновацион-
ный бизнес-инкубатор», ОГУ «Инновационный 
бизнес-инкубатор Челябинской области», 
Венчурный фонд.

Вместе с тем, несмотря на такое, казалось бы, 
внушительное количество и  завидное разно
образие объектов инновационной инфраструк-
туры, в её функционировании и развитии име-
ется немало проблем. Главная из них, по мнению 
А. Ф. Суховей,— низкая эффективность создава-
емых объектов [12. С. 121].

Основная причина — отсутствие продуманной 
научно обоснованной стратегии инновационно-
го развития Российской Федерации. Как отмечает 
А. Ф. Суховей, инновации и инновационная дея-
тельность по-прежнему воспринимаются не как 
основа современных социально-экономических 
преобразований в стране и её регионах, а всего 
лишь как некий модный тренд [12. С. 123].

Ещё одной из основных причин неэффектив-
ности действующих объектов инновационной ин-
фраструктуры является неравномерное распреде-
ление инновационных организаций по всей тер-
ритории Челябинской области.

Формирование инфраструктурного обеспе-
чения инновационного развития региона воз-
можно при наличии определённых параметров 
эффективности и  тесной взаимосвязи между 
элементами внутри экономической системы. 
Качественный уровень инфраструктурного 
обеспечения, по мнению Е. А. Вечкинзовой [2. 
С. 21], определяется теснотой связи между эле-
ментами инновационной, промышленной (ин-
дустриальной) и  рыночной инфраструктуры, 
а также наличием согласованности между эле-
ментами.

Следующей проблемой при формировании 
инновационной политики региона является не-
достаточное внимание к финансовой поддержке, 
которая подразумевает участие органов государ-
ственной власти, а также поиск стратегических 
инвесторов. По мнению ряда авторов [4. С. 145], 
появляется необходимость увеличивать расходы 
региональных бюджетов на развитие инноваци-
онной деятельности, а также введение дополни-
тельных налоговых льгот для субъектов иннова-
ционной деятельности.
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Сегодня распространённой проблемой явля-
ется недостаточный комплексный подход в ока-
зании услуг и взаимодействии с аналогичными 
элементами инновационной инфраструктуры 
других регионов России для обмена опытом.

Для решения задачи развития структур, про-
двигающих на  рынок инновационную про-
дукцию, необходимо создать сегменты ин-
фраструктуры, которые обеспечат маркетинг, 
рекламную и  выставочную деятельность, па-
тентно-лицензионную работу. Для продвиже-
ния на рынок инновационной продукции осо-
бенное значение должно отводиться качествен-
ной экспертизе научно-технических программ 
и проектов. Именно экспертиза может способ-
ствовать успеху новых продуктов на  рынке 
и снижать вероятность необоснованных рисков 
для инвестиций. Поэтому некоторые авторы 
[4. С.  145] считают, что региональная инфра-
структура инновационной деятельности долж-
на включать организации, которые оказывают 
широкий спектр услуг в области стандартиза-
ции и сертификации.

В настоящее время в  нормативно-правовой 
базе не  отражена роль инновационной инфра-
структуры как ключевого инструмента реализа-
ции государственной инновационной политики, 
не определён статус основных субъектов иннова-
ционной деятельности, не закреплены экономи-
ческие и иные меры государственной поддержки 
инновационных процессов. Федеральные зако-
ны об инновационной политике и научно-техно-
логических парках всё ещё находятся на стадии 
доработки и  обсуждения. Всё это, по  мнению 
А. Ф. Суховей, замедляет процессы актуализа-
ции инновационных возможностей в российских 
регионах [12. С. 124].

Также одна из проблем неэффективности ин-
новационной инфраструктуры заключается в от-
сутствии единого органа исполнительной власти, 
отвечающего за развитие и формирование инно-
вационной политики. Элементы инновационной 
деятельности распределены между разными ор-
ганами исполнительной власти, каждые из кото-
рых действуют в рамках своих полномочий.

По мнению Т. В. Зеленской, Е. А. Соколовой, 
усилению интеграционной функции инфраструк-
туры способствует формирование и развитие ин-
новационных сетей, которые связывают между 
собой различных участников инновационного 
процесса [6. С. 165].

Таким образом, при формировании инноваци-
онной инфраструктуры необходимо учитывать 
некоторые подходы:

– инфраструктура должна быть целостная 
и равномерно распределена по всей территории 
региона;

– для повышения эффективности создаваемых 
объектов необходимо разработать продуманную 
государственную инновационную политику, 
с учётом задач и приоритетов каждого региона;

– систематизировать существующие меры 
по государственной и региональной финансовой 
поддержке элементов инновационной инфра-
структуры для всех регионов России.

По мнению Т. В. Зеленской и Е. А. Соколовой, 
преодолению разрывов в инновационной инфра-
структуре и  обеспечению завершённости ин-
новационного процесса создания улучшающих 
инноваций, формированию платформы для по-
явления и поступательного развития базисных 
инноваций будет способствовать не только созда-
ние новых объектов инновационной инфраструк-
туры (в первую очередь многоцелевых структур, 
например, технопарков), но и использование ин-
струментов интеграции с целью привлечения уже 
существующих объектов инновационной инфра-
структуры разных уровней.

Соглашаясь с этим утверждением, И. В. и Г. С. Ро
щины отмечают, что только в такой ситуации воз-
можно эффективное функционирование иннова-
ционной инфраструктуры [10. С. 160]. В против-
ном случае инновационная деятельность будет 
сосредоточена только в крупных городах региона.

В Челябинской области есть все возможности 
для развития инновационной инфраструктуры 
региона, которые в полной мере приведут к эф-
фективному увеличению экономического потен-
циала страны, а также совершенствования малых 
форм в научно-технической сфере.
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Рассматривается проблемы и необходимость внедрения международных стандартов учёта и отчёт-
ности. Даётся сравнительный анализ понятийно-категориального аппарата бухгалтерского учёта в со-
ответствии с национальными и международными стандартами, приводятся авторские определения 
отдельных понятий и категорий. Выявляются проблемы и недостатки в существующих трактовках 
отдельных категорий, определены категории, которые требуют уточнения.
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Общеизвестно, что для привлечения инвестиций 
в  отечественную экономику нужно обеспечить 
прозрачность российского бизнеса путём внедре-
ния стандартов, понятных западным инвесторам.

«Основная цель МСФО  — получение макси-
мально правдивой информации о состоянии ком-
пании, которая необходима инвесторам для объ-
ективной и реальной оценки и составления пра-
вильных прогнозов»,— говорит Игорь Миронов, 
руководитель отдела внутреннего аудита компа-
нии SABMiller [6].

Положительным моментом использования 
МСФО является применение учётной инфор-
мации для принятия управленческих решений. 
Применение МСФО в качестве правил для управ-
ленческого учёта можно объяснить тем, что боль-
шинству компаний нет необходимости создавать 
новые правила и принципы учёта фактов хозяй-
ственной жизни, поскольку международные стан-
дарты учёта и отчётности, а также их интерпре-
тация решают проблему регулирования учёта. 
В то же время, несмотря на положительные мо-
менты, переход на  международные стандарты 
отчётности в России идёт с большими затрудне-
ниями. Это происходит по причине исторически 
сложившихся традиций в правилах учёта, в от-
сутствии или различной трактовке отдельных по-
нятий и категорий, не отвечающих современным 
реалиям.

Общеизвестно, что любая форма научного зна-
ния обладает собственными специфичными ка-

тегориями, создаёт свой понятийно-категориаль-
ный аппарат, который действует как внутренне 
связанная система, назначение которого состоит 
в объяснении объективного и реального, в выяв-
лении закономерного и механизмов её действия. 
Установленная парадигма в научном знании по-
нятийно-категориального аппарата позволяет 
«увидеть» в исследованиях объективное и реаль-
ное, и любой объект видится в континууме его 
количественно-качественных, пространственно-
временных и  информационно-энергетических 
сторон.

Таким образом, можно констатировать, что 
изучение любой формы научного знания начи-
нается с  определения его предмета, основного 
понятийно-категориального аппарата, функций, 
структуры и  роли в  системе научного знания 
и практической жизни.

Для понимания термина «понятийно-категори-
альный аппарат науки» обратимся к литератур-
ным источникам.

Категории (от греч. kategoria — высказывание, 
признак)  — предельно общие, фундаменталь-
ные философские понятия, отражающие всеоб-
щие, наиболее существенные закономерные связи 
и отношения бытия: природы, общества и чело-
веческого мышления. Будучи формами и орга-
низующими принципами процесса мышления, 
категории воспроизводят свойства и отношения 
бытия и познания во всеобщей и наиболее кон-
центрированной форме: «…категории суть сту-
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пеньки выделения, т. е. познания мира, узловые 
пункты в сети, помогающие познавать её и овла-
девать ею» [1].

Как уже отмечено, категории науки взаимо
увязаны. Эта взаимосвязь является системой, по-
строенной на основе единства как исторического, 
так и логического. Любая из категорий отдельно-
го научного знания, в том числе и бухгалтерского 
учёта, может рассматриваться как элемент всей 
системы категориального аппарата.

В качестве примеров бухгалтерских категорий 
являются источники финансовых ресурсов, акти-
вы, пассивы, обязательства, доходы, расходы, ка-
питал, чистые активы и др.

Под понятием мы понимаем слово, мысль, ко-
торые отражают наиболее общее, существенное 
и  закономерное во  взаимосвязях, отношениях, 
свойствах, характеристиках какой-либо группы 
явлений, или предметов, или процессов объек-
тивной действительности.

Г. В. Ф. Гегель в своей «Энциклопедии фило-
софии» давал такое определение: «…Понятие… 
есть истина бытия и сущности». В. И. Ленин, кон-
спектируя Гегеля и раскрывая эту мысль, пояс-
няет: «Понятие (познание) в бытии (в непосред-
ственных явлениях) открывает сущность (закон 
причины, тождества, различия и  etc.)  — таков 
действительно общий ход всего человеческого 
познания (всей науки) вообще» [1. С. 298].

Любое научное знание в своём развитии выра-
батывает свою систему категорий и понятий, ко-
торые логически взаимосвязаны и объединены 
в систему понятийно-категориального аппарата 
конкретного научного знания.

В то же время понятия можно разделить по раз-
личным признакам — содержанию, объёму, сте-
пени обобщения.

Примерами бухгалтерских понятий различной 
степени общности являются факты хозяйствен-
ной деятельности, имущественное состояние, хо-
зяйственные процессы, обычный вид деятельно-
сти, счета, активы, пассивы и многое другое.

Таким образом, можно констатировать, что по-
нятийно-категориальный аппарат является как 
важной составляющей системы, так и самой си-
стемой закономерно упорядоченного научного 
знания.

Под понятийно-категориальным аппаратом по-
нимается совокупность понятий, терминов и ка-
тегорий, позволяющих в  общем виде отразить 
явления, которые изучаются конкретной формой 
научного знания, а также их взаимосвязи на ос-

нове установления их характерных черт, суще-
ственных свойств и логики.

Понятийно-категориальный аппарат бухгал-
терского учёта призван обеспечить формирова-
ние логико-методологической основы теорети-
ческого знания. Кроме того, понятийно-катего-
риальный аппарат можно рассматривать как ин-
струментарий теории бухгалтерского учёта.

Нельзя отрицать факта, что квалификация бух-
галтера и  экономиста, способного эффективно 
и на хорошем уровне справляться с решением на-
учных и практических задач, зависит от того, на-
сколько им правильно усвоены и умело использу-
ются экономико-правовые категория и понятия.

Вместе с тем замечено, что содержание катего-
рий бухгалтерского учёта на современном этапе 
складывается не только из системы знаний о биз-
несе, но и правовом регулировании.

В России понятие «факт хозяйственной жиз-
ни» правовое определение получило в  новом 
Федеральном законе от  06.12.2011 № 402-ФЗ 
«О бухгалтерском учёте» [4]. Следует отметить, 
что в числе объектов бухгалтерского учёта, опре-
деляемом ст. 5 Закона, факты хозяйственной жиз-
ни занимают важное место. Кроме фактов хозяй-
ственной жизни правовое закрепление в перечне 
учётных объектов получили «активы», «обяза-
тельства», «источники финансирования деятель-
ности», «доходы», «расходы» и «иные объекты» 
в специально оговорённых случаях.

Отметим, что в ст. 3 Закона, факт хозяйствен-
ной жизни трактуется как «сделка, событие, опе-
рация, которые оказывают или способны оказать 
влияние на финансовое положение экономическо-
го субъекта, финансовый результат его деятель-
ности и(или) движение денежных средств» [4]. 
В то же время другие объекты из перечня спе-
циального определения в Законе 2011 г. не полу-
чили.

Следует заметить, что понятийная трактовка 
категорий «имущество», «обязательства» и «хо-
зяйственные операции» не определялись Законом 
1996 г. Как старый, так и новый закон не опреде-
ляют понятие «активы».

В отличие от отечественных нормативно-пра-
вовых актов международные стандарты учёта 
и отчётности определяют понятие «активы».

В трудах ведущего учёного в области бухгал-
терского учёта Я. В. Соколова активы рассматри-
ваются как имущество, которое можно инвентари-
зировать, или объекты учёта, которые можно про-
дать [11]. Приведённые Я. В. Соколовым три трак-
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товки активов свидетельствуют о том, что активы 
достаточно сложная для определения категория.

Принципы международных стандартов учё-
та и отчётности определяют активы как ресур-
сы, контролируемые компанией, возникшие в ре-
зультате прошлых событий, от которых компания 
ожидает экономические выгоды в будущем [12].

Ресурсы (от фр. ressource) можно рассматри-
вать как комплекс возможностей хозяйству-
ющих компаний по  извлечению ими доходов. 
Ресурсы компании могут состоять из элементов, 
не относящихся к имуществу, например, трудо-
вых ресурсов, и,  наоборот, имущество фирмы 
может не быть её ресурсом, например, неликви-
ды. Трудовые ресурсы не могут быть активами, 
поскольку они не  контролируются компанией. 
Таким образом, экономическое понятие «ресур-
сы» и бухгалтерское понятие «актив» не совпа-
дают. С другой стороны, в состав активов балан-
са могут включаться объекты, не относящиеся 
ни к имуществу фирмы, ни к её ресурсам в пони-
мании данного термина экономистами. Так, на-
пример, отражаемые в активе расходы будущих 
периодов — это не имущество и не ресурс ком-
пании, но это актив, формирующийся на основе 
бухгалтерских принципов непрерывности и со-
ответствия доходов и расходов [13].

Отсюда следует, что в отношении расходов бу-
дущих периодов, как в отношении дебиторской 
задолженности, речь идёт о специальных видах 
и формах активов.

Таким образом, активы должны рассматри-
ваться как ресурсы не  только в  материальной 
и нематериальной формах, но и в специальных 
формах и видах ресурсов, временно находящих-
ся в расчётах или формируемых на основе бух-
галтерских принципов функционирующего пред-
приятия и соответствия доходов и расходов.

Общее, что их делает активами,— это конт
роль со стороны компании и то, что они задей-
ствованы в предпринимательской деятельности 
и приносят экономические выгоды. Таким обра-
зом, можно констатировать, что активы — это 
специфичная бухгалтерская категория, лишь 
в некоторой части совпадающая с правовым по-
нятием «имущество» и экономическим понятием 
«ресурс». Без сомнения, поставленные проблемы 
уточнения отдельных категорий бухгалтерского 
учёта требуют его дальнейшего методологиче-
ского развития и правового закрепления.

Как уже отмечено, в  Федеральном законе 
от  06.12.2011 г. № 402-ФЗ «О  бухгалтерском 

учёте» отсутствует также определение термина 
«обязательства». Введение в Закон 1996 г. поня-
тия «обязательства» прежде всего связано с це-
лью законодательных органов не столько приве-
сти содержание нормативных документов по бух-
галтерскому учёту в соответствие с положениями 
гражданского законодательства, сколько прибли-
зиться к международным стандартам учёта и от-
чётности, применению их основной категории — 
обязательства (от англ. liabilities) [2].

Международные стандарты учёта и  отчёт-
ности определяют обязательства как текущую 
обязанность компании, возникшую в результате 
прошлых событий, исполнение которой приведёт 
к уменьшению ресурсов компании и экономиче-
ских выгод [13]. С  другой стороны, обязатель-
ства — это кредиторская задолженность, отража-
емая в пассиве бухгалтерского баланса. И в этом 
случае понятие «обязательства» совпадает с бух-
галтерским понятием «пассивы».

Я. В. Соколов в своей работе «Бухгалтерский 
учёт — весёлая наука» отмечает, что «легче всего 
под пассивом понимать кредиторскую задолжен-
ность предприятия», и даёт три трактовки пасси-
ва с чисто содержательной стороны [11].

В то же время под обязательством может под-
разумеваться и дебиторская задолженность орга-
низации. Так, например, правоведами зачастую 
ставятся вопросы: «Дебиторская задолженность: 
имущество или обязательство? Может ли быть 
дуализм в праве?». И в отношении права, заклю-
чённого в  дебиторской задолженности, специ-
алисты по праву ставят вопросы: «Право (тре-
бование)  — обязательство и  вещь суть едины 
по своей природе; обязательство, несущее в себе 
материальную субстанцию, исчезая, появляется 
в вещи?» [3].

Кроме того, следует обратить внимание и на то, 
что в составе кредиторской задолженности в пас-
сиве могут быть отражены не только обязатель-
ства компании, но  и  так называемые резервы 
предстоящих расходов, а также доходы будущих 
периодов или отложенные доходы, которые пока-
зываются компанией в пассиве баланса.

Следует отметить, что представляемые в бух-
галтерском балансе в качестве кредиторской за-
долженности обязательства компании являются 
частью её пассивов, т. е. источников формирова-
ния средств компании. И эту часть источников 
средств компании в  виде кредиторской задол-
женности можно назвать привлечёнными источ-
никами. Другая часть источников активов компа-
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нии —  это так называемые собственные источ-
ники, представленные в разделе бухгалтерского 
баланса «Капитал и резервы».

Общеизвестно, что источники финансирования 
деятельности хозяйствующего субъекта называ-
ются пассивами бухгалтерского баланса. Можно 
констатировать, что, определив в качестве объ-
екта бухгалтерского учёта обязательства, новый 
Закон подразумевал источники финансирования. 
Ведь именно как источник финансирования рабо-
ты компании рассматривается отражаемая в ба-
лансе компании кредиторская задолженность.

Таким образом, под категорией «источники 
финансирования деятельности» нами понимает-
ся не только кредиторская задолженность и при-
равниваемые к ней пассивы, но и собственные ис-
точники финансирования деятельности — капи-
тал и резервы.

Категория собственного капитала также не по-
лучила специального определения в отечествен-
ных нормативно-правовых актах. Для раскрытия 
её смыслового понятия, отвечающего содержа-
нию рассматриваемой нами нормы Закона 2011 г., 
необходимо соотнести её с положениями между-
народных стандартов учёта и отчётности.

«Принципы» международных стандартов учё-
та и отчётности определяют капитал как чистые 
активы, а  именно как «остаток активов после 
погашения кредиторской задолженности» [14]. 
В  нашем понимании такое определение отве-
чает уравнению баланса, в котором «Активы – 
Обязательства = Капитал». Таким образом, в са-
мом общем виде капитал (и его величина) опреде-
ляется разностью между суммами активов и обя-
зательств.

Такой подход, в соответствии с международ-
ными стандартами учёта и отчётности предпола-
гает рассматривать баланс как состояние бизнеса 
в заданный момент времени. Капитал, таким об-
разом, рассматривается прежде всего как резуль-
тат оценок, представляющих собой чистые ак-
тивы компании в заданный конкретный момент 
времени [8].

Поэтому оценка объектов учёта в отчётности 
по  справедливой стоимости главным образом 
и в наибольшей степени соответствует моменту 
составления отчётности.

Таким образом, под пассивами можно пони-
мать источники образования хозяйственных 
средств (активов), которые могут быть как соб-
ственные (фонды денежных средств собствен-
ников), так и заёмные (фонды денежных средств 

прочих контрагентов), а также специальные ис-
точники, формируемые на основе бухгалтерских 
принципов непрерывности и соответствия дохо-
дов и расходов,— источники и созданные компа-
нией под предстоящие расходы, а также отложен-
ные доходы (доходы будущих периодов) и отло-
женные обязательства.

Следовательно, как и в случае с определением 
в качестве объектов бухгалтерского учёта акти-
вов, рассматриваемые нами в качестве объектов 
учёта обязательства и пассивы также содержат 
в себе серьёзный потенциал для развития методо-
логии бухгалтерского учёта в теории и практике.

Статья 5 Закона 2011 г. предусматривает в ка-
честве объекта учёта «иные объекты» в случаях, 
оговорённых федеральными стандартами. Таким 
образом, законодатель оставляет перечень объек-
тов бухгалтерского учёта открытым и представ-
ляет возможность развития учётной методологии.

В то же время необходимо отметить, что уже 
сегодня начинают формироваться некоторые ка-
тегории, имеющие специфические свойства для 
нового междисциплинарного исследования. При 
этом некоторые из категорий, уже используемые 
и задействованные ранее в научных формах зна-
ний, приобретают иное смысловое значение. Как 
отмечает В. Я. Соколов, «...всё развитие счетове-
дения в ХХI веке должно быть направлено на ле-
чение (терапию и хирургию) нашего профессио-
нального языка» [10].

На современном этапе методология бухгалтер-
ского учёта и  составляемая финансовая отчёт-
ность как набор финансовых показателей ком-
пании, формат и способы представления имеют 
свои пределы. И вполне можно предположить, 
что совсем не вся информация, которая необхо-
дима внешним пользователям финансовой отчёт-
ности компаний, в ней представлена.

В то же время мы можем констатировать, что 
произошли существенные изменения в ведении 
бухгалтерского учёта в связи с принятием ново-
го Федерального закона «О бухгалтерском учё-
те» № 402-ФЗ от 06.12.2011 г., в частности изме-
нения касаются форм бухгалтерской отчётно-
сти. Важно заметить, что изменения, внесённые 
в формы бухгалтерской отчётности, направлены 
на  сближение российского и  международного 
учёта. В то же время нельзя не отметить, что но-
вый Закон закрепляет принципы бухгалтерского 
учёта на основе рыночных форм хозяйствования.

Безусловно, современное ведение бизнеса тре-
бует, чтобы предприятия всех стран составля-



Н. В. Ким74

ли внешнюю отчётность по единым стандартам, 
на понятном международном языке бизнеса [16]. 
Однако переход на  международные стандар-
ты учёта оценивается экспертами по-разному. 
И практика компаний, применяющих междуна-
родные стандарты учёта и  отчётности, свиде-
тельствует о существовании проблем и перспек-
тив данного процесса [15].

Так, в  частности Л. Шнейдман обозначил, 
«…что в деловых кругах постепенно растёт по-
нимание того, что отчётность, составленная в со-
ответствии с международными стандартами учё-
та и отчётности, крайне полезна для различных 
целей управленческой (и не только) деятельности. 
Характерно, что те специалисты, которые уже ра-
ботают с данной отчётностью, дают более высо-
кую оценку её полезности, чем те, которые пока 
ещё не перешли на международные стандарты 
учёта и отчётности, хотя последние тоже призна-
ют её важность» [5].

Тот факт, что составляемая в настоящее вре-
мя финансовая отчётность в  целом удовлетво-
ряет её пользователей, свидетельствует о совре-
менном состоянии финансового учёта. Иная си-
туация наблюдается сегодня в управленческом 
учёте. Зачастую информация, которая требуется 
для принятия управленческих и экономических 
решений, информация о финансовом положении 

дел компании, интересующих пользователей 
управленческой отчётности, в современных эко-
номических условиях уже не может быть пред-
ставлена с помощью общепринятой для учёта де-
нежной оценки.

Постоянные перемены в мировой экономике 
требуют экономических решений, которые при-
нимаются на основе информации, значительная 
часть которой сформирована в  бухгалтерском 
учёте.

Однако способы создания такой информа-
ции  — методология и  методы бухгалтерского 
учёта должны меняться вслед за потребностями 
экономической жизни. Таким образом, уточнение 
терминологической лексики объектов бухгал-
терского учёта, рассмотренных в данной статье, 
важны для единообразного понимания экономи-
ческой информации, должны отвечать современ-
ным реалиям и создают возможности для разви-
тия методологии и практики учёта в России.

И нельзя не согласиться с М. О. Козловой, её 
мнением, что совершенствование научной тер-
минологии является залогом развития бухгалтер-
ского учёта как формы научного знания. Поэтому 
рассмотрение специального научного языка для 
достижения его чёткости и однозначности обяза-
но стать приоритетным направлением наших ис-
следований [9].

Список литературы
1.  Гегель, Г. В. Ф. Энциклопедия философских наук. Т. 1. Наука логики / Г. В. Ф. Гегель. – М. : Мысль, 

1974.
2.  Новый закон о бухгалтерском учёте: объекты учёта. – URL: http://inq-brc.ru/index.php/help/1837-

novyi-zakon-o-buh-uchete-2?format=pdf
3.  Сидельник, С. В. Дебиторская задолженность: имущество или обязательство? Может ли быть ду-

ализм в праве? / С. В. Сидельник. – URL: http://www.yurclub.ru/docs/civil/article18.html
4.   Федеральный закон от 6 декабря 2011 г. № 402-ФЗ «О бухгалтерском учёте» (с изменениями и до-

полнениями).
5.  Глазкова, О. А. Проблемы и перспективы МСФО в России / О. А. Глазкова. – URL: http://www.

lawmix.ru/bux/52004
6.  Афанасьев, А. Переход на МСФО: проблемы и перспективы. Причины перехода на МСФО / А. Афа-

насьев. – URL: http://www.ippnou.ru/article.php?idarticle=000806
7.  Гершун, А. Тенденции в развитии международных стандартов финансовой отчётности / А. Гер-

шун // Финансовая газ. Регион. вып. – 2003. – № 35.
8.  Дружиловская, Т. Ю. Трактовка понятия нематериальных активов в российском и международном 

стандартах / Т. Ю. Дружиловская // Аудит. ведомости. – 2003. – № 2.
9.  Козлова, М. О. Актуализация лингвистического подхода к бухгалтерскому учёту / М. О. Козлова // 

Бухгалт. учёт и анализ. – 2013. – № 1.
10.  Соколов, В. Я. Теоретические начала (основы) двойной бухгалтерии / В. Я. Соколов. – СПб. : Изд-

во СПбГУ ЭФ, 2006. – 188 с.
11.  Соколов, Я. В. Бухгалтерский учёт — весёлая наука / Я. В. Соколов. – М. : 1С, 2011.



Переход России на МСФО: методологические проблемы 75

12.  Стаханов, А. Ю. Бухгалтерский баланс: международный и российский стандарты / А. Ю. Стаха-
нов. – М. : Бизнес-информ, 1999.

13.  Стуков, С. А. Международная стандартизация и гармонизация учёта и отчётности / С. А. Стуков, 
Л. С. Стуков. – М. : Бухгалт. учёт, 1998.

14.  Терехова, В. А. Международные стандарты бухгалтерского учёта в  российской практике / 
В. А. Терехова. – М. : Перспектива, 1999.

15.  Стуков, Л. С. Практические аспекты внедрения МСФО в российскую практику / Л. С. Стуков // 
Аудит. ведомости. – 2003. – № 5.

16.  Стуков, Л. С. Реформирование системы бухгалтерского учёта и международные стандарты фи-
нансовой отчётности / Л. С. Стуков // Аудит. ведомости. – 2003. – № 3.

Сведения об авторе
Ким Наталья Васильевна — доктор экономических наук, профессор кафедры экономики отраслей и рын-

ков Челябинского государственного университета, Челябинск, Россия. kimnv.51@mail.ru

Bulletin of Chelyabinsk State University. 
2015. No. 11 (366). Economy. Issue 49. Рp. 70–76.

METHODOLOGICAL PROBLEMS OF RUSSIAN TRANSITION TO IFRS
N. V. Kim

Chelyabinsk State University, Chelyabinsk, Russia. kimnv.51@mail.ru

The article is devoted to the problems of necessity of introduction of IFR. The modern FR is suitable for users. 
At the same time the necessary information to accept ruling & economic solutions that are interesting for users 
of ruling records caǹ t be presented with the help of generally accepted monetary valuation in modern economic 
conditions. The article underlines that the modern business administrations demands to make the final records 
according to the unified standards on the understandable international business language. The article points to 
the reasons & the problems of transition to the IFR. Besides the article accentuates that any form of scientific 
knowledge including bookkeeping must use their own categories that form intelligible & categorical apparatus 
& connected system. The article contains the analysis of intelligible & categorical apparatus of bookkeeping 
according to the national & international standards. The author gives the definitions to the separate notions & 
categories. There were exposed the problems in interpretation of separate categories we have & the categories 
demanding their elaboratin were determinated. The article underlines the use of records according to the IFR 
for different aims of management (not only) activity. The article points out that the ways to create such infor-
mation methodology & methods of bookkeeping must change according to the demands of the economic life & 
elaboration of bookkeeping objects gives the possibilities to develop methodology & record practice in Russia. 
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Современный финансовый рынок характеризуется неопределённостью, асимметричностью, а также 
нелинейными отношениями взаимодействующих элементов. Как следствие, поведенческая инвестици-
онная функция зачастую трудно поддаётся качественному математическому моделированию, совре-
менным инструментам анализа и прогноза. Во многом решение этой проблемы затруднено вследствие 
возникновения аномальных явлений на финансовом рынке. Изучение природы такого рода явлений, 
их классификации и потенциальной корреляции между ними, оценки степени их влияния на особен-
ности поведения инвестора на финансовом рынке вызывает особый научный интерес. Классические 
модели принятия инвестиционных решений, которые предполагают оценку участником финансового 
рынка полезности существующих альтернатив, по мнению автора, должны учитывать наличие по-
вышенного уровня риска, неопределённости и аномалий финансового рынка. В статье также акцен-
тируется внимание на классификации типов инвесторов на финансовом рынке и на основных видах 
рисков портфельного инвестирования.
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Современные условия развития экономических 
систем требуют от руководства предприятия сба-
лансированного финансового администрирова-
ния на всех уровнях принятия управленческих 
решений, которое, в конечном итоге, обусловли-
вает выбор соответствующей модели, определя-
ющей характер и тип поведения инвестора на фи-
нансовом рынке.

С одной стороны, эффективность реализации 
выбранной модели поведения во многом опреде-
ляется стратегическими и конкурентными пре-
имуществами, позволяющими субъекту достичь 
более высокого уровня рентабельности, финансо-
вой устойчивости, платёжеспособности и других 
стратегических параметров развития.

С другой стороны, современный финансовый 
рынок характеризуются повышенным уровнем 
неопределённости, активности взаимодейству-
ющих элементов, их нелинейными отношени-
ями, асимметричностью и  неравновесностью. 
Финансовые рынки классифицируются как слож-
ные экономические системы, которые часто труд-
но поддаются качественному математическому 
моделированию в силу нелогичности их поведе-
ния, невозможности выбора допустимых подхо-
дов оценки и прогнозирования параметров для 
построения адекватной поведенческой модели [1].

Так, по мнению автора, в современных услови-
ях достаточно остро возникает вопрос изучения 
природы, видов, а также особенностей экзоген-

ных и эндогенных факторов, которые определя-
ют поведение инвестора на финансовом рынке 
в современных условиях.

Анализ динамики ретроспективных данных 
финансовых и  экономических рынков выявил 
относительную схожесть их поведения с поведе-
нием сложных физических систем. В частности, 
обе анализируемые системы характеризуются эн-
догенными шумами, распределением со «степен-
ными хвостами», частотой смены, перемещения 
элементов [2]. Такая динамика финансового рын-
ка противоречит базовым концепциям экономи-
ческой науки, которая основана на предпосылках 
о рациональном выборе и равновесии [3].

Любая в достаточной степени открытая эко-
номическая система не может быть равновесной, 
так как её функционирование требует непрерыв-
ной циркуляции составляющих элементов — фи-
нансовых ресурсов и инструментов [4].

Указанные обстоятельства диктуют необхо-
димость применения синергетического подхода 
исследователя, акцентирующего внимание на эк-
зогенных и эндогенных факторах, многочислен-
ных особенностях финансового рынка, находясь 
в пределах которого тот или иной хозяйствую-
щий субъект принимает решение относительно 
выбора модели своего поведения.

Рынок ценных бумаг, являясь частью неравно-
весного, асимметричного финансового рынка, за-
частую не поддаётся современным инструментам 



Е. С. Бирюков78

анализа и прогноза, которые основаны на приме-
нении теории эффективного рынка. Стремление 
к описанию аномальных явлений на фондовом 
рынке обусловило создание альтернативных мо-
делей, например, трёхфакторной модели E. Фамы 
и  К. Френча [5] и  характеристической модели 
К. Даниэля и Ш. Титмана [6; 7].

Определим аномалии на  финансовом рынке 
как явления, связанные с ценовыми флуктуаци-
ями актива, которые практически не поддаются 
прогнозированию в силу того, что вся имеющаяся 
на рынке информация в каждый момент времени 
мгновенно определяет ценообразование исследу-
емого финансового инструмента.

Существует несколько классификаций ано-
малий, влияющих на  процесс ценообразова-
ния, например, классификация П. Рагубира 
и С. Р. Даса [8].

Во-первых, аномалии, связанные с  ценами 
и  доходностями финансовых активов. Данные 
аномалии предполагают существование финансо-
вых инструментов с будущими аномально высо-
кими доходностями. В качестве объяснения при-
водится наличие целого класса инвесторов, кото-
рые основываются на иррациональной поведен-
ческой функции в какой-либо момент времени. 
К таким аномалиям можно в качестве примера 
отнести «стоимостные» стратегии, т. е. операции 
с акциями предприятий-аутсайдеров, с низким 
показателем «кратное прибыли», при наличии 
систематического отклонения рыночных цен фи-
нансовых активов от фундаментальных показа-
телей эмитента.

Во-вторых, аномалии, связанные с волатильно-
стью и объёмом торгов активами. К ним относят-
ся операции участников торгов со значительной 
величиной относительного среднего значения 
объёма торгов и волатильностью, которые не мо-
гут быть объяснены рациональным поведением 
инвестора на рынке ценных бумаг, а  также за-
конодательными требованиями. Данные анома-

лии можно наблюдать на мгновенных временных 
промежутках рынка акций. К примерам данного 
явления можно отнести «финансовые пузыри», 
«стадный эффект», «обвал» цен на рынке, т. е. су-
щественные, мгновенные и ощутимые многими 
участниками рынка изменения динамики цен 
на рынке.

В-третьих, аномалии, связанные с временными 
рядами. К ним можно отнести аномалии, возни-
кающие в процессе ценообразования финансовых 
активов при слияниях и поглощениях.

В-четвёртых, выделяют также прочие анома-
лии, которые по присущим им признакам нельзя 
отнести к перечисленным выше видам.

Каждый вид аномалий может чередоваться, 
появляться вместе с другими видами аномалий, 
что, в свою очередь, значительно повышает не-
определённость фондового рынка и  усложняет 
процесс выбора инвестором модели своего пове-
дения. Особый научный интерес вызывает так-
же корреляция аномалий, которая должна суще-
ственно корректировать поведенческую функ-
цию инвестора.

Для цели настоящего исследования приведём 
ещё одну классификацию аномалий, которая от-
ражена в табл. 1.

К числу календарных аномалий можно отнести 
«эффект месяца года», «эффект дня недели», «эф-
фект начала и конца года», «эффект пятницы», 
«эффект понедельника». Такого рода аномалии 
могут быть характерными и для других рынков, 
таких как денежный, товарный, сырьевой.

Наличие стоимостных аномалий предопреде-
лило существование торговых стратегий, страте-
гий формирования портфеля финансовых акти-
вов, которые учитывают наличие «недооценён-
ных» и «переоценённых» активов на финансовом 
рынке и позволяют получить дополнительную 
доходность при осуществлении операций.

Ситуационные аномалии связаны со специфи-
кой корпоративных событий. К числу ситуацион-

Таблица 1
Классификация аномалий ценообразования на рынке ценных бумаг

Аномалии ценообразования на рынке ценных бумаг

календарные стоимостные ситуационные прочие

События, зависящие 
от повторяющейся времен-
ной составляющей и вли
яющие на аномальное по-
ведение цен активов

Получение сверхдоходно-
сти от  включения «стои-
мостных» факторов в тор-
говые стратегии игроков

Реализация сценария раз-
вития субъекта, кото-
рый существенно влияет 
на ценообразование акти-
вов

События, порождаю-
щие аномалии, которые 
нельзя отнести к преды-
дущим
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ных аномалий можно отнести аномалии, связан-
ные с процедурой IPO, с инсайдерской торговлей 
активами, со слияниями и поглощениями.

Таким образом, наличие аномалий на финансо-
вом рынке естественным образом влияет на по-
веденческую функцию инвестора, которая зави-
сит от множества факторов различного уровня. 
Несмотря на  всю сложность математического 
моделирования поведения инвестора в  совре-
менных условиях, этот процесс крайне необхо-
дим для принятия взвешенного управленческого 
решения.

Классические модели принятия инвестицион-
ных решений предполагают, что данный выбор 
основывается на оценке участником финансово-
го рынка полезности альтернатив согласно кон-
цепции теории полезности в условиях риска. Так, 
базируясь на положениях традиционной теории 
полезности, нужно впоследствии оценивать по-
ведение субъекта в условиях риска, неопределён-
ности и аномалий финансового рынка.

В условиях риска современная теория полезно-
сти предполагает наличие функций полезности. 
Пусть вероятностное пространство определено 
случайной величиной z со следующей функцией 
распределения:

		     Fz (x) = P (z ≤ x),� (1)

где участники финансового рынка делают выбор 
между разными альтернативами Fz , причём ре-
зультат принятия соответствующей альтернати-
вы можно описать случайной величиной с задан-
ной функцией распределения. Функция ожидае-
мой полезности будет иметь вид

	           ( ) ( ) ( ),z R zU F u x dF x= ∫ � (2)

где R — множество вещественных чисел; u(x) — 
функция полезности выигрыша; U (Fz) — ожида-
емая полезность альтернативы.

Если количество альтернатив является конеч-
ным числом, ожидаемая полезность имеет следу-
ющий вид:

	           
( ) ( ) ( ),zU F u x p x= ∑ � (3)

где u(x) и U (Fz) — соответственно ожидаемая по-
лезность альтернативы и функция полезности вы-
игрыша; p(x) — вероятность соответствующего 
выигрыша.

Если указанная функция базируется на  ак-
сиоме полезности, то поведение хозяйствующе-
го субъекта характеризуется ростом полезности 

вместе с увеличением математического ожида-
ния доходности и характеризуется уменьшением 
ожидаемой полезности при увеличении диспер-
сии доходности.

Портфельная теория [9; 10], предложенная 
впервые Марковицем, позволяет моделировать 
поведение инвестора при осуществлении финан-
совых инвестиций в  условиях риска на  основе 
максимизации соотношения между доходностью 
и риском.

В реальных условиях инвесторы в зависимости 
от выбранной концепции поведения могут также 
рассчитывать и принимать управленческое реше-
ние на основе коэффициентов Шарпа, Сортино, 
Трейнора [11].

Однако процесс осуществления выбора пове-
денческой инвестиционной стратегии представ-
ляет особенный интерес в связи с тем, что дей-
ствия участников финансового рынка, направ-
ленные на максимизацию полезности, могут ока-
зать существенное влияние на цену актива, на-
пример, в ситуации, когда множество участников 
стремится продать или купить определённый ак-
тив финансового рынка.

В современной теории игр присутствует до-
статочно большое количество моделей, харак-
теризующих различные поведенческие аспекты 
участника финансового рынка. В основном мо-
дели данного класса предполагают выбор хозяй-
ствующим субъектом управленческого инвести-
ционного решения [12; 13].

Основные поведенческие модели, применяе-
мые участниками на финансовом рынке, пред-
ставлены в табл. 2.

Следует отметить, что апробация и  верифи-
кация указанных выше моделей проводились 
по ретроспективным статистическим данным за-
рубежных рынков ценных бумаг при отсутствии 
сильной волатильности ценовой динамики фи-
нансовых активов.

Индивидуальный риск присущ конкретному 
финансовому инструменту, рыночный риск свя-
зан со всем рыночным разнообразием. Инвестор 
может исключить индивидуальный риск, сформи-
ровав хорошо диверсифицированный портфель, 
но он не способен исключить рыночный риск.

К основным видам рисков портфельного инвес
тирования можно отнести следующие.

1. Систематический риск является риском ва-
риабельности доходности рынка ценных бумаг 
в целом. Он не связан с конкретной ценной бума-
гой и является недиверсифицируемым.
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Таблица 2
Поведенческие модели на финансовом рынке

Модель Характеристика Особенности

Миноритарная
Участник получает выигрыш, если 
большинство других участников выби-
рают противоположную стратегию Модели базируются на предпосылке по-

лучения большей полезности, при про-
даже активов по  завышенным ценам 
и при покупке активов по заниженным 
ценам.
Однако модели значительно «упроща-
ют» реальность, так как управленческое 
решение зависит в основном от количе-
ства операций купли-продажи на рынке, 
а не от ценовых тенденций активов

Мажоритарная
Участник получает выигрыш, если 
большинство участников выбирают ана-
логичную ему стратегию

Смешанная
Применяется, если часть участников 
используют миноритарную стратегию, 
а часть — мажоритарную

Межрыночная смешан-
ная

В случае реализации смешанной пове-
денческой стратегии на нескольких вза-
имно коррелирующих рынках

Двусторонний аукцион
В случае объявления участником своей 
позиции по готовности купить или про-
дать активы по определённой цене

Модель предполагает наличие эффек-
тивного, однородного финансового рын-
ка

Таблица 3
Основные типы инвесторов на рынке ценных бумаг

Тип  
инвестора

Цели  
инвестирования

Степень  
риска Тип финансового актива Вид портфеля

Консерва-
тивный

Защита от инфля-
ции

Низкая Государственные ценные бумаги, акции 
и  облигации крупных стабильных эми-
тентов

Высоконадёжный, 
но низкодоходный

Умеренный Длительное вло-
жение капитала 
и его рост

Средняя Малая доля государственных ценных бу-
маг, большая доля ценных бумаг крупных 
и средних, но надёжных эмитентов с дли-
тельной рыночной историей

Диверсифициро-
ванный

Агрессивный Спекулятивная 
игра, возмож-
ность быстрого 
роста вложенных 
средств

Высокая Высокая доля высокодоходных ценных 
бумаг небольших эмитентов, венчурных 
компаний и т. д.

Рискованный, 
но высокодоход-

ный

Стратегиче-
ский

Управление 
и контроль в об-
ществе

Высокая Акции определённых эмитентов Пакет одноимён-
ных акций

2. Специфический риск является риском, свя-
занным с вложением в конкретные ценные бума-
ги. Специфический риск является диверсифици-
руемым, понижаемым. Перечислим существую-
щие виды специфического риска:

отраслевые и региональные риски:
– риск законодательных изменений;
– отраслевой риск;
– региональный риск;
– деловой риск;
риски эмитента:
– кредитный риск;

– �риск потери ликвидности;
– процентный риск;
управленческие риски:
– селективный риск;
– временной риск;
– капитальный риск;
– отзывной риск (риск досрочного отзыва);
– �риск недостаточной диверсификации;
технические риски:
– риск поставки;
– операционный риск;
– риск урегулирования расчётов.
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Экзогенные и эндогенные факторы риска ока-
зывают непосредственное влияние на  разви-
тие рынка ценных бумаг в России и в частности 
на динамику доходности финансовых инструмен-
тов российских эмитентов.

Как показывают исследования аналитиков, 
на развитых рынках до 2/3 совокупного риска ак-
ций компаний приходятся на специфические ри-
ски и 1/3 — на систематические [14; 15].

Особый научный интерес представляют работы 
по оценке динамики изменения данной пропорции 
в условиях трансформируемой экономики [16].

Выбор модели поведения инвестора в совре-
менных условиях трансформируемой экономи-
ки России представляет собой сложный про-
цесс, который должен учитывать всё многообра-

зие факторов внутренней и внешней среды, под 
воздействием которых требуется принятие зача-
стую мгновенного инвестиционного решения. 
Поведенческие модели отдельно взятого инвесто-
ра могут постоянно корректироваться вследствие 
наличия высокой волатильности на финансовом 
рынке. Основные принципы портфельной теории 
реализуемы при выборе инвестором модели по-
ведения на современном финансовом рынке толь-
ко при условии постоянного мониторинга, оцен-
ки возникающих аномальных ситуаций с целью 
дальнейшего их учёта в процессе моделирования. 
Направления последующих исследований долж-
ны также включать изучение корреляций анома-
лий, которые способны как усилить, так и умень-
шить неопределённость финансового рынка.
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Modern financial markets are characterized by uncertainty, asymmetry, as well as non-linear relationships 
of interacting elements. As a consequence of behavioral investment function is often difficult to qualitative 
mathematical modeling, modern tools of analysis and forecasting. In many ways, the solution of this problem 
is difficult on account ofoccurrence of anomalous phenomena in the financial market. The study of the nature 
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pact on the behavior of the investor in the financial market determines a special scientific interest. Classical 
models of investment decisions that involve assessment of financial market participants usefulness of existing 
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cial market, as well as on the main types of risk portfolio investment.
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РЕГИОНАЛЬНЫЙ МАРКЕТИНГ  
В СИСТЕМЕ МЕНЕДЖЕРИЗМА ДОВЕРИЯ

Е. А. Попова, В. А. Белов
ФГБОУ ВПО «Уральский государственный университет физической культуры», Челябинск, Россия

Показано, что актуальность региональных условий обеспечения эффективности маркетинговой де-
ятельности определяется продолжающейся переориентацией промышленных предприятий и регио-
нальных структур на удовлетворение запросов потребителей. Актуальность данной проблемы возрас-
тает в условиях глобализации мировой экономики и укрепляющейся роли сетевого маркетинга в этом 
процессе. Цель работы — оценить место регионального маркетинга в системе менеджеризма доверия 
с учётом обобщённого зарубежного и отечественного опыта его формирования и становления. Отме-
ченное касается реструктуризации бизнеса в регионе на основе концепции регионального маркетинга 
и развития его сетевой направленности, что во многом зависит от региональных властных структур 
(их компетентности и дальновидности в деле повышения конкурентоспособности предприятий как 
внутри страны, так и за рубежом).

Ключевые слова: регион, управление, программно-целевой метод, маркетинговые исследования, 
коммуникации, менеджеризм доверия.

В последние годы (даже десятилетия) в практи-
ке развития регионов всё более явственно прояв-
ляется становление института маркетинга, назы-
ваемого эффективным нововведением, трансфор-
мирующим пространство и время. Отмеченное 
касается не только нашей страны, но и всего ми-
рового сообщества (современного общественно-
го предпринимательства, делающего открытыми 
самые разнообразные национальные экономики). 
Причём делается это в рамках системы менед-
жеризма доверия, по мнению Е. В. Поповой [7], 
определяющей активное участие государствен-
ных структур в формировании имиджа подвласт-
ных им территорий.

«Концепция маркетинга территории,— отме-
чает по этому поводу Н. М. Сурнина,— являет-
ся признанным в мировой практике элементом 
системы городского управления и  регулирова-
ния, позволяющим наиболее полно реализовать 
маркетинговый потенциал территории и создать 
условия для перспективного пространственно-
го развития города [Екатеринбурга.— Примеч. 
авт.]» [15]. Однако под территорией можно по-
нимать и область, и более расширенный, напри-
мер, Уральский регион.

Необходимость в осуществлении менеджериз-
ма доверия (и регионального маркетинга, в част-
ности) определяется возрастающей конкуренци-
ей регионов между собой в борьбе за инвестиции 
и рабочую силу. По большому счёту, речь мож-
но вести о необходимости властных структур — 

в условиях всё большей демократии на мегауров-
не — быть ответственными за реализацию по-
требностей населения в соответствующем «каче-
стве жизни», по мнению А. Н. Сёмина [11].

Своеобразным товаром в рамках регионально-
го маркетинга является имидж, или образ терри-
тории (её потенциал, который важно неуклонно 
развивать с целью покрытия растущего уровня 
названных выше потребностей). Важно подчерк
нуть, что региональный маркетинг является по-
нятием более расширенным, чем «маркетинг 
на территории», осуществляемый прежде всего 
хозяйствующими структурами в целях реализа-
ции производимых ими товаров и услуг. В этом 
деле очень важна помощь региональных органов 
власти. Последние, кроме того, занимаясь ме-
неджеризмом доверия, осуществляют ещё и де-
ятельность, направленную на привлечение инве-
стиций на контролируемую ими территорию. Всё 
это в совокупности и есть региональный марке-
тинг, активное осуществление которого возмож-
но в условиях местного самоуправления, по свое-
му содержанию представимого в виде возросшей 
самостоятельности и  расширения ответствен-
ности местного управления за реализацию соб-
ственных ресурсов, изыскание дополнительных 
источников позитивного развития [15].

Именно такой активизации ждут от  регио-
нальных органов власти на уровне Федерации. 
Отмеченное касается прежде всего отраслевого 
аспекта регионального развития. Например, это 
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может касаться (и касается в действительности) 
аграрного сектора Челябинской области. В по-
следние годы, по мнению А. С. Мицуры [3], та-
ким сектором всё более становится региональная 
физкультурно-спортивная деятельность.

Необходимость в применении маркетинговых 
механизмов в управлении развитием и реализа-
ции потенциала регионов (и в частности их цент
ров) обусловлена их возрастающей ролью в эко-
номической и политической жизни страны, как 
утверждает Н. Ю. Власова [2]. «Вместе с тем пер-
спективы развития крупнейших российских горо-
дов становятся всё более неопределёнными, нарас-
тает необходимость в качественно новых подходах 
к управлению их развитием и формированию ме-
ханизмов реализации их потенциала»,— утверж-
дает Н. М. Сурнина [15]. Кроме того, в крупней-
ших городах — региональных центрах, по мнению 
Н. М. Сурниной [15], активно идёт процесс форми-
рования новых форм экономической деятельности, 
а также общественных отношений. Отмеченное 
особо подчёркивают авторы цитированных выше 
работ (и с этим нельзя не согласиться).

Менеджеризм доверия в  этих условиях мы 
связываем с разработкой стратегии регионально-
го маркетинга (с предварительной оценкой эко-
номического потенциала территории). Её этапы 
следующие:

1) определение ресурсов (рейтинг состояния 
региона);

2) возможности дальнейшей активизации пред-
принимательской деятельности (рейтинг пер-
спективы);

3) оценка факторов, определяющих конкурент-
ные преимущества территории (экономический 
потенциал территории);

4) разработка стратегии, использующей конку-
рентные преимущества (стратегия регионального 
маркетинга).

Подобная оценка потенциала территории осу-
ществлена с  помощью SWOT-анализа, а  также 
системы соответствующих оценочных индика-
торов или индексов (экономической эффектив-
ности, потенциала роста, налогово-фискального 
индекса). Отмеченное касается США и других 
стран Запада. Многое делается в этом направле-
нии и в России, особенно в последние годы по ли-
нии оценки рейтингов социально-экономическо-
го состояния и перспектив развития территорий 
(и даже губернаторов).

Интерес представляет и опыт формирования 
институтов маркетинга на территории — аген-

тов, департаментов или региональных марке-
тинговых центров. Данный институт субъектов 
Федерации должен представлять интересы всех 
внутритерриториальных структур (городов, 
районов, муниципальных образований либо их 
групп, ассоциаций). В его состав должны вой-
ти, с одной стороны, представители местной ад-
министрации, с другой — представители дело-
вых кругов области, города, района. Указанные 
структуры должны выступить в качестве учре-
дителей агентства. Сотрудники данного инсти-
тута, по мнению Л. М. Капустиной [8], должны 
обладать соответствующим профессионально-
квалификационным уровнем, позволяющим им 
согласовывать интересы потенциальных инве-
сторов с интересами жителей территорий.

Отметим также, что «на уровне внутриобласт-
ных территориальных сообществ формы органи-
зации маркетинговых агентств (служб, центров) 
могут быть весьма разнообразны в зависимости 
от условий конкретного города, района, муници-
пального образования. Так, в крупнейших горо-
дах могут быть созданы службы, аналогичные 
областной по структуре (или даже более слож-
ные).

С позиций менеджеризма доверия мотивом 
развития регионального маркетинга является 
региональная рента, выражающая объектив-
ные различия между издержками производства 
и потреблением в регионе. В связи с этим реги-
ональный маркетинг становится своеобразным 
стержнем региональной экономики, её цементи-
рующей основой и объектом конкуренции.

Региональный маркетинг, способствуя росту 
величины ренты, имеет определённую основу 
(механизм) своего развития. Во-первых, это про-
тиворечие внутреннего (между специализацией 
региона и широтой комплексности потребления) 
и,  во‑вторых, противоречие внешнего (между 
центром и регионом) порядка. Их преодоление 
и лежит в основе программно-целевого метода 
управления региональным маркетингом.

Программно-целевой метод управления реги-
ональным маркетингом, по мнению Н. Н. Суво
ровой [14], имеет следующие характеристики:

1) программа является индикативной (её меро-
приятия используются не всегда полностью; сро-
ки выполнения мероприятий и ресурсы для них 
определяются как прогнозные);

2) программа строится на принципе непрерыв-
ности (период её действия — два года; но «стро-
ится» она каждый год на последующие два года);
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3) программа обусловлена и направлена на ре-
шение региональных проблем (рисунок).

Н. Н. Суворова утверждает, что разработка це-
левой комплексной программы (ЦКП) представ-
ляет собой сложную и многогранную работу, ко-
торая может проводиться в несколько стадий [14]. 
На стадиях разработки ЦКП определяется кон-
цепция программы; выявляются мероприятия, 
необходимые для решения основных маркетинго-
вых задач регионального плана, разрабатывается 
обеспечивающий блок ЦКП, выявляются различ-
ные варианты программы (в том числе програм-
ма «минимум» и программа «максимум»). Таким 
образом, для региональной маркетинговой про-
граммы характерно наличие трёх частей: целе-
вой, основной и обеспечивающей.

Целевая часть программы состоит из осново-
полагающих и промежуточных целей, которые 
являются задачами ЦКП. Каждая из них оцени-
вается состояниями, которые выбираются в ка-
честве индикаторов выполнения отдельных ме-
роприятий. Таким образом, в процессе работы 
по составлению ЦКП строится дерево целей (ис-
ходя из коммуникативной стратегии маркетинга). 
Его «плодами» являются конкретные мероприя-
тия, входящие в состав основной части програм-
мы. Все они перечисляются в виде таблицы, ко-
торая имеет следующий вид: наименование меро-
приятия — ответственный исполнитель — срок 
исполнения — оценочная стоимость мероприя-
тия — источники финансирования.

Как уже отмечалось, региональная маркетин-
говая программа разрабатывается в нескольких 
вариантах. Реальность реализации варианта зави-
сит от степени проработки обеспечивающей час
ти ЦКП. Основная задача, которую необходимо 
здесь решить,— это источники финансирования 
запланированных мероприятий.

Следует отметить, что любую ЦКП мож-
но представить как определённую целостность 
и рассматривать в двух направлениях: как ин-

струмент управления и как новый вид системы 
(организационной и социально-экономической). 
В рамках первого направления ЦКП представля-
ется как плановый документ (при том условии, 
что данная программа профинансирована и со-
гласована с заинтересованными органами и орга-
низациями). В этой форме она представляется как 
прообраз некоторой новой системы, обеспечива-
ющей достижение требуемой цели как выходно-
го продукта и используемой в качестве средства 
контроля за реализацией запланированных меро-
приятий системообразующего характера.

На этапе реализации, по мнению Н. Н. Суво
ровой [14], ЦКП можно представить как целена-
правленную систему, развивающуюся во време-
ни посредством включения в действие исполни-
телей, которые требуются для выполнения запла-
нированных мероприятий. Достигнув цели, про-
грамма может завершиться или перейти в функ-
ционирующую систему, периодически достигаю-
щую заданной цели.

По мнению Н. Н. Суворовой [14], региональная 
маркетинговая программа может быть представ-
лена не только как целевая, но и как комплекс-
ная. При этом учитываются все факторы, необ-
ходимые для её достижения. Для самого понятия 
«программа», по  мнению Н. Н. Суворовой [14], 
характерно подчёркивание организованной со-
вокупности мероприятий, обеспечивающих пе-
ревод конкретной системы из настоящего в тре-
буемое будущее состояние. Говоря иначе, про-
грамма — это способ достижения поставленных 
целей. Нахождение их является сложной эконо-
мической проблемой, решаемой коллективом вы-
сококлассных специалистов. Содержание органи-
зационного блока ЦКП определяется следующей 
логической цепочкой: выбор специалистов, спо-
собных разработать региональную маркетинго-
вую программу,— экономический анализ резуль-
татов разработки программных блоков — согла-
сование и утверждение проекта программы — 

Методология разработки региональной маркетинговой программы:  
ГО, МО и НО — государственные, муниципальные и негосударственные органы и организации

Региональная политика: ГО, МО, НО

Основные задачи развития региональной экономики

Региональная маркетинговая программа
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доведение ЦКП до  исполнителей  — контроль 
за  ходом реализации программы, во  многом 

определяющей менеджеризм доверия конкретно-
го территориального образования (таблица).

Региональный маркетинг в системе менеджеризма доверия 
(комплексный подход к его содержанию)

Параметр  
комплексности Содержание параметра

Понятие регионально-
го маркетинга

Политический институт, кластеризирующий социальное и экономическое про-
странство, развивающий информационные, коммуникационные, мультимедийные, 
технологические инновации, совершенствующийся в процессе менеджеризма до-
верия

Целевая функция Продвижение образа (имиджа) территории на основе формирования информации 
о перспективах экономического развития, региональных рынках, происходящих 
в жизни местного сообщества политических, научно-технических, бюджетных, со-
цально-экономических и социокультурных процессах

Субъекты региональ
ного маркетинга и фак-
торы развития

Органы власти и субъекты регионального рынка (население, промышленные, фи-
нансовые и иные организации, общественные движения, политические партии, дей-
ствующие на данной территории).
1. Растущий уровень потребностей населения в качестве жизни, а территории — 
в инвестициях и квалифицированной рабочей силе. 2. Функция местного само-
управления, возросшая самостоятельность и ответственность региональных орга-
нов управления за реализацию собственных ресурсов. 3. Конкуренция территорий 
за инвестиции, за финансовые влияния со стороны внутренних и внешних (в том 
числе зарубежных) инвесторов в условиях сужения централизованного бюджетно-
го финансирования

Рекламируемый «про-
дукт»; Н. Н. Павлова [5]

Потенциал территории, на оптимальном использовании и развитии которого кон-
центрируют свои усилия региональные органы власти

Основные элементы ре-
гионального маркетин-
га как комплексной си-
стемы; Н. К. Моисеева, 
М. В. Конышева [4]

Продукт, цена (затраты, которые несут потребители услуг), продвижение, позицио-
нирование. Коммуникативная стратегия как созидательное придание информации 
рыночной направленности

Основные принци-
пы концепции регио-
нального маркетинга; 
О. Н. Романенкова [10]

Принципы самоидентификации — формирование концепции территории — озна-
чает понимание и оценку местных сильных и слабых сторон и возможностей.
Принцип проактивного мышления — рассмотрение слабых сторон регионального 
развития в качестве потенциальных возможностей, которые часто являются сфе-
рами для инвестирования.
Адресность информации — обращение к аудитории, которая заинтересована в дан-
ной информации; использование при этом тех средств связи, которые наиболее под-
ходят к контактной аудитории.
Гибкость информации — отзывчивость на потребности покупателя услуг терри-
тории.
Достоверность и открытость информации о настоящем и будущем состоянии ре-
гиональной экономики.
Принцип партнёрства

Структура концепции 
регионального марке-
тинга и технология её 
реализации; С. А. Си
лина [12]

1. Целевые группы регионального маркетинга (население, предприятия, внешние 
инвесторы, региональные органы власти). 2. Конкурентный статус территории 
(преимущества, недостатки, возможности, угрозы, основное позиционирование 
территории). 3. Информационное обеспечение целевых групп потребителей инфор-
мации о развитии территории. 4. Стратегии и мероприятия регионального марке-
тинга как инструмента пространственного и стратегического планирования выжи-
вания и процветания в изменяющихся условиях хозяйствования

Результаты реализации 
концепции региональ-
ного маркетинга (проме-
жуточные и  конечные) 
с учётом обеспечения

Сформированный имидж, известность территории на межрегиональном, нацио-
нальном и мировом уровнях, привлечение в регион средств внутренних и внешних 
инвесторов, высокий уровень политической и экономической самостоятельности 
территории. Концентрация функций регионального маркетинга. Специальное под-
разделение областных и городских администраций, либо отдельная организация, 
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Параметр  
комплексности Содержание параметра

которая занимается формированием и поддержанием благосостояния имиджа тер-
ритории и его продвижением на внешние рынки с целью привлечения дополнитель-
ных инвестиций на финансирование городского развития

Разработка и  реали-
зация региональной 
ЦКП; Р. А. Фатхут
динов [16]

Составные части ЦКП: целевая, основная, обеспечивающая факторы маркетинго-
вой (региональной) среды. Контроль за ходом реализации программы

Современный мир развивается в  направле-
нии эффективных и  инновационных форм ор-
ганизации любого бизнес-процесса, как считает 
А. Н. Романенкова [10]. Этот процесс несёт за со-
бой иную, чем прежде, интеграцию, всё более 
определяемую менеджеризмом доверия.

В рамках системы менеджеризма доверия, 
определяющей активное участие государствен-
ных структур в  формировании имиджа под-
властных им территорий, можно выделить сле-
дующие направления деятельности: обоснование 
необходимости разработки региональных ЦКП, 
принятие решений о разработке программы, экс-
периментальной оценке ЦКП, а также контроле 
за ходом её реализации, маркетинговом аудите. 
Под ним понимается целенаправленное управ-
ленческое консультирование по выявлению упу-
щенных выгод от  недостаточного применения 
комплекса маркетинга и выработке адекватной 
маркетинговой стратегии региона, как считает 
Е. В. Попов [6]. По мнению того же автора, «воз-
можные решения сложных проблем по обоснова-

нию, разработке, сбыту и продвижению продук-
ции на рынок целесообразно выявлять при про-
цедуре маркетингового аудита, осуществляемого 
профессиональными консультантами».

Менеджеризм доверия мы связываем также 
с  коммуникативной стратегией регионального 
маркетинга, рассматриваемой в качестве созна-
тельного придания информации рыночной на-
правленности. Говоря иначе, информация долж-
на реализовываться в рамках системы менедже-
ризма доверия таким образом, чтобы оказывать 
влияние на знания и возвращаться к источнику 
в  виде «причинных дивидендов», по  мнению 
И. В. Брызгалова [1], позитивно влияя тем самым 
на эффективность регионального маркетинга.

Отметим также, что следует различать четы-
ре вида маркетинговой среды, контролируемые 
в системе менеджеризма доверия: международ-
ная, макро-, микро- и мезо- (региональная) сре-
да. О последней и шла речь в нашей работе, по-
свящённой региональному маркетингу в системе 
международного доверия.
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The relevance of regional conditions to ensure the effectiveness of marketing activities is determined, as 
shown in the work, the ongoing reorientation of industrial enterprises and regional structures to meet the needs 
of consumers. The relevance of this problem increases in the conditions of globalization of the world economy 
and the growing role of network marketing in the process. Purpose — to evaluate the place of regional 
marketing in the system of managerism trust. The authors believe that all great relevance synthesis of foreign 
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МОДЕЛИРОВАНИЕ И УПРАВЛЕНИЕ  
ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКИМИ РИСКАМИ  

В СОВРЕМЕННЫХ УСЛОВИЯХ
Е. А. Бирюкова

ФГБОУ ВПО «Челябинский государственный университет», Челябинск, Россия

Современная экономическая система в Российской Федерации характеризуется значительной сте-
пенью неопределённости во многих сферах и, соответственно, необходимостью решения задач по соз-
данию благоприятных условий для увеличения объёма инвестиций, развития инновационной эконо-
мики и повышения конкурентоспособности российских предприятий. Решение поставленных задач 
предопределяет необходимость постоянного совершенствования механизмов управления предприни-
мательскими рисками в условиях трансформируемой экономики. В связи с этим моделирование пред-
принимательских рисков, по мнению автора, должно быть сопряжено с постоянным мониторингом 
протекающих процессов, системной верификацией и предполагает исследование природы и дальней-
ший учёт таких специфических для каждого предприятия категорий, как «толерантность к риску», 
«риск-аппетит» и «ёмкость риска». В статье проводится критический анализ существующих методик 
оценки суммарной величины «риск — капитала» предприятия и формулируется программа дальней-
шего исследования проблемы моделирования и управления предпринимательскими рисками.

Ключевые слова: предпринимательский риск, риск-капитал, управление риском.

В современных экономических условиях раз-
витие предпринимательской деятельности имеет 
прямую взаимосвязь не только с умением грамот-
но оценивать потенциальные и существующие 
риски, но их управлением, определением эффек-
тивных мер для уменьшения и предупреждения 
возможных последствий рисков. В связи с этим 
всё больше руководителей предприниматель-
ских структур ощущают потребность в повыше-
нии качества управления хозяйствующим субъ-
ектом любого масштаба, в том числе присущими 
их деятельности рисками, которые могут возни-
кать вне зависимости от территориальной лока-
лизации.

Кроме того, современная экономическая систе-
ма Российской Федерации характеризуется зна-
чительной степенью неопределённости во мно-
гих сферах и, соответственно, необходимостью 
решения задач по созданию благоприятных ус-
ловий для увеличения объёма инвестиций, раз-
вития инновационной экономики и повышения 
конкурентоспособности российских предприя-
тий. Сложность поставленных задач определяет 
необходимость разработки и совершенствования 
механизмов управления предпринимательскими 
рисками в современных условиях.

Вместе с тем экономико-математическое мо-
делирование, по  мнению автора, представляет 
собой один из наиболее важных этапов анализа, 
оценки, а также управления предприниматель-

скими рисками. Однако определённые трудности 
процесса построения математических моделей 
рисковых ситуаций определяют наличие иных 
методов и способов оценки риска, например, та-
ких как экспертные оценки [1]. Несомненно, ука-
занные методы, отличные от  математическо-
го моделирования, могут быть также встроены 
в общую систему механизма реализации риск-
менеджмента на предприятии и являться одним 
из этапов анализа риска. На взгляд автора, мони-
торинг рисковых ситуаций только на уровне экс-
пертных оценок значительно ограничивает эф-
фективность прогнозирования потенциального 
уровня предпринимательского риска в будущем.

Для лучшего понимания природы предпри-
нимательского риска с целью его дальнейшего 
моделирования необходимым в рамках настоя-
щего исследования представляется определение 
особенностей, которыми характеризуется пред-
принимательская деятельность в  современных 
условиях повышенного риска. Анализу указан-
ных выше особенностей посвящены научные ис-
следования В. И. Бархатова [3], Г. А. Аракельяна, 
К. С. Тактарова [2] и др.

Во-первых, отрасль функционирования пред-
приятия оказывает непосредственное влияние 
на соответствующий уровень предприниматель-
ского риска. В рамках одной отрасли хозяйству-
ющие субъекты могут отличаться способами про-
изводства, размерами, ассортиментом продук-
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ции, но они подвержены воздействию одинако-
вых социально-экономических факторов и имеют 
схожие производственные характеристики. Так, 
совокупность различных рисков, представлен-
ных на рис. 1, основывается на функциональных 
связях предприятий отрасли.

В свою очередь сущность предприниматель-
ского риска основывается на системе следующих 
параметров, которые проявляются для конкрет-
ной отрасли в определённых пропорциях в одно-
значной степени для конкретного момента вре-
мени:

1) тенденция динамики ключевых показателей 
отрасли. Предпринимательский риск напрямую 
связан со степенью волатильности ключевых эко-
номических показателей отрасли, с их корреля-
цией с аналогичными параметрами других от-
раслей. Чем больше уровень волатильности, тем, 
соответственно, выше уровень предприниматель-
ского риска;

2) наличие существенных циклических колеба-
ний. Предпринимательский риск представляется 
также связанным со спецификой отдельных от-
раслей экономики, которая определяется, в том 
числе, существованием значительных цикличе-
ских колебаний. Необходимо заметить, что ис-
следования циклических колебаний в экономи-
ке представляли собой всегда весьма актуаль-
ное направление научной мысли множества учё-
ных, в том числе, например, Л. С. Бычковой [4], 
Н. Е. Бровкиной [5] и др. Так, отрасли с цикличе-
скими колебаниями, с учётом выводов указанных 
научных исследований, подвержены большему 
уровню предпринимательского риска;

3) стадия жизненного цикла предприятия. 
Различные стадии развития предприятия харак-
теризуются разным уровнем предприниматель-
ского риска. Так, каждая стадия определяется со-

вокупностью значений темпа роста продаж, дохо-
дов, расходов и других финансовых показателей. 
Разумеется, риск предпринимательской деятель-
ности в менее подверженных циклическим коле-
баниям отраслях меньше;

4) степень внутриотраслевой конкуренции. 
Внутриотраслевая конкуренция является источ-
ником информации об устойчивости хозяйству-
ющих субъектов в данной отрасли по сравнению 
с  субъектами других отраслей, что также обу-
словливает уровень предпринимательского ри-
ска [6].

Во-вторых, качество человеческого капитала, 
по мнению автора, также влияет на уровень пред-
принимательского риска, что определяется рядом 
следующих объективных причин:

1) инновационность технологий, внедрённых 
в производственный процесс на предприятии, эф-
фективность логистической системы существен-
но коррелируют со степенью его конкурентоспо-
собности. Однако конкурентные позиции субъ-
ектов малого предпринимательства, которые, как 
правило, не относятся к лидерам на соответству-
ющем рынке, определяются также в большей сте-
пени «человеческим фактором», а не только инно-
вационностью производственных систем;

2) конкурентоспособность субъектов крупно-
го бизнеса часто определяется под воздействием 
внешних, макроэкономических факторов (напри-
мер, динамика фондового рынка, ценообразова-
ние на сырьевых рынках и так далее);

3) одним из  факторов поддержания высо-
кой конкурентоспособности субъектов малого 
и  среднего предпринимательства является эф-
фективность управления инвестициями в челове-
ческий капитал [7], так как удельная доля затрат 
на фонд оплаты труда в указанной сфере выше, 
чем в крупном предпринимательстве.

Рис. 1. Отраслевые риски хозяйствующего субъекта
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В-третьих, совокупность внутренних и внеш-
них факторов мультиплицирует эффект совокуп-
ного предпринимательского риска, в условиях ко-
торого вынуждены функционировать хозяйству-
ющие субъекты.

В целях настоящего исследования необходимо 
на основании обобщённого экспертного анали-
за современного состояния экономики выделить 
наиболее распространённые причины возникно-
вения предпринимательского риска [8; 9]:

– необязательность хозяйствующих субъектов 
всех видов;

– политическая нестабильность;
– высокие темпы инфляции;
– безграничное влияние политики на экономику;
– раздутый административно-управленческий  

аппарат;
– неустойчивое налоговое законодательство;
– недобросовестная конкуренция;
– нечёткость и непрерывная изменчивость за-

конодательных и нормативных актов, регулирую-
щих предпринимательскую деятельность;

– отсутствие реального хозяйственного права, 
что препятствует снижению общего уровня риска  
через контрактные отношения;

– отсутствие персональной ответственности 
значительной части предпринимателей за резуль-
таты своей деятельности;

– высокие геополитические риски;
– низкий уровень образования предпринимате-

лей по проблемам рынка и предпринимательства.
В-четвёртых, в современных условиях возни-

кают новые виды предпринимательских рисков. 
Программа дальнейшего исследования постав-
ленных задач должна включать изучение сущ-
ности новых рисков, их корреляцию с уже суще-
ствующими видами, а также разработку алгорит-
мов их оценки и прогнозирования.

Управление предпринимательским риском од-
нозначно является значимым звеном процесса 
организации эффективной деятельности пред-
приятия. При проведении исследования приро-
ды риска необходимо учитывать основополагаю-
щие характеристики его сущности, которые за-
ключаются в субъективности, альтернативности 
и вероятности. Одной из базовых характеристик 
риска является субъективность, которая указы-
вает на психологическую составляющую риска, 
в основе которой лежит индивидуальность отно-
сительно степени адаптации, принятия, управле-
ния риском для конкретного индивидуума, пред-
приятия. Альтернативность как характеристика 

сущности риска моделирует многовариантность 
возможных действий предприятия при решении 
им тактических и стратегических задач. Данная 
характеристика в полной мере базируется на при-
менении аппарата теории вероятности к экономи-
ческой реальности.

Управление рисковым событием являет-
ся важным этапом процесса организации риск-
менеджмента на предприятии. Процесс управле-
ния предпринимательским риском по своей сути 
состоит из следующих основных этапов, которые 
представлены на рис. 2:

1) поиск статистических данных;
2) анализ и оценка риска;
3) принятие решения по способу воздействия 

на риск.
Первый этап включает первоначальный сбор 

информации, необходимой для проведения каче-
ственной и количественной оценки риска. Второй 
этап позволяет оценить уровень и  вероятность 
возникновения риска и подготовиться к третьему 
этапу управления предпринимательским риском. 
Указанная модель управления предприниматель-
ским риском универсальна, она основана на базо-
вых концепциях и требует детального исследования 
некоторых параметров управленческого решения.

В многочисленных исследованиях, посвящён-
ных анализу, оценке предпринимательских ри-
сков, недостаточно внимания уделяется некото-
рым существенным параметрам принятия управ-
ленческих решений, таким как «толерантность 
к риску», «риск-аппетит» и «ёмкость риска» [10].

Процесс организации и  внедрения системы 
риск-менеджмента должен быть обусловлен ко-
личественными параметрами ожидаемой, при-
емлемой, максимальной вероятности возникно-
вения финансовых потерь при выборе альтерна-
тив дальнейшего развития предприятия, которые 
в  целом обусловливают приверженность пред-
приятия риску.

Ключевым компонентом философии управле-
ния рисками для любого предприятия являет-
ся определение его аппетита к риску [11]. Риск-
аппетит определяет уровень риска, который 
предприятие может принять на себя в зависимо-
сти от его финансовых и операционных возмож-
ностей, темпов роста и ожиданий эффективности 
со стороны заинтересованных сторон (т. е. акци-
онеров, продавцов, кредиторов и т. д.) при страте-
гическом планировании [12].

Ёмкость риска определяет максимальный уро-
вень риска, который предприятие может принять 
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на себя. Превышение данного уровня может сиг-
нализировать о близости к банкротству, дефол-
ту, финансовым убыткам. Толерантность к риску 
обусловливает уровень риска для предприятия, 
который является приемлемым для предприятия 
в связи с наличием специфических рисков и ко-
торый определяется менеджментом в ходе реше-
ния краткосрочных тактических задач. Все ука-
занные параметры риска, индивидуальные для 
каждого предпринимательского субъекта, рас-
считываются в зависимости от конкретных видов 
риска, ему присущих. Причём все предпринима-
тельские риски подразделяются, в свою очередь, 
на систематические и специфические для каждо-

го состояния экономики и каждого хозяйствую-
щего субъекта.

Рис. 3 позволяет представить сценарий приня-
тия предприятием ситуации риска. Так, для опре-
деления риск-аппетита лица, принимающие реше-
ние, должны в первую очередь оценить ёмкость 
риска. Риск-аппетит согласно определению дол-
жен быть установлен в пределах значения ёмко-
сти риска, т. е. абсолютного лимита уровня риска.

В свою очередь риск-аппетит предприятия 
определяется исходя из общих целей компании 
в соответствии со стратегией развития, следова-
тельно, толерантность к риску базируется на его 
основе в пределах его значения. В рамках данного 

Рис. 2. Механизм управления предпринимательским риском предприятия

Анализ внутренних  
и внешних факторов риска

Идентификация отдельных ви-
дов предпринимательского риска

Оценка суммарного  
предпринимательского риска
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Управленческая  
отчётность
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Рис. 3. Пирамида риска
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процесса также определяется риск-капитал, уста-
навливаются лимиты на различные виды рисков, 
характерных для хозяйствующего субъекта.

Риск-капитал является чрезвычайно важной 
в  системе риск-менеджмента категорией. Риск-
капитал, по мнению автора, представляет собой 
долю собственного капитала организации, кото-
рая может быть подвержена риску, т. е. отнесена 
к случайным потерям вследствие непредвиден-
ных обстоятельств. При этом на больших вре-
менных интервалах такого рода случайные по-
тери должны компенсироваться равнозначными 
случайными доходами. Величина риск-капитала 
зависит от видов систематического и специфиче-
ского риска, присущих конкретному предприя-
тию. Причём суммарная величина рисков с учё-
том их корреляции может быть существенно 
меньше такой величины без учёта их корреляции 
между собой, что позволяет предприятию управ-
лять величиной риск-капитала, находить так на-
зываемые резервы риск-капитала.

На следующем этапе модели управления пред-
принимательскими рисками необходимо проана-
лизировать методики расчёта суммарной величи-
ны риск-капитала. Причём указанная величина 
риск-капитала должна быть диверсифицирована 
по всем видам деятельности предприятия, т. е. 
определена в виде лимитов на отдельные виды 
рисков. С целью проведения соизмеримых мо-
дельных расчётов методика оценки валютно-
го, процентного, кредитного и  прочих рисков 

должна быть аналогична методике оценки риск-
капитала.

В экономической литературе существует не-
сколько методик [13–15], базирующихся на раз-
личных предпосылках. На основе критического 
анализа автором были выделены достоинства 
и недостатки методик (таблица).

Так, упрощённые алгоритмы оценки риск-
капитала, как правило, игнорируют наличие фак-
тора корреляции между видами риска и в резуль-
тате оценивают искомую величину на завышен-
ном уровне. По мнению автора, агрегированная 
величина риск-капитала, определяемая методом 
имитационного моделирования Монте-Карло, 
будет являться наиболее точной, эффективной 
оценкой искомого параметра. Данная методика 
позволит построить наиболее вероятные сцена-
рии развития экономической ситуации, оценить 
её влияние на параметры деятельности конкрет-
ного хозяйствующего субъекта, а также с опре-
делённой исследователем доверительной вероят-
ностью получить прогнозные значения вариации 
результатов хозяйственной деятельности, т. е. ве-
личины, сопоставимой с уровнем предпринима-
тельского риска. Данное обстоятельство позво-
лит предприятию заранее создать необходимый 
уровень ликвидности и не понести убытки в тече-
ние планируемого временного промежутка.

Предприятие является сложной системой, под-
верженной влиянию различных систематических 
и специфических факторов риска. Моделирование 

Методики оценки риск-капитала предприятия

Методика Характеристика Предпосылки Достоинства Недостатки

Арифметическое 
суммирование

Расчёт риск-капи
тала для каждого 
вида риска, затем 
операция их сумми-
рования

Корреляция между 
видами риска иде-
альна, т. е. равна еди-
нице

Легко производить 
расчёт. Наиболее 
консервативный под-
ход к оценке рисков

При таком подходе 
риски переоценены, 
а  достаточность ка-
питала самая низкая

Портфельная те-
ория

На основе ретро-
спективных данных 
определяется корре-
ляция между риска-
ми, с её учётом оце-
нивается величина 
риск-капитала

Учитывает специфи-
ческую зависимость 
между различными 
видами рисков для 
предприятия.
Зависимость меж-
ду рисками должна 
быть достаточно ста-
бильной

Позволяет снизить 
величину риск-
капитала с  учётом 
корреляции рисков 
между собой и  уве-
личить уровень до-
статочности капи-
тала

Необходим большой 
объём исходных ста-
тистических данных 
по  всем видам ри-
сков

Монте-Карло В каждом сценарии 
учитывается влия-
ние всех потенци-
альных факторов ри-
ска

Параметры модели-
рования вследствие 
чувствительности 
требуют тщательной 
верификации

Самый надёжный 
и верный прогноз ри-
сков и риск-капитала

Трудоёмкость и  от-
носительная слож-
ность процедуры
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ситуаций возникновения предпринимательских 
рисков позволит построить систему эффективно-
го управления такого рода рисками с учётом осо-
бенностей конкретного предприятия.

При этом конечное управленческое решение 
должно базироваться на  применении соответ-
ствующего математического аппарата, а  также 
экспертных суждений. В свою очередь в «клас-
сический» алгоритм построения математической 
модели анализа и оценки предпринимательских 
рисков должен быть встроен механизм учёта та-
ких индивидуальных параметров, как «толерант-
ность к риску», «риск-аппетит» и «ёмкость риска».

Критический анализ существующих методов 
оценки суммарной величины риск-капитала пред-
приятия показал адекватность применения мето-
да Монте-Карло в современных условиях транс-
формируемой экономики. Дальнейшее направле-
ние настоящего исследования должно включать 
диагностику новых видов предпринимательских 
рисков, на основе их ретроспективного анализа 
проводить ситуационное моделирование функци-
онирования предприятия на различных времен-
ных отрезках с учётом разных состояний внеш-
ней и внутренней среды.
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The modern economic system in the Russian Federation is characterized by a considerable degree of uncer-
tainty in many areas and, therefore, by the need to enable environment for increased investment in the develop-
ment of an innovative economy and to improve the competitiveness of Russian enterprises. The complexity of 
the tasks determines the need to develop and improve mechanisms for management of entrepreneurial risks in 
a transformed economy. Modeling of business risks is a complex, requiring constant monitoring and verifica-
tion process that must be due to quantitative parameters that cause a financial loss in the selection of alterna-
tives for further enterprise development, as well as indicators such as the “risk tolerance”, “risk appetite” and 
“capacity risk. “ The article presents a critical analysis of existing methodologies for assessing the total value 
of “risk capital” of the enterprise. A program for further study of the problem of modeling and management 
of entrepreneurial risksis also formulated here.
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Рассмотрены современные особенности методики изучения экономических категорий. Актуаль-
ность данного направления исследований определяется происходящей в обществе сменой экономи-
ческих парадигм, что в свою очередь требует адаптации методического аппарата. Автором на осно-
ве обзора частных дидактик преподавания специальных профильных дисциплин сформулированы 
особенности методики изучения экономических категорий — базового инструмента формирования 
экономического знания. Также внимание уделено прикладным формам реализации методики препо-
давания экономических дисциплин на практике: на примере прикладной дисциплины «экономический 
и финансовый анализ» рассмотрены современные виды организации аудиторной работы, необходи-
мые для формирования эффективного подхода к изучению экономической действительности.
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Экономическая отрасль знаний является уни-
кальной, как в отношении своего информацион-
ного содержания, так и в отношении методоло-
гии проведения экономических исследований. 
Содержание экономического знания в  целом 
определяется набором научных парадигм и сло-
жившимися на их основе научными постулатами 
и традициями. Экономическая парадигма — это 
общий взгляд на экономическую реальность. Её 
выражением служат научная терминология, те-
матика исследований, а также идеалы и нормы 
научной работы в данной области, что опреде-
ляется уровнем общественного развития, а по-
тому эволюционирует вместе с ним. Любое те-
оретическое направление, а в более узкой трак-
товке  — дисциплина (предмет) — имеет свой 
понятийный аппарат, представленный набором 
категорий, формирующих базовые принципы 
и законы. Их видоизменение, дополнение и раз-
витие требуют приведения в соответствие и ме-
тодики изучения, что определяет актуальность 
данного исследования, делая методологию базо-
вым инструментом формирования объективно-
го, целостного и системного знания об экономи-
ческих реалиях. Методология, с одной стороны, 
позволяет раскрыть предметное содержание дис-
циплины, а с другой — формирует методологию 
исследования. Экономические категории, форми-

рующие экономические знания, имеют ряд клю-
чевых особенностей изучения. Рассмотрим ос-
новные из них.

Во-первых, активное применение приёма 
«наращивания» понятия — постоянное углу-
бление его содержательного компонента. Это 
объясняется таксономией образовательных це-
лей Бенджамина Блума, согласно которой из-
учение экономических категорий предполагает 
рассмотрение сначала базовых содержательных 
компонентов категории, на основании чего вы-
являются более сложные взаимосвязи [6. С. 9]. 
Например, в работах К. Маркса, методологиче-
ски основанных на диалектической логике отра-
жения теоретических категорий Г. В. Ф. Гегеля, 
для рассмотрения категории «капитал» сначала 
определяются необходимые для этого понятия: 
товар, труд, деньги; для определения категории 
«товар» — определяются свойства труда и стои-
мость [9]. По аналогии при изучении конкретных 
дисциплин, например, экономического и финан-
сового анализа, даже при дефиците аудиторного 
времени рассматривать только практический ма-
териал или разделы финансового анализа нера-
ционально, их следует предварять обязательным 
обзором теории экономического анализа.

Во-вторых, при изложении любой экономи-
ческой проблемы в  контексте конкретной дис-
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циплины можно предложить разные определе-
ния, используемых для её описания категорий 
[7]. Объясняется такое положение дел трактовкой 
предмета, изучаемой дисциплины, целями иссле-
дователя, выбранной методологией проведения 
исследования, личностной позицией исследовате-
ля. Например, в экономической литературе кате-
гория «концентрация капитала» рассматривается 
авторами разных школ и направлений по-разному: 
в рамках классического подхода концентрация ка-
питала фактически отождествляется с концентра-
цией производства, что объясняется задачей ав-
торов — определить условия и законы развития 
только формирующихся, новых для того времени, 
крупных предприятий; в рамках же марксистско-
го направления более важным аспектом, по мне-
нию авторов, является описание сложившихся 
противоречий между уровнем развития произво-
дительных сил и производственных отношений, 
являющихся основой мирового экономического 
уклада, в связи с чем между концентрацией капи-
тала и производства проводится чёткое разделение 
по принципу «причина — следствие», в результа-
те чего концентрация производства определяется 
как предпосылка и единственно возможная форма 
концентрации капитала в реальном секторе эко-
номики [1; 3; 4; 12; 13]. Если рассматривать тот же 
тезис по отношению к отдельному предмету, то 
наиболее наглядным примером является трактов-
ка предмета и объекта дисциплин финансового 
профиля [8]. Так, результаты хозяйственной дея-
тельности предприятия, отражаемые в различных 
финансово-экономических показателях, а следова-
тельно, и определяющие их процессы, являются 
объектом изучения многих дисциплин: финан-
сового менеджмента, экономики предприятия, 
экономического анализа и  т. д., только рассмат
риваются они в рамках каждой дисциплины по-
разному. Подход к изучению определяется трак-
товкой предмета дисциплины, что связано с целью 
исследователя и выбором методологии: для эконо-
мики предприятия основная цель — формирова-
ние условий эффективного функционирования 
имущества предприятия, для финансового менед-
жмента  — обеспечение условий формирования 
эффективных денежных потоков, для экономиче-
ского анализа — выявление причинно-следствен-
ной связи между событиями, формирующими фи-
нансовый результат деятельности предприятия.

Безусловно, любое из определений можно рас-
сматривать как недостаточно точное, так как эконо-
мическая действительность более многогранна, чем 

любая её модель, чем по сути и являются отдельные 
дисциплины, направления, категории. К тому же 
качественные изменения, которые происходят в ре-
альной жизни, достаточно часто приводят к пере-
смотру не только узкоспециализированных поня-
тий, но и базовых экономических постулатов.

В-третьих, использование приёма сопостав-
ления, суть которого в  том, что для наглядно-
сти и выявления каких-либо специфических ха-
рактеристик одно и то же явление анализирует-
ся в разных общественных условиях или на раз-
ных этапах развития общества. С одной сторо-
ны, указанная особенность расширяет границы 
знаний, показывая свойства изучаемого предмета 
в специфических условиях, с другой — это может 
снижать качество и научную значимость инфор-
мации, делая её либо избирательной, либо неточ-
ной за счёт аппроксимации свойств предмета, вы-
явленных в «особых» условиях, на все типовые 
ситуации. Например, процессы приватизации 
как экономическая проблема являются, в доста-
точной мере, изученными для экономически раз-
витых стран, в то время как для стран с переход-
ной экономикой многие вопросы остаются не рас-
крытыми [2]. Это объясняется, с одной стороны, 
сложностью исследования и многофакторностью 
указанных процессов и отсутствием разработан-
ной методологии исследования, а с другой — не-
заинтересованностью большинства исследова-
телей, так как может привести к  оспариванию 
не только эффективности, но и результатов при-
ватизационного процесса, что в  сложившихся 
экономических условиях неприемлемо.

В-четвёртых, главным фактором, определяю-
щим успех, экономического исследования, явля-
ется умение исследователя вести диалог с аудито-
рией или оппонентами, рассуждать и реагировать 
на критику, так как изучаемые явления являются 
социальными, а это значит, что они окружают нас 
повсеместно, в основе каждого из них заложены 
разнонаправленные интересы как минимум двух 
субъектов. Именно поэтому они интересны как 
учёному-аналитику, так и рядовому обывателю, 
и большая часть из них находится на стыке не-
скольких областей знаний: экономики и психоло-
гии — вопросы потребительского выбора, эконо-
мики и юриспруденции — вопросы выбора ин-
ституциональных форм бизнес-процессов и т. д. 
Так как большинство категорий, рассматривае-
мых в экономике, носят именно такой сложный, 
пограничный характер, то для их объективного 
и всестороннего изучения критика, устраняющая 
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несоответствия сугубо экономических трактовок 
реалиям рынка, необходима [15].

Для изучения какого-либо явления, предмета, 
категории надо изложить их в базовых понятиях. 
Для этого используется понятийный аппарат ди-
дактики экономических дисциплин, что необхо-
димо для выбора рациональных путей образова-
тельной деятельности по данному направлению.

Дидактика (от греч. didaktikos — поучающий 
и didasko — изучающий) — это раздел педаго-
гики, в рамках которого рассматриваются совре-
менные проблемы обучения по образовательным 
направлениям и проблемы образования в целом 
[14]. На сегодняшний день существует много мне-
ний относительно содержания дидактики как об-
ласти научных знаний и с точки зрения предста-
вителей разных подходов: ряд исследователей 
считают, что дидактика должна определять толь-
ко содержание процесса обучения и воспитания, 
другие авторы полагают, что вопрос о содержа-
нии процесса мышления при изучении конкрет-
ного предмета является основным, третьи же сво-
дят дидактику исключительно к формам образо-
вательной деятельности.

В соответствии со спецификой объекта и пред-
мета исследования следует различать общую ди-
дактику, которая учит «всех и всему», и частные 
дидактики, т. е. теории, которые конкретизируют 
общую к особенностям обучения по отдельным 
предметам или в определённых типах учебных 
заведений.

Общая дидактика, конечно же, концептуально 
определяет развитие частных дидактик, которые 
поставляют более конкретный материал. Методика 
преподавания экономических дисциплин относит-
ся к частным дидактикам, а потому должна учиты-
вать особенности изучаемых явлений.

В соответствии с рассмотренными особенно-
стями изучения экономических категорий можно 
определить следующие методические особенно-
сти обучения экономическим дисциплинам.

Во-первых, отличительной особенностью, ко-
торую необходимо учитывать при обучении, яв-
ляется тесная связь экономических дисциплин 
с  экономической жизнью общества. По  своей 
сути объективные знания должны быть пред-
ставлены действующими экономическими за-
конами. Практическое проявление особенности 
в том, что «наращивание» теоретического зна-
ния, или в  более узкой трактовке  — содержа-
тельного компонента отдельной категории долж-
но быть реализовано через прикладной аспект 

дисциплины или исследования. Только так воз-
можно расширять понятийный аппарат за счёт 
выявления новых принципов и законов. Однако 
чрезмерное увлечение конкретикой может при-
вести к формированию поверхностных знаний 
и выводов. Необходимо соблюдать баланс в со-
четании теории и практики экономического раз-
вития. Например, при изучении экономического 
и финансового анализа весьма важным является 
умение рассчитывать коэффициенты, характе-
ризующие финансовое состояние предприятия 
[16]. Для развития этого навыка возможно вве-
дение в учебный процесс большого количества 
лабораторных занятий, в рамках которых либо 
в классической форме — расчёта, либо в форме 
деловых игр будут рассчитываться коэффициен-
ты по балансовым данным предприятий. Однако 
положительным влияние данных мероприятий 
возможно лишь в случае, если ранее слушатель 
ознакомился с теорией экономического анализа, 
базовыми теоретическими понятиями финансо-
вого анализа, экономики и финансов предприя-
тия, а иначе либо выбранные для расчёта коэф-
фициенты не будут отражать действительность, 
либо результаты расчёта будут истолкованы не-
верно. И в этом случае, при устранении ошибок 
или даже изначальном проведении расчётов под 
контролем преподавателя (куратора) положи-
тельного обучающего результата получено быть 
не может, так как осуществление анализа кон-
кретной отчётности предприятия на конкретную 
дату не обучает проведению анализа в других ус-
ловиях, которые весьма многообразны.

Второй отличительной характеристикой мето-
дики обучения экономическим дисциплинам яв-
ляется широкое привлечение данных статисти-
ки. Действительно, с учётом первой особенности, 
только факты и  цифры в  динамике позволяют 
объективно раскрыть отдельные стороны эконо-
мических процессов, показать динамику разви-
тия народного хозяйства в целом и оценить роль 
отдельных процессов в нём в частности. Однако 
для сохранения объективности факты не долж-
ны быть «вырваны» из контекста, т. е. представ-
ляться изолированно от всей совокупности явле-
ний хозяйственной жизни или быть случайными. 
Иначе они могут дезинформировать обучающих-
ся, вызвать сомнение в объективности конкрет-
ной информации и знаний по дисциплине в це-
лом. В результате статистические данные необ-
ходимо использовать системно, обращая особое 
внимание на негативные факты общественного 
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развития. Например, при изучении процессов 
концентрации капитала использование нерепре-
зентативных выборок может привести в форму-
лировке неправильных выводов относительно 
уровня и степени рыночной концентрации и, как 
следствие, к разработке рекомендаций, не соот-
ветствующих рыночным условиям [11]. При про-
ведении анализа эффективности использования 
основных фондов в  нефтегазовой отрасли без 
учёта корректирующих показателей — удельного 
веса производимого продукта в ВВП, удельного 
веса занятых в данной сфере с делением на основ-
ных рабочих и административно-управленческий 
персонал и т. д.— рассчитанные и проанализиро-
ванные показатели фондоотдачи, фондовоору-
жённости, фондорентабельности и др. не будут 
выявлять реально существующих проблем [16], 
появление которых в скором будущем будет не
ожиданным для предприятия, а следовательно, 
более финансово затратным. Вышеназванные 
особенности взаимосвязаны и требуют от иссле-
дователя аргументированности и доказательно-
сти любых тезисов и утверждений.

Третьей особенностью является взаимосвязь 
образовательных технологий, используемых 
в  обучении, с  ролью знаний в  экономическом 
развитии. Под технологией обучения понимает-
ся совокупность методов и средств, с помощью 
которых оказывается воздействие на обучаемых. 
Образовательные технологии возникли на  том 
этапе экономического развития общества, когда 
появилась осознанная необходимость передачи 
и тиражирования накопленных знаний. Развитие 
образовательных технологий неразрывно связано 
с эволюцией общественного развития и заключа-
ется во внедрении различных методов обучения, 
отличающихся по степени участия обучаемого 
в образовательном процессе.

Так, академический метод, предполагающий 
тиражирование информации путём передачи зна-
ний от преподавателя к слушателю, является ба-
зовым. Его эволюционное развитие обусловило 
появление активных методов обучения, что оз-
начает получение знаний посредством самостоя-
тельной работы обучающихся.

Научно-техническая революция обусловила 
ускоренный рост и развитие средств производ-
ства, возрастающая скорость экономического 
развития требует от  экономиста-исследователя 
навыков адаптации ранее изученных принципов 
и закономерностей к условиям новой экономиче-
ской ситуации, что фактически требует навыков 

использования научных обобщений, т. е. умений 
формировать новые знания на основе существу-
ющих путём соединения отдельных информаци-
онных частей в единое новое знание.

Сложность содержательной структуры и ин-
формационная «пограничность» экономических 
категорий для получения нового знания делает 
необходимым создание атмосферы сотрудниче-
ства, т. е. эффективного взаимодействия обучаю-
щихся в команде, что, с точки зрения эволюции 
образовательных технологий, выражается в фор-
мировании интерактивного метода обучения. 
Интерактивный метод в отличие от академиче-
ского предполагает не тиражирование существу-
ющих знаний, а совместную работу участников 
образовательного процесса по созданию новых 
знаний на их основе.

Для достижения образовательных целей, кото-
рые в назывном порядке можно обозначить как 
знание, понимание, применение, анализ, синтез 
и оценивание, необходимо сбалансированное ис-
пользование академического и интерактивного 
образовательных методов, что должно быть ре-
ализовано следующим образом.

Например, для достижения цели «знание», ко-
торое трактуется как способность воспроизво-
дить специальную информацию, академический 
метод должен обеспечить наличие у обучающих-
ся базовой информации о характеристиках эконо-
мических категорий, а интерактивный — актуа-
лизировать её в соответствии с уровнем развития 
народного хозяйства.

Для достижения цели «понимание», которое 
трактуется как способность адекватно отражать 
полученную информацию, академический метод 
должен научить представлять полученную ин-
формацию в разных формах, перестраивая идеи 
в  разные конфигурации, а  интерактивный ме-
тод — прогнозировать результат, т. е. адаптиро-
вать существующую информацию к иным эконо-
мическим условиям.

Для достижения цели «анализ», под которым 
понимается разделение материала на составные 
части и изучение каждой из них под влиянием 
различных факторов, для выявления внутренней 
структуры и организации явления, совместное 
применение академического и  интерактивного 
методов необходимо для комплексного и всесто-
роннего изучения как существующих, так и про-
гнозируемых новых явлений.

В то же время для достижения цели «приме-
нение», трактуемой как умение использовать ра-
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нее изученные знания к новой ситуации, и «син-
тез» — соединение дискретных информационных 
элементов в единое новое знание, интерактивный 
метод будет давать наибольший обучающий эф-
фект, так как позволит в полной мере оценить 
действие синергетического эффекта [10].

Для достижения итоговой цели «оценивание», 
которая является наиболее комплексной из при-
ведённых ранее, так как рассматривается не с по-
зиции результата, на  достижение которого на-
правлена, а с позиции организации самого про-
цесса оценивания, фактически оценка заключа-
ется в выработке индивидуальных ценностных 
суждений на  основании использования опре-
делённых критериев. Но только использование 
академического и интерактивного образователь-
ных методов позволит разработать методологию 
оценки, отвечающую современным требованиям 
комплексности, целостности, системности и объ-
ективности.

Основными направлениями концепции государ-
ственной политики России в области образования 
на 2015–2020 гг. по-прежнему является активная 
интеграция российской высшей школы в миро-
вое образовательное пространство, присоедине-
ние к Болонской конвенции и приведение россий-
ского образовательного пространства в соответ-
ствие с её требованиями. Практически это означа-
ет переход на двухуровневую систему подготовки 
бакалавров и магистров по формуле «4+2 года» 
и разработку новых образовательных стандартов.

Стандарты нового поколения, с одной сторо-
ны, должны учитывать, что подготовку специа-
листа, которая раньше велась в течение пяти лет, 
в современных реалиях для бакалавра необходи-
мо провести за четыре года. При этом конкурен-
ция на рынке труда и ускоряющиеся темпы раз-
вития и трансформации российского и мирового 
экономического пространства постоянно повы-
шают требования работодателей к выпускникам 
вузов, особенно по направлениям «экономика» 
и  «менеджмент». Всё это формирует пробле-
му, обусловленную значительным сокращением 
аудиторных часов по преподаваемым дисципли-
нам с одновременным сохранением прежнего 
или даже большего объёма изучаемого учебно-
го материала. Конечно, частично это решается 
за  счёт более интенсивного использования ак-
тивных методов обучения, основанных на само-
стоятельной работе студентов. Подобный подход 
к планированию аудиторной нагрузки негативно 
отражается на  качестве образовательного про-

дукта. Существующий порядок дел усугубляет-
ся неподготовленностью слушателей к самостоя-
тельной работе, так как образовательный процесс 
на предыдущем уровне, в школе, не учитывает 
современные реалии обучения в высшей школе. 
В результате для качественного освоения матери-
ала по блоку дисциплин экономического профиля 
необходимо использовать иные подходы к прове-
дению занятий.

На практике, при преподавании дисциплин 
экономического профиля как с использованием 
академического, так и интерактивного методов 
обучения сложились следующие классические 
формы организации учебного процесса: лекции, 
самостоятельная работа, семинарские занятия, 
консультации, зачёты, экзамены, различные фор-
мы факультативной работы.

Существенная роль в  процессе организации 
образовательного процесса отводится лекции, 
а следовательно, и при перестройке процесса под-
готовки экономистов особое внимание уделяет-
ся видоизменению лекционной работы в вузах. 
Несмотря на то что всегда существовали против-
ники лекционного изложения материала, много-
летний опыт и выявленные методические особен-
ности обучения по экономическим дисциплинам 
делают этот вид занятий ведущим.

При грамотной организации аудиторной рабо-
ты лекционное изложение материала позволяет 
целостно и логично донести до слушателя поло-
жения учебной дисциплины, ознакомить с мето-
дологией её изучения, оперативно осветить по-
следние изменения в данной сфере и, что немало-
важно, только лекция позволяет сочетать обуче-
ние и воспитание. В результате организационны-
ми и учебными достоинствами лекции являются 
экономия учебного времени, высокая эффектив-
ность личного воздействия на большую аудито-
рию при формировании мировоззрения и убежде-
ний. Однако лекция не свободна и от недостатков, 
основной из которых — пассивность слушателей, 
возможность пребывать в бездумном состоянии.

Его устранение возможно при сбалансирован-
ном применении академического и интерактив-
ного метода обучения и правильной организации 
самостоятельной работы студентов, что превра-
тит лекцию в действительно эффективный ин-
струмент расширения кругозора слушателей, 
стимулирующий способность восприятия новых 
идей и их использования, что развивает в слуша-
телях умение творчески мыслить, подвижность 
и остроту их ума.
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Для реализации выбранной стратегии на прак-
тике лекционный материал целесообразно раз-
бить на  блоки (например, по  темам, разделам 
предмета), а в рамках каждого блока распреде-
лить по принципу: освоение знаний в аудиторное 
время (обязательная часть блока) и самостоятель-
ная работа. При этом в ходе лекционной работы 
больше времени следует уделять обязательной 
части блока (рассмотрение основных категорий), 
давая параллельно обзорную часть, необходимую 
для самостоятельного освоения части материала.

Например, для преподаваемого экономическо-
го и финансового анализа за последние несколь-
ко лет произошли следующие изменения, кото-
рые подтверждают рассмотренные ранее общие 
тенденции. Аудиторная нагрузка возросла с 36 
до 108 ч, увеличилось время самостоятельной ра-
боты студента — с 60 до 126 ч, при этом произо-
шло перераспределение нагрузки в пользу прак-
тической работы с пропорции 50/50 до соотноше-
ния 30/70. Т. е. на сегодняшний день аудиторная 
нагрузка по дисциплине составляет 108 ч, из ко-
торых только 36 ч — это лекционная работа, а 72 
часа — практические занятия.

На практике различают следующие классиче-
ские виды лекционного изложения материала: 
1) обзорная лекция, направленная на освоение но-
вого или слабоизученного материала; 2) проблем-
ная лекция, подающая материал как комплекс 
проблем; 3) предметная лекция, содержащая об-
зорную информацию по дисциплине; 4) устано-
вочная лекция, позволяющая акцентировать вни-
мания на вопросах, рассматриваемых в ходе са-
мостоятельной работы.

Однако при указанной организации учебного 
процесса только классическая форма лекцион-
ной работы становится неэффективной, не толь-
ко не обеспечивая необходимым исходным тео-
ретическим материалом практические занятия, 
но  и  не организуя возросший объём самостоя-
тельной работы. В  результате предоставление 
качественного образовательного продукта ста-
новится возможным только при сочетании раз-
личных видов лекций с привлечением мульти-
медийных средств. Так, помимо рассмотренных 
традиционных форм возможно внедрение нетра-
диционных форм проведения лекций: бинарные 
лекции, лекции-дискуссии, лекции-конференции, 
лекции-визуализации.

Например, на этапе введения слушателей в но-
вый раздел или тему наряду с общепринятой об-
зорной лекцией можно использовать лекцию-ви-

зуализацию, которая при сохранении всех пре
имуществ классической формы за счёт нагляд-
ного (визуального) отображения проблемы осу-
ществляет более полное погружение слушателя 
в  её суть, позволяет создать психологическую 
установку на изучение материала. Например, при 
изучении темы «Информационная база экономи-
ческого и финансового анализа», в рамках кото-
рой рассматривается бухгалтерская отчётность 
предприятия в разрезе её использования на раз-
личных этапах анализа, материал не  является 
полностью новым для студентов, частично он 
рассматривается в дисциплине «Бухгалтерский 
учёт», применение лекции-визуализации необхо-
димо для акцентирования внимания на отличиях 
направлений и способов использования бухгал-
терской документации.

Для самостоятельной части блока можно при-
менить проблемную лекцию, которая начинается 
с вопросов и постановки проблем. Данный вид 
аудиторной работы активизирует учебно-позна-
вательную деятельность студентов [9], стимули-
руя их самостоятельную аудиторную и внеауди-
торную работу, сочетая освоение теоретических 
знаний с их применением на практике.

Неотъемлемой частью изучения любой дисци-
плины являются семинары, практикумы, лабора-
торные работы. Практические занятия могут но-
сить форму контрольно-обучающего семинара 
с проведением фронтальных опросов и контроль-
ных работ, обучающего семинара, систематизирую-
щего лекционный материал, творческого семинара, 
предполагающего различные формы дискуссион-
ной работы, пресс-конференции, диспута, публич-
ной защиты, практического семинара по изучению 
конкретного литературного источника.

Именно этот вид занятий формирует связь 
изучаемой теории и практики её использования. 
Фактически эти занятия достаточно часто явля-
ются практической иллюстрацией лекционного 
материала, что значительно сужает область его 
использования. Для достижения целей образо-
вательной деятельности практическое занятие 
должно являться блоком самостоятельной ана-
литической работы студента с учебной литерату-
рой под руководством преподавателя, что может 
быть реализовано в любой удобной интерактив-
ной форме: в виде деловой (ролевой) игры, реше-
ния задач с использованием ИКТ, экскурсии или 
встречи с учёными, практиками и т. д.

При этом практические блоки должны со-
ответствовать лекционным, но  допускать иное 
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разделение материала на  аудиторные и  само-
стоятельные части. Например, для дисциплины 
«Экономический и финансовый анализ» логично 
рассматривать теорию экономического анализа 
и  анализ финансового состояния предприятия 
как последовательные информационные блоки 
в рамках лекционной работы с применением ба-
зовых навыков на практических занятиях, что по-
зволит сформировать у слушателя наиболее це-
лостное представление о методологии исследо-
вания финансового состояния. При этом разделы 
касающиеся анализа хозяйственного состояния 
предприятия, такие как анализ эффективности 
использования основных фондов, оборотного ка-
питала, рабочей силы и т. д., которые информа-
ционно связаны с изученной ранее дисциплиной 
«Экономика предприятия», логично рассматри-
вать в  рамках практических занятий, выделяя 
каждый блок в самостоятельную тему, включа-

ющую введение в проблему, описание её содер-
жания на современном этапе развития, обзор ме-
тодологии анализа и принятия управленческих 
решений в данном направлении.

Реализация указанных положений на  прак-
тике требует от преподавателей высшей школы 
пересмотра существующих методик обучения, 
особенно по направлениям экономического про-
филя, их адаптации к возрастающим запросам 
рынка труда, для чего необходимы разработка 
учебно-методических комплексов дисциплин 
и их электронных вариантов, отвечающих новым 
требованиям образовательного рынка, разработ-
ка и постоянное обновление учебных пособий, 
рабочих тетрадей, конспектов лекций, использо-
вание визуальных способов отражения лекцион-
ного материала, разработку методических мате-
риалов, указаний по наиболее качественному ос-
воению учебного материала.
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МЕТОДИКА ОЦЕНКИ СТЕПЕНИ БЛИЗОСТИ РЫНКА  
К СОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИИ
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Описываются условия совершенной конкуренции, поскольку она является примером идеального 
рынка. Предложена методика оценки близости рынка к совершенной конкуренции. Оценивая степень 
близости того или иного рынка, мы можем прогнозировать его развитие и делать выводы об успеш-
ности компаний на нём. Критерии рынка совершенной конкуренции будем использовать согласно 
Ф. Найту. Каждый критерий совершенной конкуренции должен быть описан числовым значением, 
чтобы в дельнейшем можно было легко сделать вывод о том, выполняется критерий или нет.

Ключевые слова: совершенная конкуренция, успешность рынка, рынок услуг, степень конкурент-
ности рынка, степень однородности товаров на рынке.

Совершенная конкуренция как объект исследо-
вания была рассмотрена очень многими учёными 
абсолютно разных ракурсов, поскольку этот во-
прос можно назвать одним из фундаментальных 
в экономике.

Первоначально понятие конкуренции понима-
лось достаточно вольно и было позаимствовано 
экономистами из повседневной речи. Со време-
нем данный термин уточнялся и детализировался 
что привело к тому, что он был внедрён в обиход 
основных понятий экономической теории.

И всё  же понятие конкуренции долгое вре-
мя трактовалась нестрого, как нечто очевидное 
и не требующее объяснения. До 1870‑х гг. адек-
ватно глубокого и систематематизированного ос-
мысления просто не было. Только через десятки 
лет смог проясниться теоретический образ (мо-
дель) конкуренции, а к началу 1920‑х гг. эта мо-
дель полностью сформировалась и заняла своё 
место в экономической науке [2].

Первопроходцем в представление внутренней 
организации чистой конкуренции стал Ф. Эдж
уорт. Автору «Математической психики» (1881 г.) 
удалось дать наиболее точное для того времени 
определение совершенной конкуренции. Анализ 
Эджуорта оставил глубокий след в развитии те-
ории конкуренции, современные экономисты 
в определении чистой конкуренции так или ина-
че ссылаются на Ф. Эджуорта [4].

В настоящее время у экономистов принято 
пользоваться условиями совершенной конкурен-

ции, о которых говорил А. Смит. То, что пони-
мается под совершенной конкуренцией, на самом 
деле есть модель, которая может многое сказать 
о системе цен, но мало что говорит о конкурен-
ции и организации фирм, писал в труде «О бо-
гатстве народов» А. Смит [2]. Вероятно, причина 
тому — интеллектуальные истоки этой модели, 
восходящие к  спорам между меркантилистами 
и фритредерами в XVIII в.

Одним из последних учёных, который допол-
нил догмы о  совершенной конкуренции, был 
Ф. Найт. В его работе «Риск, неопределённость 
и прибыль», изданной в 1921 г., были сформули-
рованы основные условия совершенной конку-
ренции которые дошли до нашего времени почти 
в неизменном виде. Вот они:

1) количество компаний на рынке максимально 
большое и стремится к бесконечности;

2) барьеры входа на рынок минимальны или от-
сутствуют вовсе;

3) покупатель знает всю информацию;
4) влияние фирмы на общую картину на рынке 

незначительно, и своим поведением она практи-
чески не способна изменить ситуацию на рынке;

5) производимый продукт на рынке однороден 
и имеет похожие полезные свойства [15].

Цель статьи заключается в предложении ме-
тодики оценки степени близости рынка к совер-
шенной конкуренции, которая будет универсаль-
на и с помощью неё можно будет оценить степень 
конкурентности на любом рынке.
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Чтобы оценить степень близости рынка к со-
вершенной конкуренции, необходимо каждому 
условию придать легкоисчислимое цифровое зна-
чение.

Итак, отсутствие барьеров входа на  рынок. 
Согласно национальному рейтинговому агент-
ству оценки инвестиционного климата, к барье-
рам входа на рынок относят следующие показа-
тели:

– эффективность процедур регистрации (сред-
нее время регистрации, количество процедур, 
норма: 60 дней / 10 процедур);

– нагрузка на бизнес, связанная с проведением 
проверок (количество различных проверок в год, 
норма: до 5 проверок);

– качество инфраструктуры (доля дорог, соот-
ветствующих нормам, мощность аэропорта горо-
да. Норма — 70 % на 400 чел. в час);

–  количество и доступность финансовой под-
держки (доля налоговых льгот от общий суммы 
налоговых отчислений).

Перечисленные меры помогут придать число-
вое значение первому критерию близости рынка 
к совершенной конкуренции.

Обратимся ко второму признаку совершенной 
конкуренции, который складывается из того, что 
каждый потребитель знает всю информацию о то-
варе. Данный вид критерия близости рынка к со-
вершенной конкуренции можно измерить следую-
щим образом. Согласно концепции Федерального 
закона об «Общих требованиях, предъявляемых 
к предоставлению информации о товаре», можно 
выделить следующие показатели:

1) достоверность (количество дел об информа-
ционной фальсификации, заведённых на данном 
рынке; норма — не больше 40 в год). Достоверность 
предполагает правдивость и объективность сведе-
ний о товаре, отсутствие дезинформации, вводя-
щей пользователя в заблуждение;

2) доступность (среднее время поиска инфор-
мации, включая Интернет, не  более 5 минут). 
Доступность — это открытость сведений о то-
варе для всех пользователей. Языковая доступ-
ность  — информация должна быть изложена 
на государственном языке страны, где потребля-
ется тот или иной товар или услуга;

3) достаточность (данный критерий в цифро-
вом исчислении изобразить очень сложно, по-
этому критерии оценки будут исходить больше 
из эмпирического опыта, который в свою очередь 
основывается на  определении достаточности). 
Достаточность подразумевает, что имеющаяся о 

товаре информация должна быть достаточной для 
того, чтобы потребитель получил все необходи-
мые сведения о товаре. Также под достаточностью 
может пониматься «рациональная информация».

Далее рассмотрим следующий критерий бли-
зости рынка к совершенной конкуренции, а имен-
но незначительное влияние фирм на ситуацию 
на рынке. Чем меньшую долю рынка занимает 
фирма, тем меньше её влияние на общую ситуа-
цию на рынке. Оценить долю, которую занимает 
фирма на рынке, можно с помощью стандартных 
коэффициентов:

– индекса Герфиндаля — Гиршмана (HHI);
– коэффициента концентрации (CR).
В зависимости от значений HHI и CR выделя-

ют следующие типы рынков:
1) низкоконкурентные рынки

 70 % < СR < 100 %;
1 800 < HHI < 10 000;

2) умеренно конкурентные рынки
45 % < CR < 70 %;

1 000 < CR < 1 800;
3) высококонкурентные рынки

CR < 45 %; HHI < 1 000.
Чем выше конкуренция на рынке, тем больше 

компаний на данном рынке, и, соответственно, 
размер их небольшой, а следовательно, рыночная 
власть каждой конкретной компании ограниче-
на и  компания собственным поведением прак-
тически не способна поменять общую ситуацию 
на рынке [8].

Последнее условие совершенной конкуренции, 
по Ф Найту, заключается в следующем.

Производимый продукт на рынке однороден 
и имеет похожие полезные свойства. Измерить 
полезные свойства товара или услуги доста-
точно сложная задача, поскольку присутствует 
определённая доля субъективизма. Разным лю-
дям одна и та же услуга или товар могут прино-
сить разную степень удовлетворения. И оценить 
степень удовлетворения очень сложно. Но воз-
можно…

Для этого предлагаю воспользоваться методом 
Роспатента, который занимается исследованием 
полезных свойств товара или услуги на предмет 
повтора или однородности. В  случае уникаль-
ности данного товара (т. е. отсутствия подобия 
во всём мире) ему выдаётся патент. В случае если 
товар или услуга повторяет уже ранее созданные 
полезные свойства другого товара или услуги, 
то в выдаче патента будет отказано. Для оцен-
ки степени однородности товаров используют 
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Международную классификацию товаров и ус-
луг (МКТУ). В данной классификации каждой 
товарной группе присвоен свой индивидуальный 
коэффициент однородности.

Руководствуясь данными коэффициентами, мы 
и оцениваем однородность целого рынка:

100–75 % — рынок практически однороден;
75–45 % — рынок средней однородности;
45–25 % — рынок не однороден;
25–0 % — производится выдача патента, т. к. 

практически отсутствуют полезные свойства то-
вара, которые дублируются в ранее придуманных 
товарах [16].

С помощью вышеуказанной технологии по-
пробуем провести исследование рынка малого 
и среднего бизнеса Челябинской области на пред-
мет близости отдельных отраслей рынка к совер-
шенной конкуренции. Для данного исследования 
возьмём самые многочисленные отрасли рыноч-
ного сегмента, а именно: оптовая торговля про-
мышленными товарами, розничная торговля по-
требительскими товарами и сдача недвижимости 
в аренду.

Первым критерием рынка совершенной кон-
куренции является максимально большое коли-
чество товаров на рынке. Взяв самые объёмные 
сегменты рынка в малом и среднем бизнесе, мы 
условно выполнили первый критерий.

Далее рассмотрим критерий № 2 — «Барьеры 
входа на  рынок минимальны или отсутствуют 
вовсе». Чтобы оценить барьеры входа на рынок 
в ранее выбранных сегментах малого и среднего 
бизнеса (оптовая торговля промышленными то-
варами, розничная торговля потребительскими 

товарами и сдача недвижимости в  аренду), со-
ставим табл. 1.

Наличие барьеров можно охарактеризовать 
следующим образом: оптовая торговля промыш-
ленными товарами имеет самые большие барье-
ры (относительно двух других), но если рассмат
ривать данные показатели в  разрезе отраслей 
рынков с наименьшим количеством компаний, 
то  показатели рынка оптовой торговли весьма 
выгодно смотрятся на их фоне.

Если рассматривать данные рынки относитель-
но нормативных значений вышеуказанных кри-
териев, то все рынки удовлетворяют норматив-
ным критериям, и таким образом мы можем ут-
верждать, что данные рынки имеют небольшие 
барьеры входа на рынок.

Далее необходимо проанализировать степень 
осведомлённости покупателя о товаре. Как было 
сказано ранее, степень осведомлённости мы бу-
дем анализировать с помощью таких критериев, 
как достоверность, доступность и достаточность.

Анализируя табл. 2, мы можем сделать следую-
щий вывод: только два рынка (розничная торгов-
ля потребительскими товарами и сдача в аренду 
недвижимости) имеют все три критерия осведом-
лённости в рамках необходимых норм, а вот ры-
нок оптовой торговли промышленными товарами 
не смог удовлетворить критериям достоверности 
и доступности.

Далее рассмотрим следующий критерий бли-
зости рынка к совершенной конкуренции, а имен-
но незначительное влияние фирм на ситуацию 
на рынке. Как было сказано ранее, оценить вли-
яние компаний на рыночную ситуацию можно 

Таблица 1
Показатели, характеризующие величину барьеров входа на рынок

Рыночный сегмент

Эффективность 
процедур регистра-

ции (время реги-
страции / количе-

ство процедур)

Нагрузка на бизнес, 
связанная с про-

ведением проверок 
(количество прове-

рок в год)

Качество инфра-
структуры (доля 
дорог, соответ-

ствующих нормам, 
мощность аэропор-

та города)

Количество и до-
ступность финан-
совой поддержки 
(доля налоговых 
льгот от общий 

суммы налоговых 
отчислений)

Оптовая торговля 
п ромыш ленными 
товарами

30 дней / 10 5 70 % / 300 10

Розничная торговля 
потребительскими 
товарами

15 дней / 7 5 70 % / 300 15

Сдача в  аренду не-
движимости

5 дней / 5 2 70 % / 300 10
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с помощью индекса HHR и коэффициента кон-
центрации.

Анализ вышеуказанных коэффициентов ото-
бразим в табл. 3.

Как видно из таблицы, все три выбранные ра-
нее рынка удовлетворяют условиям высококон-
курентного рынка. Это означает, что на рынке 
находится большое количество небольших фирм, 
следовательно, влияние каждой конкретной фир-
мы на общую ситуацию на рынке не велико. Это 
означает, что такое условие совершенной конку-
ренции, как влияние одной фирмы на общую си-
туацию на рынке, с небольшой долей условности 
мы можем считать выполненным.

Последним условием совершенной конкурен-
ции, по  Ф. Найту, является однородность по-
лезных свойств продукта или услуги на  рын-
ке. Измерить степень однородности полезных 
свойств с максимальным приближением к поис-
ку объективной истины очень сложно, посколь-
ку для каждого потребителя тот или иной товар, 
способен по-разному удовлетворить одну и  ту 
же потребность. Именно поэтому, чтобы изме-

рить степень однородности продукции на рынке 
мы воспользуемся методом, который использует 
орган, выдающий патенты на изобретения. Как 
оценивать степень однородности, было описано 
ранее.

Таким образом, обращаясь к МКТУ, мы можем 
сделать следующий вывод:

1) оптовая торговля промышленными товара-
ми — 35 %, следовательно, рынок не однороден;

2) розничная торговля потребительскими то-
варами — 48 % — рынок средней однородности;

3) сдача в аренду недвижимости — 75 % — ры-
нок практически однороден.

Анализируя результаты исследования однород-
ности вышеуказанных рынков, мы можем сделать 
вывод о том, что только рынок аренды недвижи-
мости имеет необходимую степень однородности 
для рынка совершенной конкуренции.

Таким образом, нами были проанализирова-
ны три рынка малого и среднего бизнеса, кото-
рые имели самое большое количество компаний 
(рынок оптовой торговли промышленными то-
варами, рынок розничной торговли потребитель-
скими товарами, сдача недвижимости в аренду). 
Используя критерии совершенной конкуренции 
мы, по Ф. Найту, проанализировали данные и по-
лучили следующие результаты.

Рынок оптовой торговли промышленными то-
варами находится далеко от  статуса рынка со-
вершенной конкуренции, поскольку два крите-
рия нарушают нормы, установленные для рынка 
совершенной конкуренции (степень однородно-
сти товаров и услуг, осведомлённость покупателя 
о товаре).

Что касается рынка розничной торговли по-
требительскими товарами, то данный рынок 

Таблица 2
Показатели, характеризующие степень осведомлённости покупателей  

о приобретаемых товарах

Рыночный сегмент

Достоверность (количество 
дел об информационной 
фальсификации заведён-

ных на данном рынке, норма 
не больше 40 в год)

Доступность (среднее время 
поиска информации  

о товаре, включая Интернет, 
не более 5 минут)

Достаточность

Оптовая торговля про-
мышленными товарами

47 10 мин +

Розничная торговля потре-
бительскими товарами

36 5 мин +

Сдача в  аренду недвижи-
мости

10 3 мин +

Таблица 3
Анализ показателей влияния компании 

на рыночную ситуацию

Рыночный сегмент Индекс 
HHR CR, %

Оптовая торговля промышлен-
ными товарами

33 700

Розничная торговля потреби-
тельскими товарами

29 750

Сдача в аренду недвижимости 30 200
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приближен к  совершенной конкуренции не-
сколько сильнее, чем предыдущий, но степень 
однородности товаров и услуг также не соответ-
ствуют нормам.

Только рынок аренды недвижимости удовлет-
воряет всем необходимым критериям совершен-

ной конкуренции и может быт назван условно со-
вершенно конкурентным.

Сама методика оценки близости рынка к со-
вершенной конкуренции достаточна абстрактна, 
и  возможны более детальные характеристики 
каждого критерия близости рынка.
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This article describes the conditions of perfect competition, and proposed a method of estimating market 
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ПРИРОДА ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА  
И ФАКТОРЫ, НА НЕГО ВЛИЯЮЩИЕ

А. А. Полидуц
ФГБОУ ВПО «Челябинский государственный университет», Челябинск, Россия

Рассматривается экономический рост как экономическая категория, его типы и факторы, на него 
влияющие. Приведена классификация, позволяющая дать характеристики по уровню развития с по-
зиции индустриального экономического роста всем странам мира. Проанализированы две основные 
группы моделей экономического роста — неокейнсианская и неоклассическая. Выявлены определя-
ющие факторы экономического роста и его темпов.

Ключевые слова: экономический рост, индустриальное общество, ВВП, модели экономического 
роста.

Проблема экономического роста ещё с «Иссле
дования o природе и причинах богатства народов» 
А. Смита до  сих пор остаётся одной из  основ-
ных для экономической науки. Самые влиятель-
ные труды по политической экономии, a позднее 
и экономической теории уделяли вопросам эко-
номического роста должное внимание, поскольку 
развитие экономики призвано обеспечивать по-
вышение жизненного уровня при постоянном ро-
сте населения. Существует большое количество 
моделей экономического роста, рассматриваю-
щих взаимодействие и взаимовлияние ещё боль-
шего количества вызывающих экономический 
рост факторов. За вклад в теорию экономического 
роста неоднократно присуждалась Нобелевская 
премия. Целью статьи является уточнение кате-
гории «экономический рост» и выявление факто-
ров, оказывающих на него влияние.

В экономической литературе выделяют не-
сколько групп показателей, изменение которых 
позволяет говорить o наличии или отсутствии 
экономического роста. В первую очередь это аб-
солютные количественные экономические по-
казатели, такие как ВВП и ВНП, показатели на-
ционального дохода и национального богатства, 
величина «чистых активов» государства и вели-
чина его золотовалютных резервов. Поскольку 
чаще всего экономический рост выражают в ве-
личине ВВП, дадим определение этому термину. 
Валовой внутренний продукт — это макроэко-
номический показатель, который был предложен 
американским экономистом российского проис-
хождения С. Кузнецом в 1934 г. Этот показатель 
отражает суммарную рыночную стоимость всех 
произведённых за год на территории государства 

конечных товаров и услуг без учёта националь-
ной принадлежности использованных факторов 
производства. ВВП страны может быть выра-
жен в национальной валюте, a может, при более 
точных международных сравнениях, быть пред-
ставлен по паритету покупательной способности. 
Вторая группа показателей экономического ро-
ста — это относительные количественные эконо-
мические показатели. К ним относятся величина 
ВВП на душу населения, среднедушевой распола-
гаемый доход населения, a также приходящиеся 
на душу населения показатели потребления, сбе-
режения и инвестиций. Третья группа представ-
лена качественными показателями экономическо-
го роста, основными из которых считаются сред-
няя продолжительность жизни населения вкупе 
с показателями рождаемости и смертности, обра-
зовательный уровень населения, т. е. доля высше-
го и среднего образования. Сюда же относят та-
кие факторы общественного благосостояния, как 
социальная и политическая стабильность, состо-
яние окружающей среды, степень зрелости раз-
личных институтов. Качественным показателем 
является также и отраслевая структура экономи-
ки, соотношение сельского хозяйства с добыва-
ющей и сырьевой отраслями промышленности, 
доля высокотехнологичных отраслей.

И абсолютные количественные, и качествен-
ные показатели подвержены сильному влиянию 
внешних факторов. К примеру, под воздействием 
западных антироссийских санкций существен-
но снизился приток иностранных инвестиций, 
в силу кризиса меняется величина занятого на-
селения. По этой причине наиболее рациональ-
ным является определение экономического ро-
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ста на базе относительных количественных эко-
номических показателей, в частности, валового 
внутреннего продукта. Итак, под экономическим 
ростом на макроуровне будем понимать измене-
ние показателя ВВП в расчёте на душу населения 
в рамках определённого периода.

При этом следует различать такие понятия, как 
«экономический рост» и «экономическое разви-
тие». Экономический рост подразумевает рост 
доходов населения в результате количественно-
го изменения объёма производства определённых 
благ. Экономическое развитие является более 
широким понятием и представляет собой много-
мерный процесс, результатом которого являют-
ся глубокие структурные изменения не  только 
в технической и экономической, но и в социаль-
ной области. Понятие «экономическое развитие» 
неразрывно связано с изменением структуры на-
циональной экономики.

В экономической литературе выделяют не-
сколько основных точек зрения на типы эконо-
мического роста. Первая точка зрения обуслов-
лена потребностями и возможностями общества, 
a  также темпами роста населения. Суть этого 
подхода излагается в работах британского учё-
ного-экономиста Р. Харрода, который ввёл в оби-
ход понятия естественного, гарантированного 
и  фактического темпов экономического роста 
[11]. Естественный экономический рост вызван, 
главным образом, ростом населения, ростом по-
требностей этого населения, a также стремлени-
ем каждого отдельного человека максимально 
полно удовлетворить свои материальные и ду-
ховные потребности, использовав при этом все 
потенциальные возможности для экономическо-
го роста. Гарантированный темп роста Р. Харрод 
определяет как некую прогнозируемую линию 
развития, на которую предприниматели настра-
иваются и «удовлетворены тем, что они делают» 
[11]. Фактический экономический рост представ-
ляет собой реально достигнутый экономический 
рост как результат совместного действия есте-
ственного и  гарантированного экономического 
роста.

Помимо этого, различают типы экономическо-
го роста с позиции количественных либо каче-
ственных изменений факторов производства, так 
называемый факторный подход. В  экономиче-
ской теории выделено два типа экономического 
роста — интенсивный и экстенсивный, a в рамках 
интенсивного зачастую выделяется ещё и инно-
вационный экономический рост. Экстенсивному 

типу роста присуще количественное увеличе-
ние использования одного или нескольких фак-
торов производства. Соответственно различают 
капиталоёмкий, трудоёмкий или ресурсоёмкий 
подтипы экстенсивного экономического роста. 
Когда же происходит качественное усовершен-
ствование факторов производства, как, например, 
применение в производстве сверхточного совре-
менного оборудования, использование экономич-
ных безотходных технологий и более квалифици-
рованной рабочей силы, то речь идёт об интен-
сивном, или качественном, типе экономического 
роста. Тут следует сказать, что эти два типа эко-
номического роста взаимосвязаны, их не следует 
противопоставлять друг другу.

Различают также экономический рост с пози-
ции того, что его определяют производительные 
силы, техника и технологии производства. В свя-
зи с этим экономисты выделяют доиндустриаль-
ный (этап традиционного общества), индустри-
альный и  постиндустриальный типы экономи-
ческого роста. Доиндустриальный тип экономи-
ческого роста имеет место в тех национальных 
экономиках, где основной отраслью является 
сельское хозяйство и его доля в ВВП превыша-
ет 50 %. В развитых капиталистических странах 
этап доиндустриального аграрного развития за-
кончился ещё в XIX в., в то время как некоторые 
экономически отсталые страны находятся в нём 
и сегодня. Доиндустриальный тип характеризу-
ется, как правило, очень низкими темпами эко-
номического роста.

Индустриальному типу экономического ро-
ста характерен переворот в материальной осно-
ве производства, в результате которого вместо 
сельского хозяйства в масштабах национальной 
экономики определяющую роль начинает играть 
промышленность. Исторически индустриаль-
ный рост в современных развитых странах на-
чался в начале XIX в. и продолжается до сих пор, 
привнеся как значительные количественные, так 
и качественные преобразования в национальные 
экономики этих стран.

Следует отметить, что в  доиндустриальном 
обществе центральное место занимал человек 
с  его потребностями, хотя и  ограниченными. 
Индустриальное общество на первый план в эко-
номике ставит производство, темпы экономиче-
ского роста и доходы, a роль человека снижается.

Постиндустриальный тип экономического 
роста рассматривается в  работах учёных-эко-
номистов Дж. К. Гэлбрейта и  Э. Пестеля [12]. 
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Поскольку ни одна из экономик ещё не принад-
лежит к  данному типу экономического роста 
и пока вызревают только предпосылки постин-
дустриального экономического общества, учёные 
предполагают, что центральное место в экономи-
ке снова займёт человек и его качество жизни, 
но уже на более высоком уровне по сравнению 
с традиционным обществом. Высокий уровень 
индустрии обеспечит настолько же высокий уро-
вень благосостояния общества в  целом, новые 
потребности будут сравнительно быстро удов-
летворяться. Опасные технологии будут свёрну-
ты, a окружающая среда будет поддерживаться 
в должном состоянии.

И, наконец, четвёртая точка зрения  — с  по-
зиции взаимодействия национального эконо-
мического хозяйства с  мировым различают 
импортозамещающий и  экспортно ориентиро-
ванный типы экономического роста. В  связи с 
этим уместно подчеркнуть, что в подписанном 
Президентом РФ В. В. Путиным в мае 2014 г. пе-
речне поручений Правительству РФ о дополни-
тельных мерах по  стимулированию экономи-
ческого роста было, среди прочих, и поручение 
разработать и утвердить планы содействия им-
портозамещению в промышленности и сельском 
хозяйстве на 2014–2015 гг. Об импортозамещении 
заговорили как о реальном средстве, способном 
вывести страну из стагнации. Некоторые анали-
тики уверяют, что реализация программы импор-
тозамещения способна обеспечить 10–15 % про-
мышленного роста в России.

Практически каждый из рассмотренных выше 
типов экономического роста в процессе прохож-
дения своего определённого исторического пути 
привносил в национальные экономики количе-
ственные и качественные изменения. Если пред-
положить, что развитие всех стран мира проис-
ходило бы одновременно и одинаковыми темпа-
ми, то в любой заданный момент времени состав 
общей мировой экономики был бы однородным 
по своему составу. На самом же деле это не так. 
На практике в одних странах переход к индустри-
альному экономическому росту состоялся рань-
ше, в других — позже, в некоторых вообще его 
до сих пор не было. Опять же одни развиваются 
высокими темпами, как, например, послевоенный 
рост стран Восточной Азии, другие — медлен-
но. Вот что пишет по этому поводу американский 
экономист, нобелевский лауреат 1995 г. по эконо-
мике Р. Лукас: «…догоняющий рост, который мы 
могли неоднократно наблюдать с XIX века, обыч-

но не происходит как постепенное уменьшение 
разницы в доходах с одним и тем же темпом меж-
ду любыми двумя странами. Если бы так было, 
мы  бы и  начального неравенства не  увидели! 
Вместо этого мы видим в любой период времени, 
как некоторые экономики идут на “взлёт”, соглас-
но знаменитому образу из  работы У. У. Ростоу, 
быстро индустриализуются и сокращают разрыв 
в доходах с лидерами за несколько десятилетий, 
a другие стагнируют и наблюдают за счастлив-
чиками…» [1]. В конечном итоге в каждый задан-
ный момент времени состав мировой экономики 
является пёстрым и неоднородным.

Общая тенденция в мировой экономике тако-
ва, что на протяжении двух столетий, т. е. XIX 
и XX вв., увеличивается количество стран и на-
родов, стремящихся перейти от доиндустриаль-
ного экономического роста к индустриальному. 
Добившись значительных успехов и  перейдя 
к индустриальному экономическому росту, далее 
эти экономики делают попытки перейти к следу-
ющему этапу — постиндустриальному экономи-
ческому росту.

Исторически считается, что Англия была пер-
вой страной, ступившей на путь индустриаль-
ного экономического роста. К середине XIX в. 
она уже стала индустриальной державой. Спор 
o том, какие факторы, помимо основных обще-
известных факторов производства, послужили 
тому причиной, актуален и по сегодняшний день. 
Английский учёный из Оксфорда А. Макфарлейн 
в 1978 г. в своей книге «Об истоках английского 
индивидуализма» задаётся вопросом: «Если бы 
мы смогли понять, почему промышленная рево-
люция вначале произошла в Англии и что её по-
родило, мы смогли бы стимулировать экономиче-
ский рост, где угодно» [4]. Ему вторит Д. Ландес, 
профессор истории и  экономики из  Гарварда 
в своей работе «Богатство и бедность народов»: 
«Почему это сделала именно Британия, a не дру-
гая нация» [4]. Возможно, близок к истине исто-
рик экономики М. Хартуэлл, выдвинувший те-
зис o том, что в XVIII в., к моменту индустри-
ализации, самым уникальным и  характерным 
отличием Англии от других европейских стран 
было английское право в  целом и  «священное 
право частной собственности» в  особенности. 
Одной из наиболее популярных теорий, пытаю-
щихся объяснить ведущую роль Англии в про-
мышленной революции, была теория, разрабо-
танная М.  Вебером, который предположил су-
ществование причинной связи между религией 
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и  экономикой. По  Веберу, страны с  сильными 
протестантскими ценностями обладают наи-
лучшими условиями для развития капитализма. 
М. Вебер считал, что «протестантизм поощряет 
стремление к получению прибыли, возводя его 
в ранг почтенного занятия, и одновременно ста-
вит в ряд добродетелей бережливость и самоогра-
ничение, столь необходимые для накопления ка-
питала» [7]. Как бы там ни было, к 1850 г. более 
половины английского населения жило и работа-
ло в городах, а сельским хозяйством продолжало 
заниматься лишь 15 % трудоспособного населе-
ния. Учитывая тот факт, что к середине XIX в. 
население индустриальной Англии составля-
ло 20 млн чел., a мировое население было око-
ло 1 млрд, то можно сделать вывод, что к 1850 г. 
в индустриально развитых странах проживало 
2 % от населения всего земного шара. Это соот-
ношение существенно увеличилось к 1900 г., ког-
да в число индустриально развитых стран вош-
ли США, a также Германия, Франция и Италия, 
и составило 15 % всего населения Земли. К концу 
XX в. в индустриально развитых странах прожи-
вало уже более 1 млрд чел., т. е. более 20 % на-
селения земного шара. Существует мнение, что 
в ближайшие 20–30 лет к числу индустриально 
развитых стран присоединятся Китай, Индия, 
Россия и страны СНГ, и количество людей, про-
живающих в индустриально развитых странах, 
приблизится к 4 млрд, составив, таким образом, 
более половины населения Земли.

В мировом экономическом хозяйстве суще-
ствуют две такие тенденции, как неравномер-
ность экономического развития и его выравни-
вание. Развитые страны, как правило, демон-
стрируют стабильные во  времени и  близкие 
к средним значениям темпы экономического ро-
ста. Но у бедных стран существует множество 
примеров резких и  непрогнозируемых измене-
ний в темпах роста, причём в разные стороны. 
Немаловажную роль в такого рода изменениях 
играют политические либо военные потрясения, 
самым свежим примером которых является ситу-
ация на Украине. Можно привести, помимо этого, 
ряд поразительных примеров взлёта темпов эко-
номического роста, самыми известными из кото-
рых являются «экономические чудеса» в странах 
Восточной Азии: Япония, Южная Корея, Тайвань, 
Гонконг и Сингапур.

При этом в отдельные годы, в отдельные пе-
риоды берёт верх то одна, то другая тенденция. 
Логически рассуждая, можно сделать выводы, 

что когда страны, находящиеся на  этапе доин-
дустриального экономического роста, быстры-
ми темпами создают в ходе индустриализации 
промышленность, то происходит нивелирование 
уровня экономического развития разных стран 
мира. Но в действительности такого не бывает, 
потому что индустриально развитые страны так-
же развиваются, внутри неразвитых стран наблю-
даются противоречивые тенденции, одни страны 
быстро развиваются, другие — очень медленно. 
Поэтому в каждый данный момент мы наблюда-
ем то усиление, то ослабление неравномерности 
развития экономики в современных странах.

С точки зрения индустриального типа экономи-
ческого роста, экономическая литература предла-
гает классифицировать страны на индустриально 
развитые и развивающиеся страны. Существует 
и более обширная классификация, позволяющая 
дать характеристики по уровню развития с по-
зиции индустриального экономического роста 
всем странам мира. К первой группе относятся 
три десятка стран, уже прошедшие этап инду-
стриального роста и вступившие в переходный 
период к постиндустриальному типу экономиче-
ского роста. Ко второй группе принято относить 
так называемые новые индустриальные страны, 
т. е. находящиеся на этапе интенсивного инду-
стриального экономического роста. Количество 
новых индустриальных стран с  каждым деся-
тилетием возрастает. Третью группу образуют 
богатые страны-экспортёры нефти, такие как 
Катар, Кувейт и Саудовская Аравия. ВВП в расчё-
те на душу населения в некоторых из этих стран 
превышает аналогичный показатель в индустри-
ально развитых странах, иногда даже на порядок. 
Так, по данным Всемирного банка за 2013 г., ВВП 
на душу населения по паритету покупательной 
способности у  Катара составляет 131 758 долл. 
США, у США — 53 143, у Германии — 43 332, 
у России — 24 120. Четвёртая группа — это груп-
па малых стран с высоким уровнем производства 
и дохода. Доходы в основном поступают от ту-
ризма и банковской системы. Сюда принято от-
носить Швейцарию, Люксембург, Лихтенштейн, 
Монако. И  наконец, пятую группу образуют 
большое количество развивающихся стран, со-
ставляющих к настоящему моменту 2/3 всего на-
селения Земли.

Экономический рост происходит в силу воздей-
ствия факторов, на него влияющих. Очевидно, что 
это процессы либо явления, позволяющие увели-
чить ВВП национальной экономики, повысить ре-
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альный объём производства, его эффективность. 
Зная их и воздействуя на них, можно увеличить 
темпы экономического роста. При этом экономи-
ческий рост не решает все проблемы населения 
страны. К примеру, на уровень бедности в стране 
влияют не столько величина ВВП и объёмы про-
изводства, сколько сложившиеся механизмы рас-
пределения национального дохода.

В качестве прямых факторов экономического 
роста, по  аналогии с факторами производства, 
в работах российского экономиста В. И. Бархатова 
выделены увеличение численности населения 
и повышение качества трудовых ресурсов; рост 
объёма и улучшение качества основного капита-
ла; совершенствование технологий и организации 
производства; повышение количества и качества 
используемых природных ресурсов; рост пред-
принимательских способностей [3]. Косвенными 
факторами экономического роста считаются 
факторы предложения, спроса и распределения. 
К факторам предложения можно отнести сниже-
ние степени монополизации рынков, уменьшение 
цен на факторы производства, снижение налого-
вой нагрузки на предприятия, льготное кредито-
вание, государственные гарантии и другие меры. 
Факторы спроса обеспечивают потребление воз-
росшего объёма производства. К ним относятся 
рост потребительских, инвестиционных и  го-
сударственных расходов, расширение экспорта 
продукции. В качестве факторов распределения 
называются фактическая аллокация производ-
ственных ресурсов по отраслям, предприятиям 
и регионам страны, a также действующий в об-
ществе порядок распределения доходов между 
субъектами [3].

Уже упомянутый нами Саймон (Семён) Кузнец 
проводил глубокие эмпирические исследования 
четырёх ключевых, по  его мнению, факторов 
экономического роста [13]. Таковыми он считал 
демографический рост населения страны, рост 
уровня знаний населения, адаптацию внутри 
страны к факторам роста и внешние экономиче-
ские связи между странами. Целью С. Кузнеца 
было создание общей теории экономического ро-
ста, способной объяснить и причины роста ин-
дустриально развитых стран, и барьеры на пути 
развивающихся стран, равно как с рыночной, так 
и  с  плановой экономикой, стран богатых при-
родными ресурсами и без таковых, с большими 
территориями и с малыми. Кроме того, эта тео-
рия могла бы объяснить влияние на экономиче-
ский рост внешнеэкономических связей. Судя 

по всему, С. Кузнец успешно справился с этой за-
дачей, потому что в 1971 г. ему была присуждена 
Нобелевская премия по экономике за «эмпири-
чески обоснованное толкование экономического 
роста, приведшее к новому, более глубокому по-
ниманию экономических и социальных структур, 
и процесса развития».

При исследовании факторов экономического 
роста стоит упомянуть американского экономи-
ста Э. Денисона [14] из Брукингского института, 
который попытался определить количественно 
долю каждого из  рассматриваемых им факто-
ров в  ежегодном приросте ВВП американской 
экономики за период с 1929 по 1982 г. Им были 
разбиты на  составляющие такие факторы, как 
труд, капитал и технический прогресс. Из них он 
вычленил 23 фактора, влияющих на экономиче-
ский рост. При этом 4 фактора относились к тру-
ду, также 4 имели отношение к капиталу, 1 фак-
тор — к земле, а остальные 14 факторов характе-
ризовали вклад научно-технического прогресса 
в экономический рост. Э. Денисоном выделены 
также некоторые факторы, вызывающие сниже-
ние измеряемого роста выпуска на душу населе-
ния, например, преступность, халатность, меры 
государственного регулирования в виде охраны 
окружающей среды и повышения безопасности 
труда. При этом Э. Денисон доказывает, что об-
разование количественно является ведущим фак-
тором роста объёма выпуска на одного работаю-
щего, подчёркивая значимость инвестиций в че-
ловеческий капитал в качестве источника роста. 
Затем Э. Денисон говорит oб увеличении про-
изводительности труда, как о наиболее важном 
факторе, обеспечивающем рост реального про-
дукта и дохода, что объясняется научно-техни-
ческим прогрессом.

Анализом факторов экономического роста, их 
дезагрегацией и  оценкой влияния на  экономи-
ческий рост активно занимались и другие аме-
риканские экономисты, например, Р. Солоу [15], 
Дж. Кендрик. Надо сказать, что сделанные ими 
выводы применительно к ведущей роли научно-
технического прогресса в обеспечении экономи-
ческого роста были аналогичными.

Кроме перечисленных факторов, на  эконо-
мический рост существенно влияет экономиче-
ская политика государства, которая может как 
этот рост стимулировать, так и затормаживать. 
Немаловажное значение имеют внешние аспек-
ты, в том числе участие в международном разде-
лении труда на уровне обрабатывающих отраслей 
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и экономической интеграции, внешняя торговля 
и внешнеторговая политика, степень открытости 
экономики мировому хозяйству.

Россия на мировом рынке продолжает высту-
пать как поставщик сырья и импортёр готовой 
продукции. Отсутствие притока капиталов, тех-
нологий, управленческого опыта замедляют её 
экономическое развитие. Между тем иностран-
ные инвестиции могли бы стать для России ката-
лизатором экономического прогресса.

Анализ взаимодействия факторов экономиче-
ского роста предполагает создание его моделей. 
Модели создаются для эффективного прогнози-
рования экономического роста и его последствий. 
Большинство современных моделей экономиче-
ского роста сформированы на базисе двух тео-
рий — это кейнсианская теория макроэкономи-
ческого равновесия и  неоклассическая теория 
производства. Соответственно в экономической 
теории различают две основные группы моделей 
экономического роста — кейнсианскую (позже 
неокейнсианскую) и неоклассическую.

Дж. М. Кейнс говорил o том, что в стихийном 
механизме капиталистического хозяйства не воз-
никает равновесия спроса и  предложения, что 
в конечном итоге влечёт за собой неустойчивость 
экономического развития и безработицу. В этом 
случае для достижения устойчивости экономи-
ки государство должно регулировать те факторы, 
которые влияют на эффективный спрос [9].

Теории Кейнса придерживаются такие учё-
ные-неокейнсианцы, как Р. Харрод, Н. Калдор, 
Е. Домар, Э. Хансен, Дж. Робинсон. Их позиция 
основывается на том, что рост инвестиций яв-
ляется определяющим фактором как экономи-
ческого роста, так и темпов роста. Инвестиции, 
во‑первых, обеспечивают рост национального до-
хода, во‑вторых, увеличивают производственные 
мощности, оберегая предприятия от недогрузки 
и безработицы.

Наиболее известными неокейнсианскими мо-
делями экономического роста считаются пред-
ложенные английским экономистом Р. Харродом, 
и американцами Е. Домаром и Э. Хансеном одно-
факторные модели. Они говорят о зависимости 
между ростом национального дохода и накопле-
нием капитала, пренебрегая остальными факто-
рами, при этом на капиталоёмкость влияют толь-
ко технические условия производства. Всякой 
экономике следует направлять часть националь-
ного дохода на реконструкцию подвергающихся 
износу капитальных благ.

По большому счёту, неокейнсианские модели 
экономического роста доказывают сам факт су-
ществования этого роста, a не его устойчивость. 
В случаях отклонения от динамического равно-
весия рыночные механизмы не способны само-
стоятельно к нему вернуться, поэтому неокейнси-
анцы говорят o государственном регулировании 
рыночной экономики.

Поскольку неокейнсианские модели экономи-
ческого роста не принимают во внимание такой 
фактор, как научно-технический прогресс, в эко-
номической теории возникли многофакторные 
неоклассические модели экономического роста. 
Неоклассические модели экономического роста 
построены на  базе линейно-однородной произ-
водственной функции и исходят из предпосылок 
o том, что занятость полная, все факторы про-
изводства полностью взаимозаменяемы, a цены 
на всех рынках гибкие. В качестве методологиче-
ской основы неоклассических моделей роста слу-
жат классическая теория факторов производства 
и теория предельной производительности, соглас-
но которой доходы владельцев факторов произ-
водства задаются предельными продуктами этих 
факторов.

Среди неоклассиков, занимавшихся исследова-
нием факторов экономического роста, можно вы-
делить американских учёных Р. Солоу, Р. Лукаса, 
Г. Мэнкью, Э. Денисона. В отличие от неокейн-
сианцев неоклассики являются противниками 
государственного вмешательства в  экономику. 
В российской экономике государственное регу-
лирование рыночных механизмов играет значи-
тельную роль, особенно на фоне действия эконо-
мических санкций Западных стран, введённых 
в 2014 г. Одним из недавних примеров являет-
ся изменение значений ключевой ставки ЦБ РФ 
и  переход к  инфляционному таргетированию. 
Считается, что эти меры позволят повысить уро-
вень инвестиций в  отечественную экономику. 
Соответственно, реализуемый в российской эко-
номике подход нельзя определить как неокласси-
ческий. Нацеленность на привлечение инвести-
ций и  государственное регулирование россий-
ской экономики являются характерными чертами 
неокейнсианского подхода, и в то же время нель-
зя отрицать роль научно-технического прогресса 
в глобальных преобразованиях, вызванных ры-
ночными реформами и деловой активностью об-
щества. Я считаю, что в современной российской 
экономике реализуется синтез существующих 
теорий экономического роста, поскольку ни одна 
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из них в чистом виде не применима к сегодняш-
ней экономической ситуации.

Проблемы экономического роста остаются 
значимыми для всех без исключения стран мира. 
Во многом это связано с демографическим ро-
стом и исчерпанием ресурсов, что приводит к не-
обходимости их освоения в отдалённых и труд-
нодоступных районах. Удорожание ресурсов, 
в свою очередь, снижает доходность производ-
ства. С другой стороны, индустриализация, рост 
промышленного производства и научно-техниче-
ский прогресс, приводя к экономическому росту, 
негативно сказываются на окружающей среде, за-

грязняя воздух, почву и воду, т. е. наносят ущерб 
здоровью населения. При этом рост ВВП и на-
ционального богатства совсем не подразумевает 
справедливое распределение этого богатства сре-
ди населения, потому что многие факторы, вли-
яющие на экономический рост, например, сред-
ства производства и капитал, находятся в частной 
собственности. Высокая дифференциация дохо-
дов общества не позволяет решить проблему бед-
ности. В связи с этим целью общества является 
скорее не экономический рост, a устойчивое эко-
номическое развитие.
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Движение капитала в условиях глобализации играет важную роль в развитии российской экономи-
ки и формировании системы внешних рыночных отношений, поскольку именно в движении капитала 
объединяются трудовые, материальные и финансовые ресурсы, определяющие возможности как про-
стого, так и расширенного воспроизводства. Целью статьи является выявление позитивных и нега-
тивных последствий глобализационных процессов при движении капитала. Рассматриваются особен-
ности движения капитала в условиях глобализации, «бегство» капитала (причины, формы, методы), 
а также инвестиционный климат и риски, оказывающие давление на движение капитала. На основе 
обобщения делается вывод об особенностях движения капитала в условиях глобализации в целом.

Ключевые слова: движение капитала, глобализация, бегство капитала, формы бегства капита-
ла, инвестиционный климат, инвестиционные риски.

Одним из главных способов внедрения средств 
интеграции национальной экономики в мировое 
хозяйство является международное движение ка-
питала, которое обеспечивает приток дополни-
тельных инвестиционных ресурсов, получение 
сверхдополнительной прибыли, передачу произ-
водственных мощностей и передовых техноло-
гий, накопленного опыта организации и управ-
ления производством, усиление влияния и конт
роля над субъектами, принимающими капитал, 
приближения производства к  рынкам сбыта. 
Об этом же говорит и О. А. Бондаренко [6].

Получение прибыли или определённого про-
цента, поиск новых, более выгодных и  более 
удобных, менее затратных условий применения 
капитала и есть цель международного движения 
капитала. Она является одной из отличительных 
особенностей современного международного пе-
редвижения. В таких условиях решающую роль 
играет инвестиционная привлекательность госу-
дарства, принимающего капитал.

По мнению Л. И. Абалкина, в  условиях гло-
бализации мировое движение капитала служит 
основным фактором повышения интернациона-
лизации производства, увеличения уровня заня-
тости темпов экономического роста и  рабочих 
трудовых ресурсов, способствует развитию фи-
нансового рынка и, следовательно, подталкивает 
к модернизации мирового хозяйства в целом [1].

Международная финансовая глобализация 
только улучшает результативность, в тот момент 
когда сопровождается политикой, ограничиваю-
щей моральный риск, неблагоприятный отбор, 

«эффект толпы» и все трудности, которые с этим 
связаны, и удерживает их возможные губитель-
ные результаты. Н. Иванов предполагает, что 
именно такая политика должна вводить целесо-
образное, рациональное наблюдение и регулиро-
вание, интегрированное с тщательным создани-
ем пороговых условий предоставления кредитов 
и вложений для того, чтобы сократить масштабы 
для участников финансового рынка, которые воз-
лагают на свои плечи очень высокие риски и огра-
ничивают возможные проблемы невыплат [13].

В соответствии с целью статьи можно выде-
лить следующие позитивные последствия (пре-
имущества) глобализационных процессов:

1. Глобализация способствует углублению спе-
циализации и международного разделения тру-
да. В её рамках более продуктивно размещаются 
средства и ресурсы, что, в конечном итоге, содей-
ствует увеличению среднего уровня жизни и рас-
пространению жизненных перспектив жителей 
(при более низких для него затратах).

2. Существенным преимуществом глобализа-
ционных процессов является экономия на объ
ёмах производства, что потенциально может 
подвергнуть к уменьшению издержек и сниже-
нию цен, а значит, к устойчивому экономическо-
му росту.

3. Глобализация, усиливая конкуренцию, под-
талкивает к  дальнейшему развитию новейших 
технологий и распространению их среди госу-
дарств.

4. Глобализация способствует усилению меж-
дународной конкуренции. Глобализационные 



В. В. Юзеева122

процессы в мировой экономике выгодны прежде 
всего покупателям, так как конкуренция даёт им 
право выбора и уменьшает цены.

К негативным последствиям следует отнести 
в первую очередь её следующие аспекты:

– быстрое перемещение экономических сбоев 
и финансовых кризисов из одних регионов мира 
в другие, а при соединении ряда значительных 
негативных факторов — придание им глобально-
го характера. Особенно это относится к миграции 
краткосрочных спекулятивных капиталов на фи-
нансовых рынках;

– процессы глобализации снижают экономи-
ческий суверенитет как атрибут силы общена-
циональных стран и потенциал экономического 
регулирования соответственных национальных 
государств, оказывающихся в увеличивающей-
ся зависимости от «своих» и иностранных ТНК. 
Нынешние ТНК, которые относятся к высшему 
уровню такого рода корпораций, функциони-
руют как автономные субъекты, определяющие 
стратегию и тактику своего мирохозяйственного 
поведения независимо от правящих в своём госу-
дарстве политических элит, которые скорее сами 
зависят от них и, во всяком случае, чутко прислу-
шиваются к ним;

– глобализация, существенно расслабив тради-
ционные национальные режимы государствен-
ного регулирования экономики, тем временем 
не привела к формированию таких международ-
ных, а тем более наднациональных устройств ре-
гулирования, которые восполняли бы возникший 
в результате этого пробел.

По мнению В. А. Дергачёва, одной из ключевых 
закономерностей движения капитала в условиях 
глобализации является межотраслевая и межстра-
новая асимметрия, которые подразумевают измене-
ния направлений потоков: повышение доли вывоз-
имого капитала из одних промышленно развитых 
государств в другие; усиление роли экспорта капи-
тала в форме государственных займов и кредитов 
международных финансовых организаций [10].

Также выражена диверсификация целей движе-
ния капитала:

– в расширение практики незаконного переме-
щения капитала через офшорные зоны, биржевые 
спекуляции, «серые» сделки, манипуляции с це-
нообразованием;

– уменьшение продуктивности макроэкономи-
ческой регуляции движения капитала;

– возникновение новых субъектов стабилиза-
ции движения капитала — стран, транснацио-

нальных компаний и международных финансо-
вых организаций;

– уменьшение периода оборота капитала в ре-
зультате внедрения современных технологий, 
также информационных технологий не  только 
в процесс производства, но и управления и логи-
стики [26].

Движение капитала в условиях глобализации 
является укреплением взаимосвязи и взаимовли-
яния государств в области финансовых связей, 
увеличения роли международных кредитных от-
ношений, международного движения капиталов, 
увеличения источников поступления прибыли 
и распределения активов в других государствах. 
В её базе свободное перемещение капиталов, ва-
люты, их движение через национальные границы, 
результатом чего является создание глобальных 
финансовых рынков и всемирного объединения. 
А. Арийоши и К. Хабармайер утверждают, что 
глобализация движения капитала в целом необ-
ходима для государств, стремящихся увеличить 
и закрепить свою прибыль с низкого до среднего 
уровня и что она служит усилением постоянства 
в промышленно-развитых странах [3].

В своих работах доктор экономических наук, 
профессор  В. И. Бархатов рассматривал пробле-
мы движения капитала в условиях глобализации 
[5; 12].

В настоящее время движение капитала опре-
деляется как глобальный непрерывный процесс 
в экономике, который охватывает все сферы хо-
зяйственной деятельности государств.

Главная сила финансовых ресурсов мира сосре-
доточена в развитых государствах. Финансовые 
источники принадлежат физическим лицам, ор-
ганизациям, национальным и  международным 
компаниям, странам. Они неровно разделены 
между странами и в связи с этим постоянно кур-
сируют между ними. Это передвижение финан-
совых источников обретает модель международ-
ного движения капитала [27].

Одними из основных причин движения капи-
тала являются:

– его сравнительный избыток в данном госу-
дарстве, когда обнаруживается несоответствие 
между долями капитала и вероятностью его ра-
ционального применения внутри страны;

– несоответствие спроса на капитал и его пред-
ложения в разных регионах и странах мира.

Данная ситуация предполагает движение ка-
питала необходимым в тех ситуациях, когда го-
сударство-экспортёр ощущает его нужду для 
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внутреннего потребления. При этом она, как 
правило, стремится к другим целям. Таким при-
мером является Россия, которая при недостаточ-
ных вложениях в собственную экономику широ-
ко утилизирует вывоз капитала за рубеж и при 
этом присматривает иностранных вкладчиков. 
В. З. Шибаков считает, что обстоятельства, при 
которых Россия приобретает иностранные вложе-
ния, не всегда бывают благоприятными для стра-
ны, они не затрагивают интересы групп, которые 
в этом заинтересованы [24].

Главной целью вывоза капитала на протяже-
нии длительного времени было его «самовоз-
растание», т. е. получение добавочной прибыли. 
На сегодняшний день в политике вывоза капи-
тала возникли новые, более сложные мотивы. 
На первый план выдвинулись следующие задачи:

– изучение и поддержание собственных «ниш» 
на диверсифицированных международных рын-
ках;

– присоединение к  научно-техническому 
и управленческому опыту других государств;

– прохождение таможенных барьеров некото-
рых государств путём вторжения внутренних 
рынков «изнутри»;

– структурное преобразование МРТ;
– формирование условий для прохождения оте

чественных товаров на внешние рынки.
Характерной чертой перемещения междуна-

родных потоков капитала на современном этапе 
является усиление роли страны в вывозе капи-
тала. Государство превращается в  крупнейше-
го экспортёра денежных ресурсов, при этом ак-
тивно обрисовывается с регулирующими, конт
ролирующими и стимулирующими функциями 
в  процессе экспорта различных видов капита-
ла. В отношении прямых зарубежных вложений 
страна оставляет за собой право получать раз-
личные ограничения, направленные на  защи-
ту национальной выгоды. Типично, что экспорт 
капитала за границу координируется в меньшей 
степени, чем приток зарубежных капиталов [14].

Особенно усилилось значение государства, ко-
торое улучшает формы и методы поддержания 
расширения государственного капитала за рубе-
жом, в конце 1990‑х гг. Финансовый кризис конца 
1990‑х гг. привёл к уменьшению потоков частно-
го капитала (за исключением прямых вложений) 
и доли государственного субсидирования в об-
щей совокупности средств, направляемых в раз-
вивающиеся страны. В  этих обстоятельствах 
возросло значение государственных экспортных 

кредитных и страховых агентств, а также других 
финансовых институтов. Однако если ранее та-
кие агентства занимались по большей части кре-
дитованием экспорта и  страхованием экспорт-
ных кредитов, то в настоящее время они боль-
шей частью сосредоточиваются на обеспечении 
передвижения капитала и субсидировании дол-
госрочных проектов. По мнению Т. А. Фроловой, 
обеспечение иностранных вложений государ-
ственных компаний составляли примерно 30 % 
сделок экспортных агентств в середине 1990‑х гг. 
при общей среднегодовой норме сделок на сумму 
около 100 млрд долл. [22].

В настоящее время основное субсидирование 
развитых государств увеличивалось в основном 
за счёт международных компаний, к тому же оно 
уменьшалось сравнительно ВВП стран-доноров. 
Более того, в первый раз за многие годы стала 
стремительно уменьшаться часть государствен-
ного субсидирования на льготных условиях.

И. М. Тушканов считает, что на новой стадии 
каждое государство одновременно с этим явля-
ется как экспортёром, так и импортёром капи-
тала, имея различное соответствие величин вы-
возимого и ввозимого капитала. Если основная 
сумма экспорта капитала преобладает над ос-
новной суммой импорта, государство относят 
к типу «нетто-экспорта капитала», или «чистый 
кредитор». Крупными кредиторами на всемир-
ном рынке капиталов к началу ХХI в. являлись 
Тайвань, Швейцария, Нидерланды и  Япония, 
которая остаётся главным официальным креди-
тором. Вместе с тем она не только взяла на себя 
большую часть расходов, связанных с субсидиро-
ванием программ возобновления экономического 
роста в Восточной Азии, но и увеличила возмож-
ности кредитования инфраструктурных и обще-
ственных проектов под минимальные процент-
ные ставки [20].

При увеличении суммы ввоза капитала над 
суммой вывоза государство начинает относить-
ся к типу «нетто-импортёр капитала», или «чи-
стый заёмщик». В 1990‑е гг. в наибольшей сте-
пени главными заёмщиками были США, Канада, 
Великобритания, Мексика и Саудовская Аравия.

В настоящий момент главными экспортёра-
ми капитала являются США, Великобритания, 
Япония и Франция. Несмотря на усиление дви-
жения капитала между промышленно развитыми 
государствами, максимальные объёмы вложений 
в 1990‑е гг. зачислялись в развивающиеся страны 
из промышленно развитых стран, при том сосре-
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доточивались они по большей части в 10–15 стра-
нах Азии и Латинской Америки, которые назы-
вались «новые индустриальные страны». Наряду 
с этим отмечается тенденция концентрации капи-
тала государств-инвесторов в определённых ме-
стах: США — в Латинской Америке, Японии — 
на азиатском континенте, стран Европейского со-
юза — в Восточной Европе и Африке [25].

В последнее время новоиспечённые индустри-
альные государства и  государства-экспортёры 
нефти укрепляют свои позиции в качестве экс-
портёров капитала. Для них наиболее выгодным 
курсом вложения инвестиций выдвигаются про-
мышленно развитые страны Запада. Так, стра-
ны Персидского залива (Бахрейн, Катар, ОАЭ, 
Саудовская Аравия) являются важными экспор-
тёрами государственного и частного капитала. 
Сосредоточение страной свободной валюты сде-
лала возможным вкладывать немалые средства 
в лидирующие организации промышленно раз-
витых государств.

На сегодняшний день заметно поступле-
ние зарубежного капитала в некоторые страны 
Восточной Европы и СНГ. Наиболее благополуч-
ный инвестиционный климат имеют Венгрия, 
Чехия, Польша, которые успешно реализовали 
экономические реформы [15].

Однако, по мнению Дж. Бхагвати, Д. Родрика, 
и Д. Стиглица, считается, что мировая экономи-
ческая устойчивость может «надломиться» при 
таких неограниченных финансовых потоках, 
вызывая необходимость в системе мониторинга 
за капиталом и прочих ограничениях на между-
народную торговлю активами [7].

Выгодными сторонами глобализации явля-
ются экономность на объёмах производства, что 
допустимо и может вызвать уменьшение расхо-
дов и снижение цен, а следовательно — эконо-
мический рост. Достаточно важным аспектом 
воздействия глобализации на  государственные 
экономики являются возвышенные темпы ро-
ста прямых иностранных инвестиций, которые 
обгоняют динамику всемирной торговли. Е. Ф. 
Авдокушин предполагает, что увеличение эко-
номического роста развитых государств наводит 
потоки капитала в развивающиеся государства, 
и особенно проявляется необходимость в финан-
совых ресурсах [2].

Тем не менее глобализация нуждается в соот-
ветствующем подходе к миру как единому цело-
му, что необходимо для мониторинга над всеоб-
щими задачами и  непрерывных политических 

переговоров по важным областям всеобщей за-
щищённости и синергизма, особенно в научной 
и экономической области. Также к неблагопри-
ятным последствиям процесса глобализации от-
носятся увеличение непостоянства и малоустой-
чивости экономики. Экономическая малоустой-
чивость, как правило, объединена с проблемами 
финансово-бюджетного регулирования и умень-
шением инфляции. В. А. Дергачёв считает, что 
итогом непостоянства экономического развития 
является непредвиденность тенденций роста хо-
зяйственной жизни из-за колебаний основных ма-
кроэкономических данных. Увеличение неопре-
делённости уменьшает поступление зарубежного 
капитала в страну и предопределяет его исключе-
ние из экономики [10].

Есть такое понятие, как «бегство» капитала. 
В узком смысле понимается как ускоренное и вне-
запное перемещение краткосрочных капиталов 
из страны за рубеж; в широком смысле понима-
ется как массовый отток капитала из одной стра-
ны в другие в разных формах и на разные сроки 
в поисках более прибыльных и надёжных сфер. 
Главной причиной «бегства» капитала — эконо-
мическая и политическая нестабильность в стра-
не, инфляция, сомнение к национальной валюте, 
непроизводительная экономическая политика, за-
рождающая кризисные потрясения, увеличение 
различных угроз, высокие налоги.

Таким образом, можно отметить следующие 
формы «бегства» капитала:

– нелегальные (хранение за рубежом части ин-
валютного дохода, упущенная выручка на внеш-
неэкономических соглашениях, например, при 
бартерных сделках, авансовые платежи по мни-
мым контрактам, нелегальный экспорт капитала 
и товаров и др.);

– по легальным каналам (повышение зарубеж-
ных активов организаций, банков), покупка не-
движимости за рубежом, недекларируемый экс-
порт инвалюты и др.);

– «отмывание грязных» денег, связанных 
с  противоправным поведением юридических 
и физических лиц и вводом их в легальные фи-
нансовые потоки;

– внутреннее «бегство» капитала к инвалютам 
в виде долларизации экономики.

В мировой практической деятельности для 
анализа размера «бегства» капитала используют 
следующие методы:

– общий метод — совокупность прироста за-
рубежных активов (помимо формальных ресур-
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сов) и статья «Ошибки и пропуски» платёжного 
баланса;

– установление займа частного сектора — по-
вышение внешней задолженности за счёт перево-
дов банков и небанковских учреждений и статья 
«Ошибки и пропуски» платёжного баланса;

– метод глубокого исследования — совокуп-
ность краткосрочных перерасчётов капитала 
из небанковского частного сектора и упомянутая 
статья платёжного баланса;

– косвенный метод — часть зарубежных акти-
вов, не  возмещающихся для налогообложения. 
По мнению МВФ, по косвенному методу до 2/3 
экспорта капитала может анализироваться как 
«бегство» капитала.

«Бегство» капитала расшатывает экономиче-
ский, в большей степени финансово-инвестици-
онный резерв государства, приводит к матери-
альным убыткам подобно потерянной выручке 
от установленного экспорта капитала (проценты, 
дивиденды), ущемляет возможности внутренних 
капиталовложений, подрывает национальную 
безопасность [16].

Главными причинами бегства капиталов за ру-
беж являются:

1) совокупные неблагоприятные обстоятель-
ства по развитию экономического и инвестици-
онного климата в государстве (снижение темпов 
роста и инвестиционной интенсивности, возрас-
тание общественно-политической малоустойчи-
вости, уменьшение объёма рынка, высокая фис
кальная недостача, бессилие государственного 
денежного стандарта, неразвитость инфраструк-
туры финансовых рынков и др.);

2) слишком активные меры по либерализации 
российской экономики, навязанные нам по линии 
мировых финансовых институтов, а именно МВФ;

3) проводимый в стране хозяйственный курс, 
в  том числе во внешнеэкономической области: 
увеличение налогового бремени, ожидание сни-
жения стоимости национальной валюты, жёсткая 
кредитная стратегия и др. (политика повышенно-
го курса рубля, продолжительное время осущест-
вляемая Центральным банком РФ, стимулирует 
вкладывать средства в дешёвый доллар и убыва-
ние капитала из страны);

4) чрезмерно возвышенная степень фискаль-
ных курсов и непроизводительность порядка за-
числения и взыскания налогов, невысокое каче-
ство налогового законодательства;

5) недоверчивость предпринимательства к пра-
вительству, а граждан — к банкам и иным фи-

нансовым учреждениям, деятельность которых 
согласована с распоряжением активами инвесто-
ров;

6) криминализация экономической деятельно-
сти, защищённость и большая отдача легализа-
ции выручки незаконного происхождения за счёт 
внешнеэкономических сделок;

7) большие угрозы товарного обесценения ка-
питальных активов;

8) нечёткость российских границ с бывшими 
союзными республиками;

9) отсутствие явного управления законного вы-
воза капитала из России;

10) энергичное участие в убывании российско-
го капитала за границу большого раздела финан-
сово-банковской порядка Запада (участие в при-
нятии российских капиталов, просвещение рос-
сийских банкиров способности трудиться в оф-
шорах, помощь в осуществлении двойных и неле-
гальных внешнеторговых договоров с повышен-
ными курсами и т. п.) [21].

На устремление движения капитала суще-
ственное давление оказывает инвестиционный 
климат. Инвестиционный климат расценивает-
ся как комплекс правовых, экономических, по-
литических и  социальных факторов, которые 
определяют притягательность страны для зару-
бежных вложений. По мнению В. Е. Рыбалкина, 
Ю. А. Щербанина и Л. В. Балдина, при таком от-
ношении понятие инвестиционного климата сво-
дится к инвестиционной привлекательности, что 
вряд ли объективно, так как игнорируются ин-
вестиционные риски, во многом определяющие 
инвестиционный климат [17].

В. Н. Ткачёв считает, что к факторам, благопри-
ятствующим притоку инвестиций в ту или иную 
страну, относят высокий потенциал внутреннего 
рынка, высокую норму прибыли, низкий уровень 
конкуренции, стабильную налоговую систему, 
низкую стоимость всевозможных ресурсов, эф-
фективную поддержку государства [19].

О. В. Бургонов высказывает мнение, что к об-
стоятельствам, ухудшающим инвестиционный 
климат в  государстве, относятся политическая 
малоустойчивость в стране, общественная напря-
жённость (забастовки, войны мафиозных струк-
тур, этнические и религиозные распри), высокая 
степень инфляции, ставок рефинансирования, 
внешнего и внутреннего займа, отсутствие бюд-
жета, неразвитость законов, большие расходы [8].

Вложения в Россию, к примеру, притягивают 
такие факторы, как богатые природные ресурсы, 
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довольно эффективный и  сравнительно дешё-
вый кадровый состав, способный к моменталь-
ной оценке современных методик, большой вну-
тренний рынок и вероятность участия зарубеж-
ных вкладчиков в приватизации национального 
состояния. Негативно на положение инвестици-
онного климата воздействует недостаток научно 
обоснованной экономической и  общественной 
системы усовершенствования страны, законной 
малоустойчивости, малоэффективное законода-
тельство, большой уровень инфляции, неустой-
чивость государственной валюты, низкая степень 
развития инфраструктуры, сильная бюрократиза-
ция страны, коррупция и криминальность.

Главное значение играют различные инвести-
ционные риски (общественно-политические, про-
мышленные, финансовые, экологические), типич-
ные для каждой страны и влияющие на передви-
жение потоков капитала [15].

А. А. Киреев утверждает, что главную роль 
в  создании инвестиционного климата играют 
политика и  действия органов государственно-
го управления. Однако ряд факторов (например, 
географические) вряд ли зависимы от государ-
ственной власти, от неё во многом зависят гаран-
тии прав собственности, подходы к националь-
ной стабилизации и налогообложению (реализу-
емые как внутри государства, так и на её грани-
цах), формирование инфраструктуры, действие 
финансовых рынков и рынков труда, а также фак-
торы более полного плана, устанавливающие ка-
чество национального регулирования, например, 
степень коррупции [14].

По мнению Н. Смородинской, законодатель-
ная и исполнительная власть России, поняв зна-
чимость привлечения зарубежных вложений, 
в  последние годы занимают активное положе-
ние по усилению и улучшению инвестиционно-
го климата в стране за счёт подписания межпра-
вительственных сделок о содействии и взаимном 
сохранении капитальных вложений, устранения 
двойного налогообложения, формирования кон-
цессионных договоров, соглашений о  разделе 
продукции, создания сфер особого финансового 
статуса и т. п. [18].

Наряду с  оценкой инвестиционного климата 
того или иного государства важную роль играет 
и анализ инвестиционной привлекательности её 
единичных сфер. Для стран с общегосударствен-
ной структурой речь идёт об инвестиционном кли-
мате отдельных субъектов Российской Федерации 
(В. В. Бандурин, Б. Рачич, М. Чатич) [4].

С. Л. Ерёмина предполагает, что возрастаю-
щее влияние международного движения капита-
ла на государственную экономику, при помощи 
мирового рынка капитала и транснациональных 
корпораций, служит гарантией сохранения наци-
онального и межнационального перемещения ка-
питала, несмотря на стремление его к либерали-
зации. На государственном уровне координиру-
ется главным образом вывоз капитала, на между-
народном — перемещение прямых вложений [11].

В. Гагаринов считает, что последователи на-
циональной стабилизации международного пе-
редвижения капитала излагают это тем, что об-
щеизвестные в экономической теории дефекты 
рынка, запрашивающие национального вмеша-
тельства, особенно известны во  внешнеэконо-
мической жизни. На этой основе они выступают 
в пользу стабилизации мирового движения капи-
тала [9].

Центральный банк России анализирует дости-
жимость ввода кратковременных ограничений 
на движение капитала в случае увеличения отто-
ка финансовых средств из государства.

Это меры, которые будут использоваться толь-
ко тогда, если отток капитала стремительно уве-
личится. Вкладчики не вызывают интерес к рос-
сийским активам, вследствие чего в данных усло-
виях внедрять плавающий курс для государства, 
которое находится во власти экспортных пото-
ков,— эксперимент. Если принимать во внимание 
текущую геополитическую конъюнктуру, то она 
не очень безопасна, и вероятна проверка на со-
кращение капитала. М. А. Шерстнев рассужда-
ет, что в случае если это решение будет принято, 
то это будет большой шаг назад, и мы вернёмся 
к экономике 1990‑е гг. [23].

В результате глобализация уже создала за со-
бой такую трансформацию сложившейся прежде 
системы международных экономических отно-
шений, которая сделала последнюю менее пред-
сказуемой, что значительно ухудшает и разра-
ботку безопасных долгосрочных прогнозов роста 
мировой экономики.

Таким образом, в статье были рассмотрены 
особенности движения капитала в  условиях 
глобализации, «бегство» капитала (причины, 
формы, методы), а также инвестиционный кли-
мат и риски, оказывающие давление на движе-
ние капитала. Выявлены позитивные и негатив-
ные последствия глобализационных процессов 
при движении капитала согласно поставленной 
цели.
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Movement of capital in the context of globalization plays an important role in the development of the Rus-
sian economy and the formation of a system of external market relations. Since it is a movement of capital 
combined labor, material and financial resources, defining features such as simple and expanded reproduction. 
The aim of the article is to identify the positive and negative effects of globalization processes with changes 
in equity. The article discusses the features of the movement of capital in the context of globalization, the 
“flight” of capital (causes, forms, methods), as well as the investment climate and risks, to put pressure on the 
movement of capital. On the basis of generalization is the author’s conclusion about the positive and negative 
impacts of globalization processes with changes in equity.
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Рассмотрены актуальные проблемы выбора между инфляцией и безработицей и их взаимосвязь для 
данных Российской Федерации за 2013 г. с использованием краткосрочной кривой Филлипса и за 10 
лет — с 2003 по 2013 г. с использованием графиков. Цель анализа — выявление закономерностей 
между уровнями инфляции и безработицы. Исследована взаимосвязь кривой Филлипса и модели со-
вокупного спроса и совокупного предложения. Особое внимание уделено изучению и обоснованию 
кривой Филлипса отдельных учёных-экономистов XX в. На основании анализа экономических воз-
зрений, посвящённых изучению кривой Филлипса, а также статистических показателей Российской 
Федерации устанавливается тип зависимости между инфляцией и безработицей.

Ключевые слова: кривая Филлипса, О. У. Филлипс.

Темпы инфляции и уровень безработицы, кото-
рые связывает кривая Филлипса,— это два основ-
ных показателя состояния экономики. Проблема 
выбора между этими двумя пороками экономики 
волновала и до сих пор волнует немало великих 
умов. Но какая же между ними связь? Как они 
влияют друг на друга и существует ли компро-
миссный выбор между ними?

Чтобы ответить на эти вопросы, необходи-
мо проанализировать работы, посвящённые 
рассматриваемой теме, дать понятие определе-
нию «кривая Филлипса», установить её приме-
нение, выяснить, каким являлось её значение 
и  каково  оно для современности; рассмотреть 
эволюцию экономических воззрений на инфля-
цию и  безработицу выдающихся экономистов 
XX в., проанализировать статистику по уровню 
инфляции и безработицы для России с помощью 
графиков.

Тема моей работы подробно освещена 
в  «Принципах экономикса» Н. Г. Мэнкью [1] 
и  «Экономической мысли в  ретроспективе» 
М. Блауга [7. С. 629–633]. Также при написании 
статьи мной использованы такие электронные ре-
сурсы, как «Академик» [2], «Экономический пор-
тал» [4], энциклопедия экономиста «Grandars» [5] 
и «Люди» [6]. Статистические данные, с помощью 
которых строились графики в статье, представле-
ны на сайтах «Уровень инфляции в Российской 
Федерации» [8], «Кадровые агентства России» [9] 
и «Федеральная служба государственной стати-
стики» [10].

Кривая Филлипса — это кривая, отражающая 
взаимосвязь между уровнем инфляции и уровнем 
безработицы и представленная в виде графика. 

Один из  десяти принципов экономикс гласит: 
«В краткосрочной перспективе общество долж-
но сделать выбор между инфляцией и безработи-
цей».

Создателем кривой является О. У. Филлипс 
(1914–1975) — новозеландский экономист, человек 
с поистине захватывающей и интересной биогра-
фией. Родился он в Новой Зеландии, в семье мо-
лочного фермера и школьной учительницы. Ещё 
до окончания школы перебрался в Австралию, 
где успел побывать охотником на  крокодилов. 
В 1937 г. путешествовал по Транссибирской ма-
гистрали, когда бежал из  Китая. В  1938 г. на-
правился в Англию, где изучал электротехнику. 
Во время Второй мировой войны служил в под-
разделениях Королевских военно-воздушных 
сил. Провёл три с половиной года в лагере для 
военнопленных в Индонезии. В 1946 г. был на-
граждён Орденом Британской империи за  за-
слуги на военной службе. После войны изучал 
социологию (позже экономику) в  Лондонской 
школе экономики (LSE). В 1949 г. изобрёл гидрав-
лический компьютер, который позволял наблю-
дать экономические системы в динамике. Работал 
в Лондонском университете (1951–1967; профес-
сор с 1958) и Австралийском национальном уни-
верситете (1967–1970).

На воззрения О. У. Филлипса в большей степе-
ни повлияли идеи Д. М. Кейнса и инженерное об-
разование. Его деятельность была сконцентриро-
вана на обработке британских данных. Он отме-
тил, что в годы, когда был высок уровень безрабо-
тицы, заработная плата, не изменялась или пада-
ла, и наоборот. Такие закономерности ранее были 
замечены И. Фишером (американским экономи-
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стом, представителем неоклассической школы), 
но в 1958 г. О. У. Филлипс пошёл дальше и опу-
бликовал в английском журнале Economical свою 
статью «Зависимость между безработицей и тем-
пом изменения номинальной заработной платы 
в  Великобритании в  период с  1861 по  1957 г.». 
В ней он доказал корреляционную зависимость 
(зависимость величин друг от друга, при которой 
изменения одной из них приводят к статистиче-
ским изменениям других) между изменением за-
работной платы и уровнем безработицы c помо-
щью графика. Вслед за О. У. Филлипсом многие 
экономисты применили кривую к аналогичным 
данным различных стран и получили ту же об-
ратную взаимосвязь двух величин. Так, напри-
мер, экономисты П. Самуэльсон и Р. Солоу в ста-
тье «Анализ антиинфляционной политики» при-
менили кривую Филлипса для анализа данных 
США. Именно этим двум американским эконо-
мистам принадлежит идея названия «кривая 
Филлипса».

Изначально зависимость показывала связь 
уровня безработицы с  изменением заработной 
платы: чем выше безработица, тем меньше при-
рост заработной платы и ниже рост цен, и наобо-
рот. Впоследствии другие экономисты преобра-
зовали её в зависимость между инфляцией и без-
работицей.

Как видно из  рис.  1, при уменьшении уров-
ня роста заработной платы из точки D в точку 
C уровень безработицы повышается из точки B 
в точку A. Таким образом, предполагается два 
альтернативных варианта  — безработица при 
стабильных ценах либо инфляция при высокой 
занятости.

Возникает закономерный вопрос — каково же 
применение кривой Филлипса? Думаем, что от-

вет очевиден: следуя кривой, государство мо-
жет устанавливать цели своей экономической 
политики. С  помощью стимулирования сово-
купного спроса (объём товаров и услуг (объём 
национального продукта, совокупность конеч-
ных товаров и услуг), который потребители го-
товы купить в определённый промежуток време-
ни и при определённом уровне цен) может уве-
личить инфляцию и снизить безработицу, и на
оборот. В соответствии с кривой Филлипса го-
сударство, увеличивая инфляцию и снижая без-
работицу, может стимулировать совокупный 
спрос, если общество терпимо относится к ин-
фляции, но негативно к безработице, и наоборот. 
Согласно П. Самуэльсону и P. Солоу, политики 
стоят перед проблемой компромиссного выбо-
ра между инфляцией и безработицей, а кривая 
Филлипса показывает доступные им варианты.

Также одним из важнейших применений кри-
вой является построение модели совокупно-
го спроса и совокупного предложения (рис. 2). 
Из  модели совокупного спроса и  совокупного 
предложения (рис. 2, а) видно, что чем выше ко-
личество товаров и услуг, которые готовы при-
обрести, тем выше выпуск продукции и общий 
уровень цен. Из кривой Филлипса (рис. 2, б) сле-
дует, что, предпринимая действия, направленные 
на  изменение совокупного спроса (будь то его 
расширение или снижение), государство получа-
ет возможность выбирать высокий темп инфля-
ции с низким уровнем безработицы или низкую 
инфляцию с высоким уровнем безработицы соот-
ветственно. Закон Оукена (А. Оукен — американ-
ский экономист, председатель Совета экономиче-
ских консультантов при президенте США (1968–
1969), представитель неокейнсианства) утвержда-
ет, что высокие показатели выпуска продукции 
означают снижение уровня безработицы. Таким 
образом, увеличение совокупного спроса переме-
щает экономику вверх по кривой Филлипса к точ-
ке с более низкой безработицей и более высокой 
инфляцией и  с  точностью до  наоборот — при 
уменьшении совокупного спроса.

Идея о  том, что существует конкурентный 
выбор между безработицей и инфляцией, взбу-
доражила учёных-экономистов и  политиков. 
Кейнсианский идеал полной занятости без ин-
фляции оказался недостижимым, т. к. исходя 
из кривой Филлипса, стабильность цен и безра-
ботица несовместимы.

О. У. Филлипс был уверен, что кривая стабиль-
на, т. е. долгосрочна. Но  она была верна лишь 
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Рис. 1. Кривая Филлипса
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до начала 1970‑х гг., когда произошла стагфля-
ция (одновременный рост инфляции и  безра-
ботицы), которую кривая не смогла объяснить. 
Последователи кейнсианства были вынужде-
ны признать, что чёткой обратной зависимости 
между инфляцией и безработицей нет и возмож-
ны другие варианты.

Существует несколько точек зрения возникшей 
нестабильности кривой Филлипса. Одна из них 
указывает на отрицательные шоки предложения 
(резкое сокращение общего количества товаров 
и услуг, производимых в экономике в результате 
неурожаев, войн и других социальных и природ-
ных катаклизмов) в 1970‑е гг. Согласно этой точке 
зрения зависимость между инфляцией и безрабо-
тицей частично восстанавливалась бы при улуч-
шении ситуации с совокупным предложением.

Другая точка зрения придерживалась того, 
что кривая Филлипса показывает взаимосвязь 
между именно ожидаемой инфляцией и  безра-
ботицей. Значительная часть экономистов счи-
тает, что условием стабильности краткосрочной 
кривой является неизменность ожидаемой ин-
фляции. Обнаружили это через 10 лет после от-
крытия О. У. Филлипса. Независимо друг от дру-
га два выдающихся американских экономиста — 
М. Фридман и Э. Фелпс — предположили, что 
кривая Филлипса стабильна только тогда, когда 
не изменяется ожидаемая инфляция. Они счита-
ют, что для каждого уровня ожидаемой инфля-
ции существуют различные кратковременные 
кривые Филлипса и перемещения вдоль кривой 
Филлипса связаны только с неожиданной инфля-
цией. Следует добавить, что, согласно Э. Фелпсу 

и  М. Фридману, вмешательства государства 
по отношению к заработной плате, ценам и до-
ходам влияют на ожидания работников и работо-
дателей. Они могут сдвинуть кривую Филлипса 
в желательном направлении.

О связи между инфляцией и  безработицей 
М. Фридман высказывался следующим образом: 
«Существует только временная обратная зависи-
мость между инфляцией и безработицей, основы-
вающаяся не на инфляции per se (в чистом виде 
(лат.)), а на непредвиденной инфляции».

Все эти точки зрения нашли своё отражение 
в современной интерпретации кривой Филлипса:

P = Pe – b (U – Ue) + υ,

где P — уровень инфляции;
Pe — уровень ожидаемой инфляции;
(U – Ue) — отклонение безработицы от есте-

ственного уровня;
b — коэффициент, b > 0;
υ — шоки предложения [3].
Как видно из уравнения, уровень инфляции за-

висит от следующих факторов:
– ожидаемой инфляции;
– отклонения естественного уровня безрабо-

тицы;
– шоковых изменений предложения.
В долгосрочном периоде, согласно М. Фрид

ману, кривая Филлипса представляет собой вер-
тикальную прямую (рис. 3), т. е. показывает от-
сутствие обратной зависимости между уровнем 
инфляции и уровнем безработицы.

Точка X на рис. 3 означает естественный уро-
вень безработицы (занятость рабочей силы обе-
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Рис. 2. Связь кривой Филлипса и модели совокупного спроса и совокупного предложения
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спечена полностью, т. е. все люди, которые хо-
тят работать, работают). Как следует из графика, 
темп инфляции может быть низким, как в точ-
ке A, или высоким, как в точке B, но безработи-
ца от этого не изменится, она останется на своём 
естественном уровне X.

Некоторые экономисты попытались дать бо-
лее детальное обоснование кривой Филлипса. 
Р. Лукас и Л. Реппинг обнаружили, что взаимо
связь между инфляцией и безработицей отража-
ет ценовые ожидания, поэтому нет смысла ждать 
стабильности кривой Филлипса, если нестабиль-
ны ожидания. Р. Липси доказал, что между тем-
пом роста цен и  безработицей нет постоянной 
стабильной связи. Э. Фелпс расширил модель 
«спроса — предложения», включив в неё неодно-
родность. М. Фридман высказал предположение, 
что резкие колебания годового темпа инфляции, 
снижают экономическую эффективность и  от-
клоняет кривую Филлипса вправо.

А что же сегодня? В настоящее время кривая 
Филлипса представляет собой кратковременное 
явление. Долгосрочное же равновесие возникает, 
когда фактическая безработица равна естествен-
ной норме. Сама кривая показывает сочетание 
инфляции и безработицы, которые могут быть 
стабильными в течение краткосрочного перио-
да. Отсюда следует, что в долгосрочном периоде 
компромиссного выбора между инфляцией и без-
работицей не существует.

На основе данных об уровнях инфляции и без-
работицы за  2013 г. в  Российской Федерации 
нами построена краткосрочная кривая Филлипса 
(рис. 4). Как видно из графика, для данного пери-
ода прямой зависимости между инфляцией и без-
работицей не существовало. Очевидно, что это 
обусловлено нестабильностью экономических 
процессов. 2013 г. ознаменовал собой стагнацию 
экономики для России. Уровень инфляции хоть 
и снизился по сравнению с предыдущим годом 
с 6,6 до 6,3 %, но ожидаемая инфляция (по перво-
начальным прогнозам) была равна 6 %. Это вы-
звало скачки инфляции. Безработица по сравне-
нию с 2012 г. осталась на том же уровне — 5,5 %. 
Но в течение 2013 г. она также изменялась нерав-
номерно. Из всего этого следует, что для данного 
периода кривая Филлипса как зависимость меж-
ду инфляцией и безработицей не существует.

На основе данных по безработице и инфляции 
в период с 2003 по 2013 г. нами построены графи-
ки А — это уровень инфляции, и В — это уровень 
безработицы (рис. 5). Анализируя рис. 5, можно 
сделать вывод, что чёткая обратная зависимость 
между инфляцией и безработицей действительна 
лишь для некоторых коротких временных отрез-

Рис. 3. Долгосрочная кривая Филлипса,  
по М. Фридману
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Рис. 4. Краткосрочная кривая Филлипса для Российской Федерации за 2013 г.
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ков. Так, резкое снижение инфляции в 2006 г. со-
провождается небольшим ростом уровня безрабо-
тицы, быстрый рост инфляции в 2007–2008 гг. со-
провождался одновременным снижением уровня 
безработицы, а в 2009 г. резкий рост уровня безра-
ботицы сосуществовал со значительным сниже-
нием уровня инфляции. Таким образом, это под-
тверждает, что классическая кривая Филлипса 
характерна лишь для краткосрочного периода.

Итак, нами рассмотрена эволюция экономиче-
ских воззрений на инфляцию и безработицу вы-
дающихся экономистов XX  в.— О. Филлипса, 
П. Самуэльсона, P. Солоу, M. Фридмана, Э. Фелп
са, Р. Лукаса, Л. Реппинга, Р. Липси. Мы дали 
определение понятию «кривая Филлипса», уста-
новили её применение, выяснили, как её от-
крытие повлияло на  умы современников и  ка-
ково же её значение для современной экономи-
ки. Проанализированы данные по  инфляции 
и безработице в России за 10 лет в период с 2003 
по 2013 г. Также проведён анализ данных уров-
ней инфляции и безработицы с помощью кривой 
Филлипса для краткосрочного периода.

Таким образом, можно сделать вывод о  том, 
что обратная зависимость между инфляцией 

и безработицей имеет место лишь в краткосроч-
ном периоде. В настоящее время инфляция и без-
работица являются одними из  самых тяжёлых 
«болезней» экономики. В странах с развитой ры-
ночной экономикой инфляция и безработица — 
это неотъемлемые части экономической системы. 
Они не несут серьёзной угрозы, если достаточно 
хорошо разработаны и если используются мето-
ды регулирования этих процессов. По  нашему 
мнению, понимание кривой Филлипса, как крат
косрочной, так и долгосрочной, исключительно 
важно для экономистов и политиков современно-
сти. Несомненно, проблемы в экономике исходят 
не только от кризисных явлений в мировой эко-
номике, но также носят и внутренний характер. 
Для сильной, стабильной экономики необходимо 
разумное, рациональное управление.

В заключение хотелось бы привести слова со-
временного русского экономиста нашего времени 
И. Файбисовича: «Большинство учёных за свою 
академическую карьеру пишут и публикуют сот-
ни статей. О. У. Филлипс напечатал едва ли деся-
ток, но одной из них было суждено обессмертить 
его имя<…>. Кривая Филлипса затмила собой 
не только его компьютер, но и своего создателя».
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This article describes the current today the problem of choosing between inflation and unemployment at the 
main labor lifelong New Zealand economist OU Phillips — named after him — “Phillips curve”. The article 
analyzes the study of choice between inflation and unemployment, as well as their relationship to the data of 
the Russian Federation in 2013 with the short “Phillips curve” and for 10 years from 2003 to 2013 with the 
use of graphs. The purpose of this analysis — the identification of patterns between levels of inflation and un-
employment. The article also examines the relationship “Phillips curve” and the model of aggregate demand 
and aggregate supply. Special attention is paid to the study and justification “Phillips curve” individual sci-
entists — economists of the XX century. Based on the analysis of economic views on the study of “Phillips 
curve”, as well as on the basis of the Russian Federation, set the type of the relationship between inflation and 
unemployment.
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